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Der Bau & Immobilien Report hat d| i \L gsten Auftragge-
ber des Landes nach ihren aktuellen zukunftigen Bauin-
vestitionen gefragt. Die Antworten geben Anlass zur Hoffnung.
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Covid-19-Schnelltest Runder Tisch Im Interview
Auf einen Blick: Wann Mehrkos- Vertreter von Leicht- und Massiv- Der neue CEO der Synthesa-
tenforderungen rechtlich gedeckt bau haben ein neues, gemeinsa- Gruppe, Georg Blumel, will trotz

sind - und wann nicht. mes »Feindbild« entdeckt. Corona wachsen.



WELCHER BAUSTOF
KUHLT IM SOMMER
UND WARMT

IM WINTER?

-

" DENK MAL"

NATURLICH BETON

Nur Beton ist aufgrund seiner Masse ein perfekter Energiespeicher.
Damit ist Beton der beste Baustoff, um Gebdude im Sommer zu
kiihlen und im Winter zu heizen. So werden nicht nur Energiekosten

minimiert, sondern auch massiv CO; gespart. Das macht Beton zum @ @ Ef ia m
Baustoff fiir unsere Klimazukunft! A

@ Werte fiir Generationen
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Antworten auf die
Gretchenfrage der

Bauwirtschaft
u wissen, was Kunden planen, wann
sie wofiir Geld ausgeben werden, ist

a Gold wert. Genau dieses Wissen fehlt

der Bauwirtschaft im Moment. Zwar laufen die
Baustellen derzeit noch auf Hochtouren, aber
was danach kommt, was passiert, wenn die
aktuellen Auftrdge abgearbeitet sind, dahin-
ter steht seit dem Beginn der Coronakrise ein
groBen Fragezeichen. Deshalb hat der Bau &
Immobilien Report 25 der groBten Auftraggeber
des Landes — offentliche wie private — kon-
taktiert und ihnen die Gretchenfrage der Bau-
wirtschaft gestellt: »Wie halten Sie es mit den
Bauinvestitionen?« Die Antworten finden Sie ab
Seite 14. So viel sei an dieser Stelle verraten:
Die Antworten geben Anlass zu leiser Hoffnung.
Kaum ein Auftraggeber hat vor, seine Bauinves-
titionen spirbar zu kiirzen oder auf die lange
Bank zu schieben. Im Gegenteil, nicht wenige
Auftraggeber wollen sogar deutlich tiefer in

OEHX)

immeilien

14 Bauinvestitionen. Die Report-Umfra-
ge zeigt die Plane der Auftraggeber.
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kostenforderungen gerechtfertigt sind
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Ein Round Table mit unterschiedli-
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Im Interview

Der neue Synthesa-CEO Georg
Blimel will trotz schwierigem Umfeld
weiter wachsen.
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dl,e Tasche gre!fen. Ein pnternehmen wie Aus- 12 Fragen an die Politik. Hubert Rhom- Logistik. Die Auswirkungen auf die
trian Power Grid hat sein Baubudget von 250 berg an Schrambéck und Gewessler Errichtungskosten
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Neues Ge-
schaftsfeld bei
Facilitycomfort

Mit dem Umspannwerk
KendlerstraBe der Wiener
Netze startet Facilitycom-
fort ihr neues Geschifts-
feld der Fassadenbegrii-
nung.

as erste Projekt umfasst

den Bewuchs der 18
Meter hohen Fassade mit (iber
90 verschiedenen Pflanzen.
Fiir die Begriinung der 300
m2 groBen Fléche wurden
25 Tonnen Pflanzensubstrat
angeliefert, 40 Laufmeter
Bewéasserungsleitung und Giber
300 Laufmeter Rankhilfen aus
Edelstahl verlegt. Fiir den Kun-
den ist es ein wichtiger Beitrag
zu einer positiven CO2-Bilanz.
Facilitycomfort tbernimmt
dabei das gesamte Projektma-
nagement von der Planung bis
zur Errichtung. »Das Geschafts-
feld Fassadenbegriinung ist fir
uns ein wichtiger Schritt in der
Entwicklung unseres Angebots
sowie in der Nachhaltigkeit
unserer Arbeit. Wir sehen darin
ein groBes Potenzial fiir unser
Projektgeschéft«, sagt Ge-
schéftsbereichsleiter Thomas
Rausch. |

Facilitycomfort Iasst das Um-
spannwerk KendlerstraBe in Griin
erstrahlen.
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MARKTE [PRODUKTE] KOPFE

esministerium

Geschaftsfiihrer Walter Wiedenbauer und Personalleiter Florian
Fleischhacker nahmen die Auszeichnung als »Bester Newcomer«
im Rahmen der Verleihung des Staatspreises Unternehmensqualitét
entgegen.

Sto als »Best Newcomer«
ausgezeichnet

Wenn ein Traditionsunternehmer wie Sto als bester
Newcomer ausgezeichnet wird, dann ist das erkla-
rungsbediirftig. In der Baubranche ist Sto alles andere
als ein Newcomer, aber das Unternehmen hat sich
erstmals den strengen Priifungen im Rahmen des
»Staatspreises Unternehmensqualitit« unterzogen -
und dabei gleich ein hervorragendes Ergebnis erzielt.

m m von Quality Austria als »Exzellentes Unternehmen
2020« ausgezeichnet zu werden, miissen nicht nur die
Zahlen stimmen: Es geht auch darum, dass Umwelt und Sozi-
ales wichtige Bestandteile des Managementsystems sind und
konstruktiv mit Fehlern umgegangen wird und Ressourcen
konsequent gebiindelt werden. Auch eine Balance zwischen
Stabilitdt und Dynamik ist gefragt. »Sto nutzt vorbildlich den
Gestaltungsraum im Konzern und wirkt gezielt auf die Rah-
menbedingungen fiir die eigene, optimale Weiterentwicklung
hin«, begriindete die Staatspreis-Jury ihre Entscheidung. Als
»Paradebeispiel« erwadhnte man den Nachhaltigkeitsfokus im
gesamten Konzern. Deshalb wurde das Unternehmen als
»Best Newcomer« ausgezeichnet. »Das ist fiir uns ein Ansporn
fiir die Zukunft, noch besser zu werden«, so DI Walter Wieden-
bauer, Geschéftsfiihrer der Sto Ges.m.b.H., dem die Jury auch
als Fiihrungspersonlichkeit Bestnoten verlieh. Ihm gelinge es,
»anhand der systematischen Bewertung nach den Excel-
lence-Grundséatzen neue Maglichkeiten zu erkennen und die
Qualitat des Unternehmens nachhaltig zu verbessern«. [ |

in kurze

Wienerberger zieht
sich aus Schweiz
zuriick

DIE WIENERBERGER GRUP-
PE verkauft ihre Schweizer
Tochter ZZ Wancor AG an
die swisspor Gruppe in
Form eines Share Deals.
ZZ Wancor beschéftigt in
der Schweiz etwa 160
Mitarbeiter, betreibt zwei
Dachziegelwerke und ein
Hintermauerziegelwerk und
vertreibt Dammstoffe direkt
an Endkunden.

Architekten-Ehe

DIE ARCHITEKT PODSE-
DENSEK ZT GMBH und die
Delta Ziviltechniker GmbH
Wien, Teil der international
agierenden DELTA Gruppe,
verschmelzen zu einem
Unternehmen und bilden
nun die Delta Podsedensek
Architekten ZT GmbH.

Zusammenarbeit
verlangert

PLANRADAR, SPEZIALIST
FUR digitale Baudokumen-
tation, Aufgaben- und Man-
gelmanagement, und die
Porr haben die bestehende
Zusammenarbeit bis 2025
verldngert. PORR nutzt die
Software bereits seit 2014
fiir das Mangelmanagement
und die Dokumentation.

Neuer Standort

DIE ZUR HABAU GROUP
gehorende Held & Francke
Baugesellschaft m.b.H mit
Hauptsitz in Linz errichtet
innerhalb von drei Jahren
auf einer Flache von ca.
45.000 Quadratmetern um
rund 20 Mio. € einen neuen
Standort in Hinzenbach (00).

Fotos: Wiener Netze, Quality Austria
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Sanierungsoffensive »Wir SAN Wien«

Unter dem Motto »Wir SAN Wien« startet die Stadt Wien zwei neue Programme: »WieNeu+« und die

neue Beratungsstelle »Hauskunft«.

Startschuss fir das Gritzl-Erneue-
rungs-Programm »WieNeu+« ist in
Favoriten. »Mit WieNeu+ Innerfavoriten
wird ein gesamtes Gritzl aufgewertet. Wir
machen das Viertel zwischen Landgutgas-
se und Laxenburger Strale noch lebens-
werter — mit Sanierungen, Gritzlinitiati-

™ . Die
ven und neuen Energielosungen. Die Be- | |sgnierun G-
wohnerinnen und Bewohner reden bei | |beratung
flir Hauser

der Gestaltung ihres Wohnumfelds mitx,
so Wohnbaustadtratin Kathrin Gaal. Die
Sanierungen, bei denen lokal erneuerbare
Energie, Photovoltaikanlagen und Null-
Energielsungen angedacht sind, bedeu-
ten fir das Viertel und seine Bewohne-
rInnen mehr Lebensqualitit.

Ausgehend von zwei bereits laufenden
Blocksanierungen des wohnfonds_wien
soll der Gebdudebestand im »WieNeu+«-

HAUSKUNFT *

mit Zukunft.

Wohnbaustadtratin Kathrin Gaal und Marcus Franz, Bezirksvorsteher von Favoriten, gaben den
Startschuss fiir das Grétzl-Erneuerungsprogramm »WieNeu-+«.

Gebiet Innerfavoriten weiterentwickelt
werden. In dem Gritzl zwischen Land-
gutgasse und Inzersdorfer Strafle werden
in einem ersten Schritt insgesamt sechs
Sanierungsprojekte mit 127 Wohnungen

gefordert saniert. Ab 1. Oktober steht mit
der »Hauskunft« zudem eine neue zentrale,
kostenlose Beratungsstelle fiir alle Fragen
rund um das Thema Sanierung zur Verfii-
gung. |

Der Bau ist ein leistungsstarker Konjunkturmotor...

BAU
MEISTERT

CORONA

Bauwerke sind in aller Regel beschaftigungsintensive
Einzelanfertigungen. Die Baubranche gilt daher als
Schlusselbranche fiir den heimischen Arbeitsmarkt. Zudem
verflgt der Bau Uber vielfaltige Verflechtungen mit anderen
Branchen und entsprechende Multiplikator-Wirkungen.

Es war daher kein Zufall, dass sich die Osterreichische
Bundesregierung im Frihjahr trotz Corona-Shutdown dafir
eingesetzt hat, dass die Bautatigkeit nicht zum Erliegen
kommt und die Baustellen - unter Einhaltung strenger
Sicherheitsvorkehrungen - weiterlaufen.

Damit der Bau seiner Rolle als Konjunkturmotor bestmdglich
nachkommen kann, muss die Baunachfrage weiterhin stabil
gehalten werden. Daflir missen Genehmigungsverfahren
rasch wieder aufgenommen und beschleunigt durchgefiihrt
werden. Zudem sind  ausreichende
Finanzierungsméglichkeiten fiir Lander

und Gemeinden sowie wirksame A
Investitionsanreize fir private Bauherren

das Gebot der Stunde.

...und braucht eine stabile Nachfrage.

BAUEN miT
VERANTWORTUNG

www.deinbaumeister.at



des monats

Neue Vorstande
Solveig Menard-Galli & Harald Schwarzmayr

Die Wienerberger Gruppe will mit der Neuaus-
richtung im Vorstand bessere organisatorische
Voraussetzungen flir weiteres Wachstum schaffen.
Die beiden Business Units Wienerberger Building
Solutions und Wienerberger Piping Solutions werden
mit jeweils einem Vertreter im Vorstand aufgewer-
tet. Solveig Menard-Galli ist neuer Chief Operating
Officer (COO) fiir Wienerberger Building Solutions,
Harald Schwarzmayr, bisher fiir das Rohrgeschéft
von Wienerberger verantwortlich, zieht als COO fiir
Wienerberger Piping Solutions in den Vorstand ein.

KOMMENTAR

Neuer Geschéftsfiihrer
Thomas Angerer

Thomas Angerer hat mit 1. September 2020 die Geschéftsfiih-
rung der Facilitycomfort Energie- und Gebdudemanagement
GmbH dbernommen. Angerer folgt damit Manfred Bloch, der aus
dem Unternehmen ausscheidet. Der 49-Jahrige ist seit 2002
im Stadtwerkekonzern in verschiedenen Filhrungspositionen
tatig. Seit 2013 leitete er den Geschaftsbereich Energiedienst-
leistungen bei Wien Energie. In seinen Verantwortungsbereich
fiel die Weiterentwicklung der Warme- und Kalteinfrastruktur in
Wien, die sichere Versorgung von tiber 400.000 Wohnungen
und 8.000 GroBkunden mit Fernwdrme sowie der Ausbau der
Fernkélte und der Energieeffizienz-Services.

Rekordarbeitslosigkeit gemeinsam
bekampfen

DIE BAUBRANCHE ist 2020 noch gut ausgelastet — Auftrédge werden abgearbeitet.
2021 braucht der Bau aber dringend Konjunkturpakete. Ein Kommentar von Abg. z. NR

Josef Muchitsch, GBH-Bundesvorsitzender

s kommt leider wie befiirchtet.
E Wenn keine raschen Konjunktur-
pakete seitens der Regierung
kommen, folgen nach der Kurzarbeit die
Kiindigungswellen.

Die Firma Umdasch plant, die Kurzar-
beit zu beenden und rund 300 Beschéftigte
abzubauen. Beim Flugzeugzulieferer FACC
sind 650, bei MAN 2.300 Stellen in Gefahr.
Bei Swarovski werden 1.800 und bei ATB
360 Kiindigungen ausgesprochen. Und es
ist kein Ende in Sicht.

Die Kiindigungswelle ist nun leider auch
in den Bau-Holz-Betrieben angekommen.
Wenn die Regierung jetzt nicht endlich ins
Handeln kommt, wird die Kiindigungswelle
bis ins Jahr 2021 weitergehen.

Seit Monaten warnen wir vor Kiindi-
gungswellen im Herbst und fordern aktive
MaBnahmen von der Bundesregierung.

Leider wurden alle unsere Warnungen

und auch fertigen Losungsvorschlage
von der Regierung nicht aufgegriffen. Die
betroffenen Zulieferbetriebe mit ihren Be-
schaftigten und deren Auswirkungen sind
noch gar nicht beriicksichtigt.

Ein »griiner Marshall-Plan« und
das Bausozialpartner-Konzept
»BAUaktiv aus der Krise« liegen
seit Monaten umsetzungsreif auf
dem Tisch.

Bauverfahren und Vergaben
missen flir 2021 beschleunigt
werden und es miissen realistische
Perspektiven fiir die nichsten Jahre ge-
schaffen werden. Fiir die von Kiindigung
betroffenen Beschéftigten muss es rasch
einen Sozialplan geben und eine Stiftung
und eine Job-Borse gegriindet werden.
Uber eine Jobbérse sollen regionale Be-
triebe ihre freien Stellen melden konnen.
Denn es geht jetzt darum, so viele wie
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Krafte mus-
sen gebundelt
werden, um eine .
Rekordarbeitslosig-

keit zu bekamp-

»Die

mdglich rasch wieder in
Arbeit zu bringen. Fiir die
anderen muss es eine Stiftung

und UmschulungsmaBnahmen geben.
Jetzt miissen wir alle Kréfte biindeln,
parteipolitisches Hickhack und Polit-PR-
Shows beenden, um neben der groBten
Gesundheitskrise auch die groBte Re-
kordarbeitslosigkeit und Sozialkrise der
Zweiten Republik aktiv bekdmpfen zu
konnen. |

fen«

Fotos: Wiener Stadtwerke_lan Ehm



Neuer Vorstand
Johann Eder
Johann Eder, Geschéaftsfiihrer

Moldan Baustoffe, hat den Vorsitz

des 32 Personen umfassenden Vor-

standes des Forums mineralische
Rohstoffe (ibernommen. Seine
Stellvertreter sind Ernst Derfeser

(Derfeser GmbH) und Armin Richter

Quality Austria:

_________INSIDE j§<|

Kurse fur das Bauwesen

Gutachter miissen regelmaBige Kompetenznachweise erbringen, um ihr
Zertifikat aufrechtzuerhalten. Die Quality Austria hat darauf in ihrem Kurs-
programm 2021 mit einem neuen Refreshing im Bereich Energieausweis
und Gebaudesicherheit reagiert.

tet Osterreichs fithrender

Anbieter fiir akkreditierte
Trainings und Personenzertifi-
zierungen mehrtigige Koope-
rationslehrginge zum »zertifi-
zierten Energieausweis-Erstel-
ler« sowie zum »qualifizierten
und zertifizierten Gutachter
fiir Gebdudesicherheit«an. Im
Anschluss wird die Kompetenz
mittels Personenzertifikaten

Im Bereich Bauwesen bie-

nun in eintigigen Kursen ihr
Wissen auffrischen und die
Giiltigkeit einfach und un-
kompliziert aufrechterhalten.
»Permanente Weiterbil-
dung in der Bau- und Immo-
bilienbranche ist nicht nur fiir
die Aufrechterhaltung der Per-
sonenzertifikate ein absolutes
Muss. Sie dient natiirlich auch
der Wissensauffrischung im
Bereich der Normen und dem

Die Quality Austria verfiigt
iiber eine O-Cert-Anerken-
nung und erfillt damit eine
wichtige Grundvoraussetzung
tiir Forderungen in der Er-
wachsenenbildung. |

TERMINE

W Refreshing Gebaudesi-
cherheit: 14. April 2021 (Linz)
und 8. November 2021 (Wien)

B Refreshing Energieaus-

(Kirchdorfer Gruppe). Eder folgt weis: 21. April 2021 (Wien)

Ursula Huber-Wilhelm, Geschéfts-
flhrerin und Gesellschafterin der

Welser Kieswerke Treul & Co.

bestitigt, wobei die Giiltigkeit
zeitlich begrenzt ist. Mittels
zwei neuen Refreshings kon-
nen die betroffenen Personen

Erfahrungsaustausch mit Kol-
legen, erklart Alfred Leitner,
Branchenmanager fiirr Bauwe-
sen bei Quality Austria.

Alle weiteren Informationen
unter: www.qualityaustria.com/
Kursprogramm

5AL |
MEIS I

CORONA

Der Bau arbeitet unter strengen Sicherheitsauflagen...

Die Errichtung von Bauwerken erfolgt regelmaBig im
Zusammenspiel verschiedenster Professionisten, welche
zeitgleichaufdenBaustellenimEinsatzsind. Bauleistungen
sind daher seit jeher mit hohen Anforderungen an eine
koordinierte Leistungserbringung unter Berlcksichtigung
des Arbeits- und Gesundheitsschutzes verbunden.
Die einschldgigen Regelungen und Auflagen wurden
Corona-bedingt noch einmal deutlich verschérft, um das
Infektionsrisiko auf den Baustellen zu minimieren.

Diese Auflagen und Erschwernisse haben naturgemaB
erhebliche Mehrkosten zur Folge, welche die
ausfiihrenden Bauunternehmen nicht alleine stemmen
kénnen. Es bedarf daher einer fairen Partnerschaft
zwischen Auftraggebern und Bauunternehmen mit dem
Ziel einer ausgewogenen Lastenverteilung sowie
einer angemessenen Anpassung der
Leistungsfristen.

...und braucht eine faire Regelung
der Kostentragung.

. . BA
www.deinbaumeister.at VERANLTJEV%M':'LNG



Borse

Schwieriger

Sommer

Auch die Sommermonate Juli und August zeichnen
an der Wiener Borse ein durchwachsenen Bild. Wih-
rend etwa Wienerberger, Palfinger und Strabag schone
Zuwichse verzeichneten, setzte es fiir die CA Immo und
die Porr Riickgidnge im zweistelligen Prozentbereich. W

RANG | UNTERNEHMEN | 30.06.2020 | 31.08.2020 | PERFORMANCE
1 | Wienerberger 19,30 € 22,62 € 16,66%
2 | Palfinger 19,60 € 22,40 € 14,29%
3 | Strabag 22,95 € 25,80 € 12,42%
4 |UBM 30,90 € 32,90 € 6,47%
5 | Warimpex 1,26 € 1,23 € -2,38%
6 |SImmo 15,96 € 15,18 € -4,89%
7 | Immofinanz 15,20 € 13,90 € -8,55%
8 |CAlmmo 29,65 € 26,15 € -11,80%
9 |Porr 1472 € 12,02 € -18,34%

Immaobilien ATX (IATX) 303,74 € 288,01 € -5,18%

Quelle: Bérse Wien
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Autodesk-Kunden fordern offentlich Innovationen und einen stirkeren Fokus auf die Nutzer.

Offener Brief

sorgt fur Aufregung

Es kommt nicht alle Tage vor, dass sich Kunden in einem offenen Brief liber
die Qualitat einer Dienstleistung beschweren. Autodesk, Entwickler von
AutoCAD und Revit, sah sich im Sommer mit genau dieser Art von Kunden-

feedback konfrontiert.

Von Alfons Flatscher

utodesk, fithrender
CAD-Anbieter, hat
Post von britischen

Architekten und Bautrigern
bekommen — darunter Zaha
Hadid Architects, Allies Mor-
rison, Aukett Swanke. Der In-
halt: »Fiihrende Architekten
weltweit kimpfen jeden Tag
mit einer Software, die in ih-
rem Kern 20 Jahre alt ist, das
Potenzial der Multi-Core-
Computer und der grafischen
Designprozesse nicht aus-
schopft... . Die Produktivitit
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der Architekten und Ingeni-
eure leidet darunter, dass Lei-
stung und Skalierbarkeit nicht
gegeben sind.«

Harte Worte von den sonst
so zuriickhaltenden Briten. In
einer McKinsey-Untersuchung
mit dem Titel »Die neue Nor-
malitit im Bauwesen« wird ei-
ne Design- und Produktions-
revolution vorhergesagt. Das
konnte fiir alle einen grofle-
ren Markt bedeuten, heifdt es
in dem offenen Brief an Auto-
desk-CEO Andrew Anagnost.

Datenabgleich und Interope-
rabilitit seien Grundvoraus-
setzungen, um die Wachstums-
chance zu nutzen. Die Unter-
zeichner aber fiihlen sich von
Autodesk nicht ausreichend
unterstiitzt. Deshalb fordern
sie einen transparenten Ak-
tionsplan von Autodesk, der
die Nutzer in den Mittelpunkt
stellt, der Innovationen durch
einen Investitionsplan sichert
und garantiert, dass die Kosten
fiir Software nicht durch die
Decke gehen. |

BAUAKADEMIE 00

Neues Ausbil-
dungszentrum

Die BAUAkademie OO0 in
Steyregg wird um neun
Millionen Euro um ein
neues »Bau.Wissens.
Zentrum.« erweitert.

Seit fast vier Jahrzehnten
zeichnet die BAUAKademie
00 jahrlich fiir die Aus- und
Wesiterbildung von rund 600
Lehrlingen und 3000 Schu-
lungsteilnehmern verantwortlich.
Um der kontinuierlich steigenden
Nachfrage und erforderlichen
Modernisierung und Digitalisie-
rung des Aus- und Weiterbil-
dungsangebotes zu gentigen,
wird der Standort mit dem
Bildungszentrum »Bau.Wissens.
Zentrum« umfassend erweitert.
Neun Millionen Euro wird die
Bauinnung der Wirtschafts-
kammer 00 in den Umbau am
Standort in Steyregg im ersten
Schritt investieren. »Das neue
Bau.Wissens.Zentrum ent-
spricht perfekt der Absicht der
Bauinnung, am Bau neueste
Verfahren einzusetzen. Immerhin
werden hier auch die neuesten
Technologien unterrichtets,
unterstreicht Norbert Hartl,
Landesinnungsmeister Bau der
Wirtschaftskammer 00. [ |

Foto: iStack



Blaues Auge fur Bauzulieferer,
Umsatzeinbruch bei Industrlezulleferern

Die traditionelle Konjunkturumfrage unter den iiber 300 Mitglieds-
unternehmen des Fachverbands der Stein- und keramischen In-
dustrie zeigt ein Umsatzminus im 1. Halbjahr 2020. Wahrend die
Bauzulieferer den Riickstau abbauen kénnen, miissen die Indust-
riezulieferer mit einem massivem Riickgang leben.

Baustoffindustrie im ersten Halbjahr 2020
ein Minus von 7,3% gegentiber dem Ver-

A Is Teil der kritischen Infrastruktur lei-
teten die Unternehmen der Baust-

offindustrie mit den von ihnen erzeugten
Produkten einen essentiellen Beitrag fiir
die Aufrechterhaltung der osterreichi-
schen Wirtschaft. Auch wenn die Bauti-
tigkeit im Frithjahr nur fiir kurze Zeit ein-
gestellt war, hat auch die Stein- und kera-
mische Industrie unter den Auswirkungen
der Coronavirus-Pandemie gelitten«, so
Robert Schmid, Obmann des Fachver-
bands Steine-Keramik. Nach einem Um-
satzwachstum von 2,2 % im Jahr 2019

gleichszeitraum des Vorjahrs auf 1,8 Mrd.
Euro Das Umsatzminus ist stark geprigt
von den exportorientierten Industriezu-
lieferern (Feinkeramik, Feuerfest, Schleif-
mittel), die einen Umsatzriickgang von
16,2 % verzeichnen. Die bau-affinen Bran-
chen (Beton- und -fertigteile, Transport-
beton, Zement, Putz-Mdrtel, Sand-Kies,
Schotter) mussten einen Umsatzverlust
von 4,1 % hinnehmen. Bei den Beschif-
tigten gab es einen Riickgang um 4,9 %

»Die Industrlezulleferer mussten im ersten
Halbjahr 2020 ein Umsatzminus von

16,2 % verkraften«, sagt Fachverband-
Obmann Robert Schmid.

gnose fiir das Gesamtjahr gestaltet sich laut
Schmid schwierig, bereiten doch die ausge-
setzten Bauverhandlungen, tiberschaubare
Auftragseinginge und geringe Investiti-
onen der Kommunen, im Gewerbe- und

£ verzeichneten die Mitgliedsbetriebe der | (14.147 Mitarbeiter). Eine seridse Pro- | Industriebau und im Tourismus Sorge.« ll

Der Bau schafft heimische Wertschopfung...

BAU
'MEISTERT .

Aufgrund der regionalen Struktur des Bausektors zeichnen
sich Bauinvestitionen durch eine Uberdurchschnittlich
hohe Inlandswirksamkeit aus. Das bedeutet, dass jeder
in den Bau investierte Euro zum allergroBten Teil in
Osterreich bleibt.

Es liegt in der Verantwortung aller privaten und
offentlichen Auftraggeber, die hohe Inlandswirksamkeit
der Baunachfrage durch Vergaben an heimische
Bauunternehmungen zu sichern und weiter zu steigern.

Auch die Bundesregierung kann einen wichtigen Beitrag
zur Steigerung der heimischen Wertschépfung leisten: Um
wahrend der Corona-Krise 6ffentliche Bauauftrage schnell
und unbirokratisch an heimische Betriebe vergeben zu
koénnen, sollte der Anwendungsbereich fir vereinfachte
Bau-Vergabeverfahren temporar durch

Anhebung der Schwellenwerte

ausgeweitet werden.

...und braucht regionale Vergaben.

BAUEN T
VERANTWORTUNG

www.deinbaumeister.at
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WAS MEINUNG IST UND WER POSITION BEZIEHT

grmirmeriar

Die Mehrheit der Zukunftsverhinderer
und das Bekenntnis zum Klimaschutz

trotz schwachelnder Konjunktur

Die Ergebnisse der Konjunkturerhebung in
der Stein- und keramischen Industrie zeigen,
dass die Sorgenfalten in den Unternehmen keineswegs
geglattet sind. Dennoch halt die Branche am Kurs fest,
dem Klimawandel Einhalt zu gebieten. Leider legt die
Politik den Unternehmen Stolpersteine in den Weg.

»Es stellt sich

die Frage, ob die
Politik Wettbe-
werb bewusst
verhindern will
oder sich einfach
nicht ausreichend
informiert hat.«

Dr. Andreas Pfeiler
Geschaéftsfiihrer
Fachverband
Steine-Keramik

iir das erste Halbjahr ergibt sich tiber
E alle Branchen ein Umsatzminus von iiber

7 %, auch der Rickgang der Beschif-
tigten von fast 5 % lisst wenig Freude aufkommen.
Im Bereich der Industriezulieferer fiel der Be-
schiftigtenriickgang noch deutlich hoher aus.
Einmal mehr hat sich aber gezeigt, dass die Bau-
branche eine der wirtschaftlichen Stiitzen unserer
Gesellschaft ist und die Bauzulieferer dazu einen
essentiellen Beitrag leisten. Als Regionalversorger
konnten diese Unternehmen selbst in der kri-
tischen Zeit gekappter internationaler Lieferket-
ten eine kontinuierliche Versorgung der hei-
mischen Bevolkerung sicherstellen.

>>Beton, einklimaschonender Baustoff <<
Trotz der nicht erbaulichen Halbjahresergeb-
nisse und dem deutlich erkennbaren wirtschaft-
lichen Riickgang hilt die Baustoffindustrie nach
wievor an ihren Zielen fest, um dem Klimawandel
entgegenzuwirken. Auch wenn es jene, die lieber
in der Vergangenheit schwelgen und fiir die Zu-
kunft wenig tibrig haben, nicht wahrhaben wol-
len, so speichern auch mineralische Baustoffe CO,
ein. Was international lingst bekannt ist, hat die
ETH Ziirich weiter untersucht und dem Baustoff
Beton sogar eine klimaschonende Wirkung attes-
tiert. Aber auch die Zementindustrie stellte erst
kiirzlich mit Partnern aus der Energiewirtschaft
ein Projekt vor, dass das aus dem Rohstoff Kalk
freiwerdende CO, im Stoffkreislauf hilt, so dass
es nicht mehr freigesetzt wird. All diese Aktiviti-
ten zeigen, welche Potenziale noch vor uns liegen
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und warum es sich lohnt —trotz riickldufiger
Konjunktur —weiter in (teure) Entwicklung zu in-
vestieren. Will man dem Klimawandel ernsthaft
entgegenwirken, sind alle Wege zu beschreiten.

>> Politikmussiiber den Tellerrand blicken <<

Vollig unverstindlich ist daher, dass die Be-
mithungen der Massivbaustoffbranche seitens
der Politik torpediert werden. Es ist zu begriiflen,
wenn man fiir konjunkturférdernde Mafnahmen
einen mittleren zweistelligen Millionenbetrag zur

Auch mineralische Bau-
stoffe speichern CO, ein.

Verfiigung stellen will, um dem Gebaudesektor
ein Holzbauprogramm zu verordnen. Strikt abzu-
lehnen ist dies allerdings dann, wenn es nur einer
Branche zugute kommt und die Bemiithungen der
Massivbaustofthersteller dadurch untergraben, ja
sogar behindert werden — obwohl deren Beitrag
zum Klimaschutz international lingst anerkannt
ist. Es darf also zu Recht die Frage gestellt werden,
ob die Politik den Wettbewerb absichtlich behin-
dern will oder ob man schlichtweg einfach noch
nicht alle Informationen eingeholt hat. Ersteres
wire verwerflich, Zweiteres kann bei einseitiger
Beratung passieren. Es empfiehlt sich daher drin-
gend ein Blick iiber den Tellerrand. Der ist kosten-
los, tut nicht weh und eroffnetim Optimalfall eine
neue Perspektive! |

Foto: FV Steine-Keramik - Wolff, iStock
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POLITIK

In der Rubrik »Fragen an die
Politik« haben Vertreter der Bau-
und Immobilienwirtschaft die
Maoglichkeit, konkrete Fragen an
Spitzenpolitiker zu richten. In der
aktuellen Ausgabe kommen die
Fragen von Hubert Rhomberg,
Geschiftsfithrer der Rhomberg
Holding. Gerichtet wurden sie an
Wirtschaftsministerin Margarete
Schrambdck und Umweltminis-

terin Leonore Gewessler.

FRAGEN AN DIE POLITIK
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»Die aktuelle Krise hat in vielen Bereichen des gesellschaftlichen Lebens
den Nutzen der Digitalisierung deutlich gemacht, z. B. durch Online-Bespre-
chungen oder Homeoffice im beruflichen Alltag. Nichtsdestotrotz stehen wir
noch ziemlich am Anfang dieser technologischen Entwicklung, die sicher
noch sehr viel mehr Potenzial hat. Daher meine Fragen: Wie hoch schat-
zen Sie dieses Potenzial ein, in Bezug auf Behorden und Verwaltung, die so
Prozesse reduzieren, Kosten senken und sowohl Geschwindigkeit als auch
Service fiir Wirtschaft und Biirger erhdhen kénnten? Und: Was konkret haben
Sie in Planung, um dieses Potenzial zu nutzen?

Hubert Rhomberg,
Geschaftsfiihrer der Rhomberg Holding

»Das Beratungsunternehmen accenture hat in einer im Frihjahr ver-
offentlichten Studie erstmals Zahlen vorgelegt, die es ermoglichen,
den Nutzen der Digitalisierung (auch flir die Verwaltung) besser abzu-
schatzen. Diese aktuelle Analyse kommt zu dem Schluss, dass jeder
in die Digitalisierung investierte Euro doppelt wirkt. Denn Investitionen
von einer Milliarde Euro in die Digitalisierung aktivieren weitere 1,2
Milliarden Euro in der gesamten Wirtschaft. So konnen 20.000 zu-
sétzliche Jobs und bis zu 3,6 Milliarden Euro pro Jahr an zusatzlicher
Wertschdpfung in Osterreich generiert werden.

Fiir die Verwaltung legt die Studie ein Einsparungspotenzial von
jahrlich 100 Millionen Euro nahe. Um dieses Potenzial auszuschop-
fen, ist Osterreich seit der Grindung des Bundesministeriums fir
Digitalisierung und Wirtschaftsstandort seinen erfolgreichen Weg im
E-Government weitergegangen und hat mit der Plattform oesterreich.
gv.at und der App Digitales Amt auch die Ttr zur mobilen elektronischen
Verwaltung weit aufgestoBen. Fiir die Unternehmerinnen und Unter-

nehmer ist das Unternehmensserviceportal die erste Adresse im Web
fur die Erledigung ihrer Meldepflichten, aber auch fiir die Bewdltigung
nahezu aller unternehmerischen Lebenssituationen. Laut der Studie
fuhren DigitalisierungsmaBnahmen in der 6ffentlichen Verwaltung in
der Regel zu Vereinfachungen im Verwaltungsprozess. Dadurch kon-
nen Unternehmen Effizienzpotenziale beispielsweise im Bereich der
IT-Ausstattung und deren Kosten heben oder Zeiteinsparungen beim
Verwaltungspersonal generieren. Dartiber hinaus konnen behordliche
Prozesse durch digitale TransformationsmaBnahmen schneller erledigt
werden, z. B. durch den Wegfall von Postwegen oder manuelle Daten-
eingabe. Die dadurch gewonnene Zeit und Rechtssicherheit erhdhen
die Produktivitat in Unternehmen, so die Studienautoren.

Dass der eingeschlagene Weg richtig ist, unterstreicht auch der
Rechnungshof. Er empfiehlt in seinem aktuellen Bericht, die Digitali-
sierungsstrategie unter dem Aspekt der Deregulierung und Entbiiro-
kratisierung weiterzufiihren, ja sogar zu forcieren.«

Fotos: beigestellt, Christian Lend, Cajetan_Perwein




POLITIK

Hubert Rhomberg,
Geschaftsfiihrer der Rhomberg Holding

»Die EU stellt im Green Deal insgesamt 7, 5 Milliarden
Euro zur Verfligung, um europaweit Projekte und Ideen
zu fordern, die die Biindnisstaaten bis 2050 klimaneutral
stellen. Fiir Osterreich sind davon allerdings lediglich 53
Millionen Euro vorgesehen. Vor allem kleinere und mittel-
standische Unternehmen werden sich daher schwertun,
aus dieser Summe Fordermittel fir inre Ideen zu erhalten.
Wie stellen Sie sicher, dass alle guten Ansétze berlick-
sichtigt werden konnen?«

0 3 Leonore Gewessler,
Umweltministerin

»Der Green Deal ist eine historische Chance, die Wirt-
schaft der EU in Richtung Nachhaltigkeit umzugestalten
und die EU als globalen Vorreiter fiir Umwelt- und Kli-
maschutz zu positionieren. Klar ist: Wenn wir jetzt in
nachhaltige Technologien und Klimaschutz investieren,
schaffen wir Zukunfts-Jobs und regionale Wertschop-
fung — und retten unseren Planeten.

Rausinvestieren aus der Krise in den Klimaschutz — das
ist auch das Motto beim osterreichischen Konjunkturpa-
ket. Wir haben eine jahrliche Klimamilliarde fixiert, also
Zusétzliche Budgets etwa fiir Sanierung und den Ausbau
von erneuerbaren Energietrédgern, fiir den Offi-Ausbau
oder gegen Energiearmut. Von diesen Investitionen der
offentlichen Hand profitieren v.a. unsere heimischen
Klein- und Mittelbetriebe — bis zu 80 % der Auftrage fir
Bahn-Infrastruktur gehen an KMU und sichern damit re-
gionale Wertschopfung und Jobs.

Speziell fir Unternehmen — jeder GroBe — haben wir als
osterreichische Bundesregierung die Investitionspramie
auf Schiene gebracht. Fiir unternehmerische Investiti-
onen in den Bereichen Okologisierung, Digitalisierung
oder Gesundheit verdoppelt sich die Pramie auf 14 Pro-
zent. Klimaschadliche Investitionen sind ausgeschlos-
sen. Die aktuellen Zahlen beweisen den richtigen Schritt:
Jede dritte Investition wird im Bereich Okologisierung
beantragt. Nach nur drei Wochen wurde bereits ein In-
vestitionsvolumen — allein flir Klimaschutz-MaBnahmen
—von 3,5 Milliarden Euro ausgeldst. Es freut mich, dass
sich so viele dsterreichische Unternehmen dem Klima-
schutz verschreiben und hier in die Zukunft investieren.
Das zeigt: Wirtschaft und Klimaschutz gehéren zusam-
menl«

WWW.REPORT.AT 09 - 2020
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»>\Wle halten Sie es mit
den Investiionen?«

Die Sorge in der osterreichischen Bauwirtschaft ist grof3. Wie viel
Geld flieBt in den nachsten Monaten in die Verkehrsinfrastruktur,
wie viele Wohnungen werden errichtet und saniert und wie viele
Geschaftsflachen neu und umgebaut? Der Bau & Immobilien
Report hat die Antworten. Wir haben 25 der groBten offentlichen
und privaten Auftraggeber die Gretchenfrage gestellt und geben
hier einen Einblick in inr aktuelles und zukunftiges Investitions-
verhalten.

Von Bernd Affenzeller

Asfinag

h e | o7 | 218 | 2019 | 220 | 2021
Bauinvestitionen 957 Mio. € 935 Mio. € 1.056 Mio. €  1.000 Mio. €* k.A.

“geplant

Austrian Power Grid (APG)

) v [ v | 8 | a9 [ a0 | 2021 |

Bauinvestitionen 110 Mio. € 180 Mio. € 250 Mio. € 350 Mio. € 360 Mio. €
Bad Ischl
Bauinvestitionen 4.5 Mio. € 5,5 Mio. € 3,1 Mio. € 7,0 Mio. € 8,4 Mio. €

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

sistdie grole Unbe-
E kannte im Spiel. Zwar

bemiihen sich fiih-
rende Kopfe der osterreichi-
schen Bauwirtschaft redlich,
Optimismus und Zuversicht
auszustrahlen, das ungewisse
Investitionsverhalten der Auf-
traggeber treibt aber nicht we-
nigen Branchenvertretern den
Angstschweify auf die Stirn.
Noch laufen die Baustellen auf
Hochtouren, ist von einem
Einbruch nichts zu spiiren. Die
Projekte sind am Laufen, Auf-
trige werden abgearbeitet.
Schon am ersten Hohepunkt
der Coronakrise, im Mirz und
April, gab es viele mahnende
Stimmen, dass der Bauwirt-
schaft das dicke Ende erst be-
vorsteht. Ende 2020 und vor
allem 2021 werde sich zeigen,
wie hart es die Branche tat-
sichlich trifft, ob neue Auftra-
ge nachkommen oder die Auf-
traggeber erst mal auf die
Bremse steigen. Um etwas
Licht ins Dunkel zu bringen,
hat der Bau & Immobilien Re-
portbei 25 der grofiten offent-
lichen und privaten Auftragge-
ber des Landes nachgefragt
und die Gretchenfrage gestellt,

Fotos: iStock
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Bauinvestitionen 617,6 €

696,2 Mio. € 864,4 €

“Neub: e & Instandhaltung sowie Projektentwicklungen der ARE

2021 erd jesamt 5 Mrd. € investiert

Burgenland*

A *% A**

“mmmm

Bauinvestitionen 108 Mio. €

*Verkehrsinfrastruktur

CA Immo*

115 Mio. € 161 Mio. €

188 Mio. €

g v [ oo | 28 | a9 [ a0 | 2021 |

Bauinvestitionen

“konzermweit

wie sie es mit den Investitionen
in Zeiten von Corona halten.

>>Eswirdinvestiert <<

Das Ergebnis ist ziemlich
eindeutig und vielverspre-
chend. Von einem Investiti-

258,3 Mio. €

312,0 Mio. €  300,0 Mio. €

onsstopp kann keine Rede sein.
Kaum ein grof8er Auftraggeber
plant, heuer oder im néchs-
ten Jahr die Bauinvestitionen
deutlich zu kiirzen. Im Gegen-
teil, nicht wenige geben 2020
und 2021 sogar deutlich mehr

322,7 Mio. € 420,0 Mio. €

ausalsin den Jahren davor. Da-
zu zihlt etwa Austrian Power
Grid, Betreiber des iiberregio-
nalen 6sterreichischen Strom-
netzes. Nach 250 Millionen im
Jahr 2019 fliefen heuer stol-
ze 350 Millionen Euro in den

INVESTITIONEN

Aus- und Umbau der Netzin-
frastruktur, 2021 werden es
sogar 360 Millionen sein. Die
CA Immo hat konzernweit ih-
re Investitionen von 300 Mil-
lionen Euro im Jahr 2019 auf
heuer 322,7 Millionen Euro
und 420 Millionen Euro im
nichsten Jahr gesteigert. Auch
die Bauinvestitionen der Bun-
deslinder konnen sich sehen
lassen. Salzburg gibt heuer 72
Millionen Euro aus, 2019 wa-
ren es noch 68 Millionen Eu-
ro. Tirol hat die Bauinvestiti-
onen von 98,3 Millionen auf
118,1 Millionen Euro erhoht
und Vorarlberg von 76,3 Mil-
lionen Euro auf 87,1 Millio-
nen Euro. Das Burgenland hat
eben eine grof3e Investitions-
offensive angekiindigt (siehe
Kasten Seite 18) und auch die
Unternehmen und Institutio-
nen der Bundeshauptstadt »
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Das Osterreichische Siedlungswerk OSW hat in den letzten Monaten Investitionen in der Héhe von 180
Millionen Euro auf Schiene gebracht. Das entspricht dem Bau von rund 1.000 Wohnungen.

GWG - Gemeinnlitzige Wohnungsgesellschaft der Stadt Linz GmbH

Bauinvestitionen 51,1 Mio. €

Hallein

Bauinvestitionen 5,7 Mio. €

52,6 Mio. €

5,2 Mio. €

*2019 gab es in Hallein einige notwendige, auBergewshnliche Aufwendungen
** Abrechnungsstand 17.9.; Uber das Gesamtiahr betrachtet werden die Investitionen etwas tber den Jahren 2017 und 2018 liegen

MAZ28 (StraBenverwaltung und StraBenbau Stadt Wien)

"W T N O T

126,02 Mio. €

Bauinvestitionen

Bauinvestitionen
“laut Rahmenplan 2018-2023

osw+

1,7 Mrd. €

Bauinvestitionen

“Nur Neubauinvestitionen

107,8 Mio. €

Rewe

Bauinvestitionen 280 Mio. €

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

122,2 Mio. €

1,9Mrd. €

122,2 Mio. €

300 Mio. €

56,5 Mio. €

10,3 Mio. €*

133,2 Mio. €

2,0Mrd. €

195,6 Mio. €

241 Mio. €

47,2 Mio. €

2,7 Mio. €

160 Mio. €

2,4 Mrd. €

205,5 Mio. €

300 Mio. €

) o [ av | me | ww | am | wn

47,8 Mio. €

) o[ o | s | oo | mm | _an_

OBB
) e | v | aw [ as | mo |

2,6 Mrd. €~

) e | v | aww | as | mw | o

ca. 150 Mio. €

“mmmm

greifen tief in die Tasche. Die
fiir Strafenbau und Stra8en-
verwaltung zustindige MA28
gibt heuer 20 % mebhr fiir Bau
und Erhalt der Wiener Stra-
Ben aus. Die Wiener Linien
haben 2019 185 Millionen in-
vestiert, 2021 werden es 324,9
Millionen Euro sein. Und bei
Wiener Wohnen wird das Sa-
nierungsbudget von 80,9 Mil-
lionen Euro im Jahr 2019 auf
voraussichtlich 93,6 Millio-
nen Euro im nichsten Jahr
steigen. Auch Unternehmen,
die keine konkreten Zahlen
nennen wollen, wie etwa die
UBM, Spar oder Signa, pla-
nen keine Investitionskiir-
zungen. Bei der Signa »lau-
fen aktuelle Bauvorhaben auf
Hochtouren und sind ebenso
wie die groflen Stadtentwick-
lungsprojekte kaum von Co-
rona beeinflusst«. Bei UBM
hat man durch Corona zwar
einen Strategiewechsel vollzo-
gen und setzt in Zukunft ganz
auf die Asset-Klassen Wohnen
und Biiro, dafiir wurde aber
die Pipeline gleich einmal auf
zwei Milliarden erh6ht. Auch
der Verbund hilt an seinem
Investitionsplan fiir die Jah-
re 2020 bis 2022 in Hohe von
rund 2,1 Milliarden Euro fest.

>> Gemeinden vor grof3en
Herausforderungen <<
Selbst bei den grofien Sor-
genkindern der Branche, den
kleinen Stidten und Gemein-
den, gibt esleichten Anlass zur
Hoffnung. Bad Ischl hat 2020
die Bauinvestition auf 7 Mil-
lionen Euro mehr als verdop-
pelt und legt im nichsten Jahr
noch einmal 1,4 Millionen
Euro oben drauf. Hallein hatte
2019 einige auflerordentliche
Aufwendungen, die Bauinves-
titionen 2020 und 2021 wer-
den aber auf jedem Fall iiber
den Jahren 2017 und 2018 lie-
gen. Auch der Kremser Biir-
germeister Reinhard Resch ist
guter Dinge, den bis 2023 lau-
fenden Investitionsplan hal-
ten zu konnen. Allerdings hof-

Fotos: driend! architects ZT GmbH



Da in Vorarlberg wie in anderen Bundeslandern der Budget-
voranschlag fiir das Jahr 2021 noch nicht fixiert ist, gibt es
fiir das nachste Jahr noch keine Zahlen. Aufgrund einiger
anlaufender GroBprojekte ist aber mit steigenden Bauin-
vestitionen zu rechnen. (Im Bild: die geplante Rheinbriicke
Hard-FuBach)

Salzburg (Land)

fen gerade die Gemeinden auf

weitere Unterstiitzung durch

“mmmm die Politik. »Die Bundesre-
Bauinvestitionen 61 Mio. € 64 Mio. € 68 Mio. € 72 Mio. € gierung muss die Ausfille der
Einnahmen nicht nur abfe-

Tirol dern, sondern ginzlich aus-
gleichen. Die Gemeinden in-

mmmm vestieren hauptsichlich in die
Bauinvestitionen 88,5 Mio. € 92,8 Mio. € 98,3 Mio.€  118,1 Mio. €° 138,9 Mio. €*  regionale Wirtschaft«, sagt
*davon 10,4 Mio. € aus Corona-Konjunkturpaket der Halleiner Bl’irgermeis—
**davon 14 Mio. € aus Corona-Konjunkturpaket ter Alexander Stangassinger.
Tiwag »Sollten, wie vom Bund und
D [ oo [ a8 | i [ a2 | 202 e
Investitionen getitigt werden,

Bauinvestitionen ~ 147,4 Mio.€ 1481 Mio.€  109,8 Mio.€  126,5 Mio. € 155 Mio. € so miisste es eben zum vollen
“Sehtang Ausgleich der entgangenen P

m flir alle alten Gebdude
m flirinnen und aufen
m Jahrzehnte lange Erfahrung

HealthyLiving”™
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baumit.com

Sanierung ist

anova

Alte Substanz & neuer Wert

Baumit SanierPutze sind fiir alle alten Gebaude speziell fiir feuchtes
und schadstoffbelastetes Mauerwerk geeignet, da diese iiber eine 4-6 Mal
héhere Lebensdauer als herkdmmliche Putze verfiigen. So erhalten Baumit
SanierSysteme alte Substanz und schaffen nachhaltigen, gesunden Wohnraum.
Baumit Saniersysteme - aus Liebe zu alten Mauern.

Baumit. Ideen mit Zukunft.
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Vorarlberg*

|
Bauinvestitionen 75,5 Mio. € 76,9 Mio. € 76,3 Mio. € 87,1 Mio. € KA.
*StraBenbau, Hochbau des Landes und der Landesvermdgen-Verwaltungsgeselischaft mbH sowie Vorarlberger Krankenhaus-Betriebsgesellschaft
Wiener Linien
A
Bauinvestitionen  227,7 Mio.€  161,1 Mio.€ 1850 Mio.€  277,0Mio.€  324,9 Mio. €
Wiener Wohnen*
A
Bauinvestitionen 70,1 Mio. € 64,8 Mio. € 80,9 Mio. € 83 Mio. € 93,6 Mio. €~

“Investitionen in Sanierungen
“geplant

O-TON

»Wollen zur Konjunktur-
stabilisierung beitragen«

Im Report-Interview spricht Geschaftsfiih-
rer Wolfgang Gleissner liber das Investiti-
onsverhalten der Bundesimmobiliengesell-

schaft BIG.

Report: Wie hat sich die Coronakrise
auf das Investitionsverhalten der BIG
ausgewirkt?

Wolfgang Gleissner: Die Corona-
krise hat bis jetzt keine direkten Auswir-
kungen auf unser Investitionsverhalten. Wir
sind in der gliicklichen Lage, derzeit an unserer
Planung festhalten zu konnen. Bei uns laufen
aktuell lber 70 groBere Bauprojekte. Damit
sind ein Investitionsvolumen von 1,6 Mrd. Euro
und 20.000 Arbeitsplatzen verbunden. Speziell
in wirtschaftlich schwierigen Zeiten ist es uns
wichtig, positive Signale auszusenden, Arbeits-
platze zu sichern und die Konjunktur zu stabi-
lisieren. Bei Instandhaltungsarbeiten setzen wir
dabei insbesondere auf heimische Klein- und
Mittelbetriebe, vielfach direkt aus der Region.

Report: Wo liegen lhre aktuellen Investiti-
onsschwerpunkte?

Gleissner: Wir investieren in Schul- und
Universitatsgebaude, in Sicherheitsimmobilien
wie Einsatztrainingszentren fiir die Polizei und
liber unsere Tochter ARE Austrian Real Estate
in Biiroimmobilien und Wohnen. Im Bereich der
Schulen liegt unser aktueller und ambitionierter
Schwerpunkt auf der Umsetzung des Schulent-
wicklungsprogramms 2020. Bei unseren Inves-

»Wir konnen
derzeit an unseren
Planungen festhal-

ten«

titionen ist uns der Aspekt der Nachhaltigkeit
ein groBes Anliegen und wir achten auf die
entsprechende ganzheitliche Betrachtung in
Planung, Bauumsetzung und Betrieb.

Report: Rechnen Sie kurz- und mittelfristig
mit sinkenden Preisen bzw. einer steigenden
Zahl von Angeboten?

Gleissner: Zurzeit gibt es dafiir in den Aus-
schreibungen unserer Unternehmensbereiche
noch keine erkennbaren Anzeichen. Wir sind
aber der Uberzeugung, dass die Unternehmen
ihre Ansétze zwischenzeitig auf die tatsachli-
chen Erfahrungen im Zusammenhang mit Co-
vid-19 evaluiert haben und hoffen im Sinne des
Wetthewerbs zwischen den Unternehmen auf
eine steigende Zahl von Angeboten. |
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Mittel noch zusitzliche Mittel
fiir Investitionen in die Infra-
struktur geben!“

>>Volatile Preise <<
Interessantistauch, wie die
Auftraggeber die aktuelle und
zukiinftige Preisentwicklung
einschitzen. Wihrend eini-
ge wenige wie die Asfinag bei
aktuellen Ausschreibungen
»einen zunehmenden Wett-
bewerb mit leicht sinkenden
Preisen« sehen, sprechen an-
dere wie etwa Austrian Power
Grid vor allem bei Spezialauf-
trigen wie dem Leitungsbau
oder dem Bau von Umspann-
werken von »gleichbleibenden
bis eher steigenden Preisenc,
weil die vorhandenen Kapazi-
titen dafiir mittelfristig schon
jetzt weitgehend ausgelastet
sind. Der Grof3teil der befrag-
ten Auftraggeber kann aber
noch keine Preisinderungen
feststellen. |

Investitionsoffen-
sive im Burgen-
land

M SCHON IM MAI hat das
Burgenland eine groBe
Investitionsoffensive ange-
kiindigt, die ein Turbo fiir
die Bauwirtschaft sein soll.
Knapp 190 Millionen Euro
flieBen 2020 in Infrastruk-
turmaBnahmen, das ist ein
Plus von fast 30 Millionen
Euro gegenliber dem
Vorjahr. »Gerade in dieser
Phase war es uns wichtig,
Geld in die Hand zu neh-
men, um uns aus der Krise
rauszuinvestieren, sagt
Infrastrukturlandesrat Hein-
rich Dorner. Das Geld flieBt
vor allem in StraBenbau-
Infrastrukturprojekte und
MaBnahmen zur Erhohung
der Verkehrssicherheit.
21,3 Millionen entfallen auf
LandstraBen und landliche
Struktur, 125 auf Bundes-
straBen und 42,2 auf Was-
ser- und Umweltwirtschaft.
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Die Ausbildung der osterreichischen STRABAG-Lehrlinge war bisher aus Platzgriinden auf zwei Standorte aufgeteilt, in Ybbs finden nun alle Platz.

Neues Ausbildungszentrum:

S

RABAG baut auf

clne starke /ukuntt

STRABA

Die bestmogliche Ausbildung der Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter hat bel
STRABAG hochste Prioritat. Aus diesem

Crund gibt der groBte Osterreichische
Baukonzern den Startschuss fur eine neue Ara der Aus- und
Welterbildung und investiert rund 10 Mio. Euro in den Bau el-
nes neuen Ausbildungszentrums. Rund 250 Lehrlinge pro Jahr
werden kunftig in Ybbs an der Donau ausgebildet.

it dem Spatenstich fiir das

neue Ausbildungszentrum in

Ybbs an der Donau Anfang
September feierte STRABAG den ersten
Meilenstein auf dem Weg zur modernsten
Lehrlingsausbildung Osterreichs.
Vertreterinnen und Vertreter der nieder-
osterreichischen Landesregierung, allen
voran Landeshauptfrau Johanna Mikl-
Leitner sowie Landeshauptfrau-Stellver-

treter Franz Schnabl, sowie der STRABAG
SE-Aufsichtsratsvorsitzende Alfred
Gusenbauer machten sich —angesichts der
Vorsichtsmafinahmen zur Coronavirus-
Privention in kleinem Rahmen — vor Ort
ein Bild von den Plinen fiir das 31.000 m2
grof3e Areal.

»Es ist uns wichtig, dass wir als
osterreichischer Konzern auch in schwie-
rigeren Zeiten wie der aktuellen Corona-

virus-Krise in die Ausbildung unserer
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter inves-
tieren und unsere gesellschaftliche Ver-
antwortung ernst nehmen. Wir schaffen
dadurch nicht nur Arbeitsplitze am
Standort der Lehrlingsakademie, son-
dern wollen Jugendlichen die Vielfalt der
Berufe in der Baubranche niherbringen
und ihnen ein zukiinftiges berufliches Zu-
hause bei STRABAG bietenc, erlduterte
Thomas Birtel, Vorstandsvorsitzender der
STRABAG SE, im Rahmen der Veranstal-
tung.

>> Ausbildung an einem Ort zusam-
mengefiihrt <<

Die Ausbildung der osterreichischen
STRABAG-Lehrlinge war bisher aus Platz-
griinden auf zwei Standorte aufgeteilt, in
Ybbs finden nun alle Platz: Neben zwei
Werkshallen entstehen ein eigenes Lehr-
lingsquartier fiir bis zu 60 Lehrlinge sowie
ein Gebiude fiir Unterricht, Biiros, Ver-
anstaltungen und Verkgstigung. Damit
auch nach Feierabend keine Langeweile
aufkommt, wurden ein eigener Sportplatz
und ein Fitnessraum miteingeplant.

Ybbs punktet dartiber hinaus durch
wesentliche infrastrukturelle Vorteile:
Einerseits ist das Ausbildungszentrum
dank unmittelbarer Nihe zu Bahnhof und
Haltestelle an der Westbahn-Strecke fiir
Lehrlinge aus ganz Osterreich einfach zu
erreichen. Andererseits hat Ybbs ein sehr
ausgepragtes Vereinsnetzwerk, mit dem
Kooperationen angedacht sind. So wer-
den Auszubildende auch in ihrer Freizeit
attraktive Beschiftigungsmaoglichkeiten
abseits des Werkstattgelindes haben. W
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COVID-SCHNELLTEST:
WEGFALL DER GESCHAFTSCRUNDLAGE?

Wegfall der Geschéaftsgrundlage

B Umstande, die von den Parteien bei Vertragsschluss als
selbstverstandlich erachtet wurden, fallen unvorhergesehen weg

B Umstande kommen aus keiner Sphére der Parteien

W Schweres Missverhaltnis

H Keine Vorkehrungen der Parteien fur Missverhaltnis

Die Erfahrungen der letzten
> Monate zeigen bereits jetzt ganz

Kklar, dass der sinnvollste und ziel-

fithrendste Umgang mit durch Covid-19 ' Vertrag Anfechtung / ‘,
bedingten Mehrkostenforderungen ein g||t We|ter Anpassu ng des \/ertrag
partnerschaftliches Vorgehen und die

konsensuale Auseinandersetzung mit den
herrschenden Realititen im Sinne einer
kooperativen Projektabwicklung ist«, er-

Letzter Ausweg. Entfllt die Geschaftsgrundlage, kann der Vertrag ange-
passt oder angefochten werden.

Fotos: iStock
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COVID-SCHNELLTEST:
LEISTUNGSSTORUNG

Probleme dauern an. Nicht nur am Beginn
der Coronakrise ist es zu zahlreichen Behinde-
rungen und Leistungsstorungen gekommen.
Auch anhaltende Reisebeschrankungen sorgen
fiir Arbeitskraftemangel und Materialengpasse.

RECHT

Bauvertragliche Regelung /
./ Klausel fir héhere Gewalt?
N

ONorm B-2110
vereinbart?

Vertragliche
Regelung gilt

ABGB gilt

ONorm B-2110
gilt

( Sphare AG ) (NeutraleSphére) ( Sphére AN ) ( Sphére AG ) (NeutraleSphére) ( Sphare AN )

AN kann Mehrkos-
ten fordern

Keine Mehrkosten
flr AN

klart Lukas Andrieu, Spezialist fiir Bau-,
Vergabe- und offentliches Wirtschafts-
recht bei ScherbaumSeebacher Rechtsan-
wilte, und verweist auf den im Mai 2020
erschienenen Leitfaden der dsterreichi-
schen Bautechnikvereinigung »Der bau-
vertraglich-bauwirtschaftliche Umgang
mit den Auswirkungen von Covid-19«.

AN kann Mehrkos-
ten fordern

Keine Mehrkosten
fir AN

Aufgrund unterschiedlichster Fakto-
ren und Interessenlagen ist eine gemein-
same Festlegung der Folgen der Krise
fiir die Baustelle und die Baukosten aber
nicht moglich. Zentraler Anhaltspunkt
tir die Kldrung, wer fiir entstandene
Mehrkosten einzustehen hat, ist bei rein
rechtlicher Betrachtungsweise der zwi-

Mehrkosten fiir
AN, wenn nicht
vorhersehbar und
vom AN nicht in
zumutbarer Weise
abwendbar

Keine Mehrkosten
fir AN

schen dem Bauherrn und dem Bauunter-
nehmen geschlossene Bauvertrag. Diese
enthalten zum Teil sogenannte »Force-
majeure-Klauseln« bzw. Klauseln »hohe-
rer Gewalt«. Darunter versteht man Er-
eignisse, die nach menschlicher Einsicht
und Erfahrung unvorhersehbar sind und
mit wirtschaftlich ertriglichen Mitteln »

Y
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COVID-SCHNELLTEST: VERZUG

Nachfrist oder nicht. Auch beim Verzug gibt
es die groRten Unterschiede zwischen ABGB und
ONORM B-2110 in der neutralen Risikosphare.

Bauvertragliche Regelung /

Klausel fur hdhere Gewalt?

ONormB-2110
vereinbart?

Vertragliche
Regelung gilt

ONorm B-2110
gilt

!

[ sphrerc )

I o
1 I I I 1
(Neutrale Sphére) ( Sphare AN ) C Sphére AG ) @eutrale Sphére) C Sphare AN )

AN kann Nachfrist
setzen, vom Ver-
trag zuriicktreten

AG kann Nachfrist
setzen und vom
Vertrag zuriick-

und Mehrkosten treten

fordern Kein Riicktrittsrecht
des AN, keine
Mehrkosten fiir AN

auch durch die duflerste Sorgfalt nicht ver-
hiitet werden konnen. »Auch Covid-19
stellt einen Fall derartiger hoherer Gewalt
dar. Dies bedeutet aber nicht, dass auto-
matisch alle Folgen von Covid-19 auch auf
diese riickfithrbar sindg, erklirt Andrieu.
Es muss geprift werden, ob entstandene
Mehrkosten aus der Covid-19-Krise re-
sultieren und die Parteien diese tatsichlich
nicht vermeiden konnten. Ist dies der Fall,
sind Rechtsfolgen aus der vereinbarten
Force-majeure-Klausel abzuleiten. Findet
sich keine Klausel hoherer Gewalt, und ha-
ben die Parteien auch keine abweichenden
Regelungen — wie z.B. die Anwendung der
ONORM B 2110 - vereinbart, gelangen
die dispositiven Bestimmungen des ABGB
zur Anwendung.

>>Bauvertrage sind Werkvertrage <<

Sowohl das ABGB als auch die
ONORM B-2110 enthalten unterschied-
liche Regelungen dartiber, wer die Gefahr
entstandener Mehrkosten im Werkver-
tragsbereich zu tragen hat. »Im Rahmen

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

AG kann Nachfrist
setzen und vom
Vlertrag zurtick-
treten

AN kann Nachfrist
setzen, vom Ver-
trag zuriicktreten
und Mehrkosten
fordern

Keine Mehrkosten
fur AN

»Ldsst sich eine Gefahr, wie aus der
Covid-19-Krise resultierende Kosten,
weder der Sphdre des Auftragnehmers
noch der des Auftraggebers zurech-
nen, tragt nach AGBG der Auftrag-
nehmer die Gefahr, nach ONORM
B-2110 allerdings der Auftraggebers,
sagt Lukas Andrieu, Spezialist fiir
Bau-, Vergabe- und dffentliches Wirt-
schaftsrecht bei ScherbaumSeebacher
Rechtsanwilte.

AG kann Nachfrist
setzen und vom

Behinderung langer
als drei Monate:

Riicktrittsrecht des Vertrag zurtick-
AG und des AN treten

Ohrr:e it Keine Mehrkosten
2ung filr AN

AN erhélt nicht vor-

hersehbare Mehr-
kosten die vom AN
nicht in zumutbarer
Weise abgewendet
werden konnten

des ABGB gilt: Fillt eine Gefahr in die
Sphire des Auftraggebers, behilt der Auf-
tragnehmer seinen Entgeltanspruch; ist
sie dagegen der Sphire des Auftragneh-
mers zuzurechnen, kann dieser kein Ent-
gelt fordernc, erklart Andrieu. Lisst sich
eine Gefahr, wie aus der Covid-19-Krise
resultierende Kosten, weder der Sphire
des Auftragnehmers noch der des Auf-
traggebers zurechnen, trigt wiederum
der Auftragnehmer die Gefahr. Nach der
ONORM B-2110 trigt dagegen der Auf-
traggeber die Gefahr fiir Storungen aus
der neutralen Sphire und der Auftrag-
nehmer behilt seinen Entgeltanspruch,
wenn Covid-19-bedingte Mehrkosten
entstehen.

Istein Auftragnehmer durch Covid-19
bedingte Liefer- oder Personalengpisse
unverschuldet in Verzug geraten, kommt
dessen Vertragspartner nach § 918 ABGB
ein Wahlrecht zu, ob er am Vertrag festhalt
oder unter der Setzung einer Nachfrist von
diesem zuriicktritt. Auch die ONORM
B-2110sieht ein derartiges Riicktrittsrecht
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Es muss genau gepriift werden, ob entstandene Mehrkosten aus der Covid-
19-Krise resultieren und tatsachlich nicht zu vermeiden waren.

vor, sofern eine Behinderung linger
als drei Monate andauert. Dieses
fordert anders als das ABGB aber
keine Nachfristsetzung.

Tragt eine der Vertragsparteien
ein Verschulden (etwa weil Leistun-
gen ohne behordliche Verpflichtung

— vor allem wenn man weiter ins
Detail geht. »Auch unter Juristen
herrscht wie tiblich weiterhin grof3e
Uneinigkeit dartiber, welche Aus-
wirkungen die Krise tatsdchlich auf
bestehende Bauvertrige hat, sagt
Andrieu. Eine finale Kldrung dieser

Ist nichts anderes vereinbart, greift auch bei
Verzug und Leistungsverzdégerung das ABGB.

verweigert werden, Informations-
pflichten nicht (rechtzeitig) nach-
gekommen wird oder sich eine Ver-
spatung rein auf eine mangelhafte
Planung rickfiithren lisst), haftet
diese zusitzlich fiir den entstande-
nen Verspatungsschaden.

Allenfalls kann auch das Rechts-
institut des »Wegfalls der Geschiifts-
grundlage« greifen, das beide Ver-
tragsparteien zur Vertragsaufhe-
bung oder -anpassung berechtigt.
Dazu miissten Umstinde, die von
den Parteien bei Vertragsschluss als
selbstverstindlich erachtet wurden
und die nicht in die Sphire der Par-
teien fallen, unvorhergesehen weg-
fallen, wodurch ein schweres Miss-
verhiltnis entsteht, fiir das die Par-
teien keine Vorkehrungen getroffen
haben.

>>Offene (Rechts-)Fragen <<
Das alles hort sich kompliziert
an und das ist es im Regelfall auch

Frage wird durch Gerichte wohl erst
in Jahren erfolgen.

Zu einem Punkt besteht je-
doch weitgehend Einigkeit: »Ein
entscheidender Faktor ist die Vor-
hersehbarkeit der krisenbedingten
Auswirkungen zum Zeitpunkt des
Vertragsabschlusses. Genau des-
halb ist es vor allem jetzt besonders
wichtig, sich bei neuen Projekten bei
Vertragsabschluss proaktiv durch
entsprechende Regelungen mit kri-
senbedingten bauwirtschaftlichen
Mehrkosten auseinanderzusetzen
und diese im Detail zu regeln, et-
wa durch »Corona-Klauseln«, sagt
Andrieu- Eine Berufung auf »ho-
here Gewalt« oder den »Wegfall der
Geschiftsgrundlage« wird bei nach
Bekanntwerden der Covid-19-Krise
neu geschlossenen Vertrigen nim-
lich kaum mehr moglich sein, da die
Situation weithin bekannt ist und
bei Vertragsschluss mitberiicksich-
tigt werden muss. |

WWW.REPORT.AT 09 - 2020

23

Tr.ocken bauer im
Diamantrausch

Kein Wunder bei einer
Platte, die alles kann!

Knauf Diamant:

DAS MULTITALENT
IM HOCHWERTIGEN
INNENAUSBAU

HOHERE STABILITAT
e MEHR WIDERSTAND
GEGEN FEUCHTIGKEIT
ﬁ BESSERER LARMSCHUTZ
0 LANGERER BRANDSCHUTZ

knauf

www.knauf.at



EDV & BAU

Welche CAD-Software

verwenden Sie?

1 | ArchiCAD 33,1 %
2 | AutoCAD 21,8 %
3 | Revit 16,6 %
4 | Abisplan 8,3 %
5 | Allplan 6,8 %

Sonstige 13,4 %

Wie zufrieden sind Sie mit der
von lhnen verwendeten CAD-
Software?*

1 | Allplan 1,2
1 | ArchiCAD 1,2
3 | Abisplan 1,3
3 | Revit 1,3
5 | AutoCAD 14
* Schulnotensystem

Die Zufriedenheit mit den verwendeten CAD-
Programmen ist sehr groB, dennoch ist die
Wechselbereitschaft gegentiber den Vorjahren
gestiegen. EIf Prozent kdnnen sich einen
Softwarewechsel vorstellen.

Welche AVA-Software
verwenden Sie?*

1 | Auer-Success 19,9 %

2 | ABK-AVA 17,1 %

y 3 | Nevaris 11,0 %

4 | ArchiAVA 9,6 %

° 5 | OrcaAVA 8,9 %
D I T-W k 6 | Abis AVA 8,2 %
I e e r ze u g e Sonstige 25,3 %

der Architekten

Die alljahrliche Umfrage des Bau & Im-
mobilien Report zeigt, welche CAD-und

“Knapp ein Flinftel der befragten Architekten verwendet
keine AVA-Software. Die angegebenen Prozentzahlen
beziehen sich auf diejenigen, die eine AVA-Software
verwenden.

Wie zufrieden sind Sie mit der
von lhnen verwendeten AVA-

CAD und AVA

AVA-Programme in den heimischen Ar-

Software?*

chitekturburos tatsachlich zum Einsatz 1 | ArchiAVA 13
kommen. Bei der Planungssoftware setzt 1 | Auer-Success 13
sich auch heuer wieder ArchiCAD vor dem 3 | ABKAVA 15
klassischen AutoCAD durch, bei der Aus- : 3::2? 13
schreibungs-, Vergabe- und Abrechnungs- 5 | Abis AVA 1:7
software hat Auer Success die Nase vorn. * Schunotensystem

VON BERND AFFENZELLER

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

Auch den verwendeten AVA-Programmen

stellen die Architekten ein sehr gutes Zeugnis
aus. Mit 5,8 % ist die Wechselbereitschaft

gering.

Fotos: iStock



ie jahrliche Report-
Umfrage zeigt kleinere
Verschiebungen in der

Welt der CAD-Software. Mit ei-
nem Marktanteil von 33 % sicher-
te sich zwar auch heuer Archi-
CAD aus dem Haus der Nemet-
schek-Tochter Graphisoft wie in
den Jahren zuvor den Platz an der
Sonne. Allerdings hat sich der Ab-
stand zum Autodesk-Klassiker
AutoCAD, das hartnickig den
zweiten Platz verteidigt, deutlich
vergrofert. Platz drei geht erst-
mals an Revit, das Allplan und
Abisplan in diesem Jahr hinter
sich lassen kann. Abisplan ist wei-
terhin das einzige Programm mit
relevantem Marktanteil, das nicht
aus dem Hause Nemetschek oder
Autodesk stammt. Rund drei
Viertel der heimischen Architek-
ten vertrauen auf ein Produkt der
beiden Platzhirsche.

Besonders erfreulich fiir Her-
steller ist die hohe Zufriedenheit
der Architekten mit den von ih-
nen verwendeten Programmen.
Die gliicklichsten Kunden haben

EDV & BAU

befragten Architekten geben an,
ernsthaft iiber eine neue Software
nachzudenken. 2018 waren es nur
fiinf Prozent. Uberraschend ist,
dass nicht nur BIM-fihige Losun-
gen wie ArchiCAD oder Revit neu
ins Haus kommen sollen, sondern
auch das klassische AutoCAD fiir
Architekten eine Uberlegung wert
ist. Dabei wird die Rolle, die BIM
schon heute im beruflichen Alltag
spielt, von Jahr zu Jahr grofler. Ga-
ben 2018 gerade mal 15 % an, dass
BIM schon heute eine »grofie«
oder »sehr groRe« Rolle spielt, wa-
ren es im letzten Jahr schon knapp
30 %. Heuer ist dieser Wert noch
einmal kraftig auf knapp 40 % ge-
stiegen (siehe auch Seite 26-27).

>> Auer Success vor ABK <<
Bei der Frage nach der bei
den Architekten beliebteste Aus-
schreibungs-, Vergabe- und Ab-
rechnungssoftware macht auch

heuer wieder Auer Success das 25
Rennen. Jeder fiinfte Architekt

vertraut auf den Klassiker aus
dem Hause Nemetschek. Da-

NOVA AVA

AVA & BIM 5D
aus der Cloud!

Baukostenmanagement

AVA, BIM & Controlling

Lean Construction Management

Die Zufriedenheit mit den verwendeten
CAD-Programmen ist hoch, dennoch

denken fast 11 % der Architekturbliros
tiber einen Softwarewechsel nach.

Allplan und ArchiCAD mit einer
Durchschnittsnote von 1,2, aber
auch der Fiinftplatzierte Auto-
CAD ist mit einer Durchschnitts-
note von 1,4 mehr als ordentlich
bewertet.

>> Wechselbereitschaft ge-
stiegen <<

Trotz der hohen Zufriedenheit
mit den Produkten ist die Bereit-
schaft fiir einen Softwarewech-
sel gegeniiber den letzten Jahren
noch einmal gestiegen. Fast elf
Prozent (2019: zehn Prozent) der

Hintergrund

Fir die vorliegenden Ergebnisse hat der Bau & Immobilien Report 174
Architekten mittels Online-Fragebogen und Telefoninterviews befragt.

hinter folgt ABK und schon auf
Platz 3 mit Nevaris ein weiteres
Produkt aus dem Hause Nemet-
schek.

Ahnlich wie bei den CAD-
Programmen ist auch die Zufrie-
denheit mit der AVA-Software
enorm hoch. Bei der AVA-Soft-
ware spiegelt sich die hohe Kun-
denzufriedenheit auch in der
Wechselbereitschaft der Archi-
tekten wider. Nicht einmal sechs
Prozent denken ernsthaft dariiber
nach, sich eine neue Software ins
Haus zu holen. [ |
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sektunwelt

Fur rund die Halfte der heimischen Architekturbtiros ist
BIM Teil im beruflichen Alltag — in unterschiedlichem
Ausmalfd , aber Tendenz steigend. Fur 43,56 % spielt BIM
aber keine Rolle. Als groRte Hurden werden die tech-
nologische Komplexitat und das fehlende Know-how
gesehen. Zu diesem Ergebnis kommt die aktuelle Archi-
tektenbefragung des Bau & Immobilien Report.

Von Bernd Affenzeller

Planen Sie in den nachsten
drei Jahren die Einfiihrung
von BIM?

18,02 %
Ja

50,58 %
arbeiten bereits
mit BIM

31,40 %
Nein

POSITIVE ENTWICKLUNG. Die Zahl jener,

die entweder schon mit BIM arbeiten oder eine Eiin-

fihrung planen, ist von 58 % auf 68 % gestiegen.
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ie aktuelle Umfrage des Bau &
m Immobilien Report unter 174 Ar-
chitekten zeigt vor allem eines:
BIM treibt einen regelrechten Keil in die
heimische Architekturwelt. Zwar ist die
Zahl derer, bei denen BIM schon heute im
beruflichen Alltag eine »grole« oder »eher
grofe« Rolle spielt, mit knapp 40 % um
rund 10 % hoher als im Vorjahr, fir
43,56 % der Architekten spielt BIM aber
schlicht und einfach »keine« Rolle.
Glaubten im letzten Jahr nur rund 37
%, dass BIM in ihrer beruflichen Zukunft
eine »sehr grofSe« oder »grofle« Rolle spie-
len wird, ist diese Zahl heuer auf iiber 54 %
angestiegen. Auch die Zahl der Architek-
turbiiros, die ganz konkret in den nichs-
ten drei Jahren die Einfithrung von BIM
planen oder bereits mit BIM arbeiten, ist
von 58 % auf knapp 69 % gestiegen, aber
immer noch stolze 45 % glauben, dass

BIM fiir sie auch in Zukunft nur eine »klei-
ne« oder »keine« Rolle spielen wird.

>>Technik und Know-how <<

Eines zeigt die aktuelle Report-Umfra-
ge ganzklar: Der Respekt vor BIM ist grofi.
Fast 40 % sehen im Rahmen einer gestiitz-
ten Abfrage in der »technologischen Kom-
plexitit« die grofite Hiirde, dicht gefolgt
vom direkt damit zusammenhingenden
»fehlenden Know-how«. Auch der erwar-
tete »finanzielle Aufwand« bereitet fast
30 % der Architekturbtiros Unbehagen.
Ungestiitzt empfinden viele Umfrageteil-
nehmer die Tatsache, dass noch zu wenig
Projektbeteiligte mit BIM arbeiten und es
nur in den seltensten Fillen eingefordert
wird, als grofite Hiirden. Auch der »prob-

Welche Rolle spielt BIM
heute in lhrem beruflichen
Alitag?

43,56 % 16,09 %
keine Rolle groBe Rolle

16,79 % 23,56 %

eher kleine Rolle eher groBe Rolle
Welche Rolle wird BIM in
Zukunft in lhrem beruflichen
Alltag spielen?

35,27 % 23,12 %

keine Rolle groBe Rolle

10,40 % 31,21 %
eher kleine Rolle  eher groBe Rolle
SKEPSIS. Ein immer noch hoher Anteil der Archi-

tekten ist der Meinung, dass BIM weder jetzt noch in
Zukuntft eine groBe Rolle spielen wird.

Fotos: iStock
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Was sind aus lhrer Sicht die groBten Hiirden bei der

Einfiihrung von BIM?

technologische Komplexitét 39,20 %
nicht genligend ausgebildetes Personal/Fehlendes Know-how 36,80 %
finanzieller Aufwand 28,80 %
Fehlende Rechtssicherheit/Auswirkung auf Vertrage 26,40 %
ungeeignet fiir den eigenen Betrieb 26,40 %
Beeintrachtigung des Tagesgeschéfts in der Einfiihrungsphase 20,80 %
schlechte Kosten-Nutzen-Rechnung 11,20 %
zu lange Amortisationszeiten 10,40 %
gestitzte Umfrage; Mehrfachnennungen méglich

lematische Datenaustausch« und die
»fehlenden Schnittstellen« erweisen
sich als Bremsklotz fiir BIM.

Das Schulungs- und Fortbil-
dungsangebot am Markt diirfte hin-
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Anpassung und
Flexibilitat

gegen ausreichen. Etwas mehr als 70
Prozent sind mit den angebotenen
Kursen und Seminaren zufrieden. In-
haltlich wiirden sich viele aber etwas
mehr Praxisnihe wiinschen. |

Tagebuch 27
Building EINE DER WESENTLICHSTEN EIGEN-
Yo {, orm ation SCHAFTEN der Digitalisierung ist das Tempo der
; stattfindenden Verdnderungen. Was heute noch den
Mc:-deﬁﬂﬁ »Stand der Technik« darstellt, ist morgen schon wie-

von Klaus Lengauer,

der obsolet. Prozesse und Abldufe andern sich oft in

A-Null Bausoftware

e

Nicht nur von den Menschen wird
diese Anpassungsfahigkeit erwartet,
auch die von ihnen genutzten Werk-
zeuge sollen jederzeit an sich verén-
dernde Erfordernisse angepasst wer-
den kdnnen und am besten zukiinftige
Entwicklungen und lokale Beson-
derheiten schon eingeplant haben.
Derartige Anforderungen lassen sich
nur mit guten Mitarbeitern im eige-
nen Betrieb sowie im Team des Soft-
warepartners bewéltigen. Ja, es liegt
wieder an den handelnden Personen,
die Veranderungen friih zu erkennen,
in geeigneter Weise in die Werkzeuge
und Abl4ufe einzupflegen und vor al-
lem die produktive Verwendung den
Anwendern zu vermitteln. Da braucht
es auch fachlich kompetente Vermitt-
ler, die nicht nur die Funktion ihres

kurzer Zeit. Das erfordert ein hohes MaB an Flexibili-
. tat—von Mensch, Maschine und Software.

Programms  beherrschen, sondern

BIM-fit sind und die Erfordernisse und
Prozesse zumindest genauso gut ken-
nen und verstehen wie ihre Kunden
auch.

Partner, die bereit sind, gemeinsam
Losungen zu erarbeiten und sich auf
Augenhdhe zu begegnen, sind in ei-
ner Welt immer schneller werdender
Verénderung notwendiger denn je.
Bei der Wahl der BIM-Werkzeuge gilt
es also nicht nur die Qualitit der BIM-
Software an sich, sondern und vor
allem die Menschen zu beachten, die
dahinterstehen und kiinftig die Partner
in den anfallenden Prozessen und Hel-
fer in der Not sein sollen, wenn mal
alles schiefgeht. Trotz der vermeint-
lich technischen Anforderungen der
Digitalisierung der Bau- und Immo-
bilienbranche sind es wiederum die
Menschen, die den Erfolg ausmachen.
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BUSINESS

DER SOFTWARE-
PARTNER FUR
BAUPROFIS

Von Leistungserfassung und Projekt-
management Uber Kostenkalkulation,
Lohnverrechnung und Buchhaltung bis
zur Fakturierung: BMD ist lhr Allround-
Partner fur optimierte Arbeitsablaufe in
der Baubranche. Wir informieren Sie gerne
auch in einem personlichen Gesprach —
kontaktieren Sie uns!

WE MAKE BUSINESS EASY!

BMDSYSTEMHAUS GESMBH
Telefon: +43 (0)50 883
www.bmd.com
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FIRMENPORTRAT

Die Werkbank IT Gmbh:
der /elt voraus

Seit den goer-Jahren beschaftigt sich Matthias Uhl mit dem,
was wir heute als BIM kennen. Anfangs muss er Lehrgeld
zahlen, der Markt reagiert verhalten auf die ersten Losungen.
Der Durchbruch gelingt mit BIM & More. einer Losung. mit der
Baustoffproduzenten ihre Produkte rasch und unkompliziert in
den fuhrenden CAD-Systemen und BIM-Downloadportalen

veroffentlichen konnen. Heute betreut er mit seinem Unterneh-

men Die Werkbank [T GmbH Kunden in aller Welt und leistet
einen maBgeblichen Beitrag. um sie fit fur die digitale Zukunft

ZU machen.

chon Mitte der 90er-Jahre ist
B Matthias Uhlvon der Schnittstel-

le Bau-Architektur-IT fasziniert
von digitalen Losungen, die die einzelnen
Phasen des Bauprozesses miteinander ver-
binden. Er beginnt sich einzuarbeiten, re-
cherchiert, welche Losungen es am Markt
gibt und stolpert iiber erste, vielverspre-
chende Ansitze. »Lange bevor BIM ir-
gendjemandem ein Begriff war, hatten
schlaue Kopfe schon genau das beschrie-
ben, was wir heute unter BIM verstehen.
»Datenbogen eines Gebdudes«war ein Ter-
minus aus dieser Zeit«, blickt Uhl zuriick.
Er erkennt darin eine Marktliicke, griindet
Die Werkbank IT GmbH und beginnt, pa-
rametrisierbare Bibliothekssegmente zu
programmieren. »Heute nennen wir das
BIM-Objekte«, lacht Uhl. Kuriosum am
Rande: Die Programmierung erfolgt zu-
mindest zum Teil schon mit den gleichen
Technologien wie heute.

Der Markt nimmt die Losungen aber
nur sehr verhalten auf. Von all den Ideen
und Visionen, die zu dieser Zeit durch die
Branche geistern, geht aufler CAD und
CAAD (Computer-Aided Architectu-
ral Design) nicht viel ins tagliche Leben
der Planer und Architekten iiber. »Des-
halb waren diese spannenden Themen fiir
uns anfangs nicht verkaufbar.« Uhl muss
sich mit CAD-/CAAD-Dienstleistungen
durchschlagen. »2D-CAD Zeichnungen,
3D-Modelling und Renderings fiir Bau-
projekte. Selten auch mal fur kunsthisto-
rische oder restauratorische Projekte. Das
waren dann aber schon die Highlights,
erinnert sich UhL
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»Uns wurde bewusst, dass das, was wir
machen,das ist, was andere mittlerweile BIM
nennen, erinnert sich Matthias Uhl.

>> Durchbruch mit BIM&More <<

In den Nullerjahren setzt Die Werk-
bank dann einige Projekte rund um das
Thema Energieeftizienz um. Wirmebe-
darfsberechnungsprogramme werden
entwickelt und Best-Practice-Datenban-
ken erstellt. 2009 sichert man sich eine
FFG-Forderung fiir ein Projekt, das die
Mengen und Massen eines in CAD ge-
planten Gebiudes in ein wichtiges Ener-
giebedarfsberechungstool auf Excelbasis
importieren kann.»Dabei wurde unsklar,
dass das, was wir hier machen und auch
immer machen wollten, eigentlich das ist,
was andere am Markt inzwischen BIM
nennen, erklart Uhl, der sich ab diesem
Zeitpunkt inhaltlich, aber auch dem Na-
men nach schwerpunktmiflig mit BIM
beschiftigt. Er nutzt das Wissen um Be-
diirfnisse und Probleme der Unterneh-
men dafiir, um eigene zielgruppenspezi-

fische Produkte zu entwickeln. Der end-
giiltige Durchbruch gelingt der Werkbank
2016 mit der Losung BIM & More. »Wir
haben damals erkannt, dass die Bereit-
schaft, BIM im eigenen Unternehmen zu
implementieren, grundsitzlich grof ist.
Was fehlte, waren smarte Losungen, die
es den Herstellern ermdglichen, sofort an
BIM teilzuhaben, ohne dafiir neue Res-
sourcen bereitstellen oder grofie Investiti-
onen titigen zu miissen, erkldrt UhL

Mit BIM & More, das sich speziell an
Baustoffproduzenten richtet, ist es inner-
halb weniger Minuten moglich, mehr als
1000 BIM-Objekte aufzubereiten und mit
wenigen Mausklicks tiber BIM-Plugins
in den fithrenden CAD-Systemen sowie
BIM-Downloadportalen zu verdffentli-
chen. Damit erreichen Baustoffprodu-
zenten Planer und Architekten tiber BIM-
Autorensysteme wie ArchiCAD und Revit
auf der ganzen Welt, die bisher womoglich
noch nicht mit deren Produkten gearbei-
tet haben. »Einem lokalen Fensterbauer
mit smarten Losungen sind theoretisch
keine Grenzen mehr gesetzt. Im Planungs-
programm kommt es vor allem darauf an,
welche Losung am besten die Planungs-
anforderung erfiillt«, erkldrt Uhl. Die Di-
gitalisierung durch BIM erhoht damit die
Chancengleichheit fiir Produzenten un-
abhingig von der bisherigen Marktdurch-
dringung.

>> Aktualitdt und Datenhoheit <<

Mit BIM & More stellen Baustoff-
produzenten auch sicher, dass ihre Da-
ten immer auf dem neuesten Stand sind.

Fotos: Die Werkbank IT GmbH, Shutterstock - Panchenko Viadimir



Das Zauberwort heifst Single Sour-
cing. »Wir beobachten, dass grofle
Planungsbiiros die eigenen Architek-
ten dazu anhalten, BIM-Objekte nur
von Herstellern zu verwenden, die
auf Single Sourcing setzen«, sagt Uhl.
Dabei bleibt die einzige Datenquelle
fiir die Aufbereitung und den Export
der BIM-Objekte das Produktdaten-
managementsystem (PIM) des Bau-
stoffherstellers. Jede Verinderung
in dessen PIM wird automatisch in
Echtzeit ebenfalls in allen BIM-Kani-
len vollzogen. »BIM & More fungiert

al

Mit BIM & More von Die Werkbank kén-
nen lokale Baustoffproduzenten Kunden
in der ganzen Welt erreichen.

als eine Art Pipeline mit Aufberei-
tungsanlage zwischen der Datenbank
des Herstellers, die ohnehin gepflegt
wird, und Architekten und Planern,
sagt Uhl. Ein weiterer Vorteil ist, dass
die Daten nach wie vor inhouse ge-
pflegt werden. Das ermdglicht naht-
lose Prozesse, Datenhoheit, Aktuali-
tit und einen liickenlosen Datenbe-
reitstellungsprozess. »Gerade in Zei-

EDV & BAU

ten, in denen disruptive Geschiifts-
modelle alle Branchen umkrempeln,
ist Datenhoheit wichtiger denn je«, ist
Uhl tiberzeugt.

>>EnablerimHintergrund <<

Die Werkbank hilft Unternehmen
aber auch, BIM-Strukturen wirklich
nachhaltig aufzusetzen. »Haufig sind
wir die Architekten hinter den BIM-
Strukturen der bekannten Akteurex,
erkldrt Uhl. Namhafte internationale
Baustoffproduzenten setzen ebenso
auf das Know-how von Matthias Uhl
und seinem Team wie fithrende Bera-
tungsunternehmen der Branche oder
Betreiber von Produktplattformen.

So hat man etwa gemeinsam mit
dem Trockenbauspezialisten Knauf
im letzten Jahr die BIM-Plugins fiir
ArchiCAD und Revit entwickelt. Da-
mit haben Planer und Architekten
Zugriff auf die BIM-Daten von rund
4.000 Decken-, Boden- und Wand-
systemen. Zudem unterstiitzt ein Sys-
temfinder dabei, entsprechend den
Planungsanforderungen das geeigne-
te Knauf System zu ermitteln. »Mit der
Filterfunktion finden Planer und Ar-
chitekten aus der Fiille der moglichen
Losungen immer die Systemvariante,
die entsprechend der jeweilig hoch-
spezifischen Planungsaufgabe die bes-
te Antwort liefert. Dadurch verbessert
das Plugin nicht nur den Workflow
mit digitalen Bauteilen, sondern leis-
tet einen Beitrag zu mehr Bauquali-
tit«, so Uhl. [ |
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MUREXIN

Gut fur Korper und Geist!
Gesundheitsschutz fur
Verarbeiter und Bauherren.

Martin Dolenz
Rhode Oberflachentechnik
aus Enzersfeld

o~

BEST YOU

Die Produktlinie fur Profis

MUREXIN Produkte verwende ich schon
ewig und drei Tage. Weil sie unbedenklich
in der Verarbeitung sind. Und weil es immer
noch besser geht, gibt es jetzt BEST4YOU,
die Produktlinie mit Premium-Qualitat,
groBer Umweltfreundlichkeit, maximaler
Performance und hoher Arbeitserleichterung.

Mein Produkttipp:
Physiologisch unbedenklich:
Murexin Natursteinteppichharz MS-1K

MUREXIN. Das halt.
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Leicht- und Massivbau versuchen gleichermal3en,
mit Schlagworten wie Energieeffizienz und Nach-
haltigkeit zu punkten. Fiir ein aussagekraftiges
Ergebnis muss das Gesamtenergiebild eines Ge-
baudes unter die Lupe genommen werden.

Von Karin Legat

ein Baustoff, kein Energiestan-
m dard und somit keine Gebdude-

variante dominiert alle Oko-In-
dikatoren, Hybrid gilt derzeit als die beste
Losung. Baustoffe ibernehmen oft meh-
rere Funktionen wie Statik, Warmediam-
mung und Brandschutz. Laut Gabriele
Leibetseder, Vizeprisidentin von BAU.
GENIAL und Leiterin Vertrieb und Tech-
nik bei Isocell, ist Hybrid eine Lsung, in
der die statischen Vorteile von Beton ge-
nutzt und die CO2-Bilanz des Gebidudes
durch die Holzbauhiille verbessert wird.
Der alleinige Vergleich der spezifischen
Werte ist nicht sinnvoll.
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>>ProMassivbau <<

Vielfach wird die »graue Energie«, d.h.
der Energieaufwand rund um Herstel-
lung, Transport, Lagerung und Entsor-
gung eines Produktes im Energiebild ei-
nes Gebidudes grofitenteils ausgeblendet.
Augenmerk gilt der Betriebsenergie, d.h.
Heiz- und Kiihlenergie-, Strombedarf,
Wartungsaufwand, Langlebigkeit und
Funktionalitdt. Richtig eingesetzt kann
aber laut Johann Marchner, Geschifts-
fithrer Wienerberger, mit energieintensi-
ven Baumaterialien viel fiir das Klima ge-
tan werden. Die Vorziige von Stahl liegen
in der vergleichsweise einfachen Monta-

ge und Demontage, der Schlankheit von
Konstruktionen und der Recycelbarkeit.
Die Zementindustrie ist zwar weltweit fiir
tiinf Prozent des anthropogenen CO2-

»Bei der Herstellung von Zement fallen CO2-
Emissionen an, im Hinblick auf die Graue
Energie schneidet der Baustoff Beton im Ver-
gleich jedoch hervorrragend ab«, informiert
Claudia Dankl, stellvertretende Geschaftsfiin-
rerin der VOZ. Auch iiber den Lebenszyklus
betrachtet ist Beton mit anderen Bauweisen
gleichwertig, hier sind Faktoren wie der
Energiestandard des Gebdudes und die Art
der Energieversorgung entscheidend.

Fotos: Lukas Lang/Baumit, Z+B Schwentner, Wienerberger



Wienerberger arbeitet mit einer Drei-Séulen-
Strategie aus Energiemanagement, dem
Einsatz erneuerbarer Energien und der Kom-
pensation durch Klimaschutzprojekte an der
Erreichung der Klimaneutralitat. »Das erste
Resultat dieser Initiative war im Friihjahr die
Prasentation von Osterreichs erstem klima-
positiven Ziegel«, erinnert Geschéftsfiihrer
Johann Marchner.

Ausstof3es verantwortlich. Beton speichert
aber hervorragend Wirme, weshalb gera-
dein der Solararchitektur oft Betonwinde
oder -decken eingebaut werden — ebenso
Ziegel, besonders in der monolithischen
Variante. Betonbauteile konnen aufler-

dem sehr gut thermisch aktiviert werden
und so zum energieeffizienten Heizen und
Kiihlen eingesetzt werden. Zudem dienen
sie als Energiespeicher. Der energieinten-
siven Produktion steht eine lingere Le-
bensdauer von massiv gebauten Gebiu-
den im Vergleich zum Leichtbau gegen-
tiber. Und auch Beton ist wieder verwend-
bar und voll recyclefihig.

Eine Studie des Klimaschutzministe-
riums hat ergeben, dass der Primérener-
gieinhalt nicht erneuerbarer Energietri-
ger bei Ziegelgebduden geringer ist als bei
Holzgebduden. Der Grund dafiir sind die
niedrigen Austauschraten von Bauteilen
in der Nutzungsphase. »In der tiglichen
Planungs- und Ingenieurpraxis hat die
Bilanzierung von grauer Energie nach wie
vor keine Relevanz, noch weniger die Be-
riicksichtigung von Infrastruktur in ener-
getischer Hinsicht«, berichtet Bauphysiker
Martin Ripka. Ein Kollege aus Norwegen
arbeite regelmiflig mit einem Tool zur
Bilanzierung von Grauer Energie, nennt
Ripka ein Beispiel, aber selbst dort handle

________ENERGIE j§ <

Studienzentrum Pinkafeld:
Es gibt keine nachhaltigere
Konstruktionsart

M VIELFACH WIRD DAVON ausgegangen,
dass Leichtbauh&user einen niedrigeren
Energieverbrauch und eine geringe
graue Energie aufweisen. Co-Heating
Studien des Studienzentrums Pinkafeld
haben diese Meinungen widerlegt.

Im unbewohnten Zustand erreichen
Massivhauser viel bessere Werte als im
bewohnten Zustand. Das Bewohner-
verhalten im Massivbau muss sich von
jenem im Leichtbau unterscheiden, z.B.
anderes Heizverhalten, Warmeverluste
durch Liiften vermeiden, Thermostat
nachjustieren. Insgesamt kann resiimiert
werden, dass es nicht »die« nachhaltige-
re Konstruktionsart gibt.

es sich um offentlich geforderte Sonder-
projekte, nicht um den Massenbau.

>> Einseitige Auslegung <<
»Der Energieausweis fiir jedes Ge- P

Kann der Geriistbau fiir mich leichter und
sicherer werden? - Ja, er kann. Mit PERI UP Easy.

Schalung
Geriist
Engineering

Das Fassadengeriist der nachsten Generation!

PERI

Leichte Einzelbauteile, die vorlaufende Gelandermontage und der innovative, offene
GerUlstrahmen: PERI UP Easy ist ein , Leichtgewicht” unter den Stahl-FassadengerUsten
und steht fir eine schnelle und einfache Montage. PERI UP Easy bietet dariber hinaus
Sicherheit im System, da das Gelander fUr die ndchste Ebene mit dem Easy Rahmen von
der unteren GerUstlage aus montiert wird. Durch den integrierten Gertstknoten am Easy
Rahmen ist PERI UP Easy zudem mit dem Modulgerist PERI UP Flex kombinierbar.

www.peri.at
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» biude enthilt auch den GWP-Wert, das
Global Warming Potential, aber er bleibt
vielfach unbeachtet«, kritisiert Gabrie-
le Leibetseder. Einige regionale Wohn-
bauforderungen wiirden den Wert schon
beriicksichtigen, aber dem GWP sollte
endlich umfassende Beriicksichtigung ge-
schenkt werden. Auch wenn ein Gebdude
durch eine hervorragende Warmedam-
mung Betriebskosten einspart, miisse die
Energie, die urspriinglich dafiir aufge-
wendet wurde, beachtet werden. Als Ziel
fordert Leibetseder die Senkung des Ge-
samtenergieverbrauchs, im Betrieb wie
bei der Energie in den Baumaterialien.
Nur mit diesem Ansatz konnten Baupro-

»Bei grauer Energie hat Holz bessere Werte
als Beton, Beton performt bei Betriebsenergie
gut. Es gilt kein Schwarz oder WeiB. Graue
Energie ist ein wichtiger Punkt, man darf sie
nicht gegenliber Betriebsenergie ausspielen,
fordert Franziska Trebut von der OGUT.

jekte objektiv und aus energetischer Sicht
ganzheitlich betrachtet werden, hat be-
reits Christiane Wermke am Symposium
Energieinnovationen der TU Graz festge-
stellt. Mit immer effizienteren Gebduden
und sinkendem Real-Energieverbrauch
wiirde der Anteil der Energie, die in den
Baumaterialien verbaut wurden, aber be-
reits an Aufmerksamkeit gewinnen. Alles
am Gebdude kann und sollte hinsichtlich
Primirenergiebedarf und CO2-Emissio-
nen optimiert werden, so Franziska Tre-
but. Dabei diirften die jeweiligen Einspar-
potenziale aber nicht aus dem Fokus ge-
raten. Flichenverbrauch, Kompaktheit,
Langlebigkeit, Qualitit der Gebdudehiille
und vor allem die Standortwahl boten ho-
heres Optimierungspotenzial als die ein-
gesetzten Baustoffe. Die ersten Kilome-
ter mache man mit einer Standortwahl,
die klimafreundliche Alltagsmobilitit er-
moglicht. Das sei vielen leider nicht be-
wusst, betont Trebut. Stichwort Kilome-
ter: Neben Betriebs- und grauer Energie
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Primérenergieinhalt (nicht erneuerbare Energietrager)
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Quelle: Wienerberger

Holz
massiv

Ziegel
massiv

Ziegel mit Holz-
WDVS rahmenbau

Die Bauweise allein reicht fiir einen Vergleich der 6konomischen und okologischen Gebau-
dequalitat nicht aus, sei es Beton, Holz, Ziegel oder Holzfaserbeton. 2015 hat das ACR eine
entsprechende Studie durchgefiihrt, anbei ein Auszug. »Die Vielfalt an Parametern, sei es

die angenommenen Erneuerungszyklen, Entsorgungswege, der gewahlte Energietrager
oder die beriicksichtigten Bauteile, verunmaglicht die Vergleichbarkeit«, betont Barbara

Bauer vom IBO.

darf nicht auf die Alltagsmobilitt verges-
sen werden, die einen grofien Hebel zur
Reduktion der CO2-Emissionen darstellt.

>>Erhebliches Einsparungspotenzial <<

Die Optimierung des Herstellungs-
aufwands fiir ein Gebidude und eine mog-
lichstlange Nutzungsdauer sind ein wich-
tiger Bestandteil des 6kologischen Bauens.
Wesentlichen Einfluss darauf haben redu-
zierter Materialfluss, Energieaufwand und
Emission bei der Herstellung der einge-
setzten Baustoffe, die Verwendung lang-
lebiger Materialien, ein grundsitzlich op-

Die graue Energie von Materialien gewinnt
immer mehr an Bedeutung im Hinblick auf
die Gesamtenergieeffizienz von Gebauden.
Bauwerke miissen ganzheitlich iber den
Lebenszyklus betrachtet werden, hinsichtlich
Energie- und Materialeffizienz. (Im Bild: ener-
gieeffizientes Ziegel-Bilirogebaude »2226« in
Lustenau)

timierter Materialeinsatz bei der Herstel-
lung eines Gebiudes, aber auch bei dessen
Instandhaltung und Erneuerung sowie ei-
ne moglichstlange Gesamtlebensdauer ei-
nes Objekts. »Leichtbau schneidet in drei
von vier Fillen schlechter ab als Massiv-
bau, betonte Christiane Wermke in Graz.
Bei der grauen Energie besteht erhebli-
ches Einsparungspotenzial, das bei der
Beurteilung von Gebdudeentwiirfen und
innerhalb aktueller Férdersysteme kaum
Beachtung findet. Wienerberger optimiert
kontinuierlich: »Der Trocknungsprozess
wurde z.B. durch neue Drehventilatoren
effizienter gestaltet. Pro Ventilator konnte
der Energieverbrauch bis zu einem Drit-
tel reduziert werden, informiert Johann
Marchner. Ein neuer Tunnelofen mit in-
novativem Konzept, den die TU Wien
gemeinsam mit Ziegelherstellern ent-
wickelt, soll die thermische Effizienz um
rund zehn Prozent erhthen und Gasver-
brauch sowie CO2-Ausstof$ entsprechend
verringern. Im oberdsterreichischen Werk
Uttendorf wurde Ende 2019 die erste in-
dustrielle Hochtemperatur-Warmepum-
pe in den Demobetrieb genommen. Im
Vergleich zu konventionellen Gaskesseln
haben Wirmepumpen das Potenzial, die
Energieeffizienz um bis zu 80 Prozent zu
steigern, CO2-Emissionen um bis zu 75
Prozent zu reduzieren und zudem bis zu
20 Prozent weniger Produktionskosten zu
verursachen. |
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Lafarge und

die 5C-Strategie

Die Zementindustrie zahlt zu den gréBten CO2-Emittenten der Welt.
Lafarge hat sich jetzt das durchaus ambitionierte Ziel gesetzt, bis
2040 CO2-neutral zu werden. Dafiir hat Lafarge eine Dekarbonisie-
rungs-Roadmap entwickelt, die sich eng an der 5C-Strategie des
europaischen Zementverbands orientiert. Der wichtigste Hebel ist

aber das Projekt C2PAT.

ie 5 C stehen fiir »Clinker, Ce-
m ment, Concrete, Construction

and Carbonation«. Durch Maf3-
nahmen in diesen fiinf Bereichen will der
europiische Zementverband bis 2050 die
Klimaneutralitit erreichen, Lafarge hat
sich dieses ehrgeizige Ziel schon fiir 2040
gesetzt. Im Gegensatz zu vielen anderen
européischen Unternehmen kann Lafarge
aber aus einer relativ komfortablen Aus-
gangsposition starten. Primarrohstoffe
wie Kohle, Ol oder Gas werden schon lan-
ge nicht mehr fiir den CO2-intensiven
Brennprozess des Klinkers herangezogen.
Im Lafarge-Werk in Mannersdorfliegt der
Anteil an Ersatzbrennstoffen bei 85 %, in
Retznei sogar bei 100 %. »Im Vergleich
zum europdischen Zielwert von 732 kg
CO2 pro Tonne Klinker im Jahr 2030 sind
wir heute schon bei unter 775 kg CO2«,
erklart CEO Berthold Kren, der mit weite-
ren Effizienzmafinahmen bis 2030 unter
700 Kilogramm kommen will. Beim Ze-

o ”_['_ -

Der neue CEO von Lafarge Osterreich und
Central Europe, Berthold Kren, will bis 2040
den CO2-Anteil im Zement von derzeit 550 kg
auf 50 kg driicken. Und fiir den Rest will er
»auch noch eine Losung finden.

ment will Lafarge bis 2030 den Klinkeran-
teil von 66 auf 60 Prozent reduzieren. Das
bedeutet eine CO2-Absenkung von aktu-
ell 500 kg pro Tonne Zement auf 450 kg,

ZEMENT

Erste klinkerarme Zement werden schon
2021 auf den Markt kommen.

Im Bereich »Concrete« setzt man den
Fokus auf Kreislaufwirtschaft und Recyc-
ling, im Bereich »Construction« will man
vor allem mit innovativen Anwendungen
wie der zementgebundenen, minerali-
schen Ddmmung Airium oder der Bau-
teilaktivierung CO2 einsparen. Das fiinfte
C, die Carbonation, ist eigentlich die Re-
carbonation. »Beton nimmt tiber seine Le-
bensdauer durch die Recarbonatisierung
circa 13 Prozent des bei der Produktion
emittierten CO2 wieder auf. Durch ver-
bessertes Recycling kann dieser Wert mehr
als verdoppelt werdenc, erklért Vertriebs-
und Marketingdirektor Gernot Tritthart.
Auf diese Weise will Lafarge bis 2030 das
Zwischenziel erreichen, den CO2-Anteil
pro Tonne Zement auf unter 400 kg zu
driicken.

>>Von550kg CO2auf 50kg CO2 <<
Der ganz grofle Wurf soll Lafarge ab
2030 gelingen. Dann geht das gemeinsam
mit Verbund, Borealis und OMYV entwi-
ckelte Projekt Carbon2ProductAustria,
kurz C2PAT, an den Start. Dafiir wird in
Mannersdorf eine Pilotanlage errichtet,
die die jdhrlich ausgestoflenen 700.000
Tonnen CO2 abscheidet und als Ressour-
ce fiir die Produktion von Treib- oder
Kunststoffen bereitstellt. »Damit kénnen
wir den CO2-Wert im Zement auf unter
50 kg bringen. Und auch dafiir werden
wir noch eine Lsung finden«, so Kren. l

Wir.Sind.FM.

Unser Team fur lhre Immobilie.

Mit unserer groBen Bandbreite an Leistungen,
jahrelanger Erfahrung und unserem qualifizierten
Team sind wir die Ansprechpartner im Facility
Management fiir Imnmobilien aller Art.

Jetzt Termin
vereinbaren unter-
facilitycomfort.at
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Uber Leicht- und Massivbau diskutierten im Vienna Marriott Hotel Reinhold Lindner, Sprecher
. BauMassiv, Michael Pech, Vorstandsvorsitzender OSW, Bernd Hofferl, ProHolz Austria, und

Renate Hammer vom Institute of Building Research & Innovation.

Holz- und Massivbau:

»Wir haben einen
gemeinsamen Feind«

Zwischen der Leicht- und der Massivbau-Lobby fliegen die
Hackeln mitunter tief. Diskutiert wird gerne Ubereinander, nicht
miteinander. Mit Reinhold Lindner, BauMassiv, und Bernd Hofferl,
ProHolz, hat der Bau & Immobilien Report zwei Interessenver-
treter an den Tisch gebeten und ihnen mit Michael Pech, OSW,
und Renate Hammer, Institute of Building Research & Innova-
tion, einen Bautrager und eine Wissenschafterin zur Seite ge-
stellt. Gesprochen wurde Uber den Beitrag der verschiedenen
Baustoffe zum Klimaschutz, ein neues Quartiersdenken und die
Holzbauoffensive der Regierung. Herausgekommen sind Uberra-
schende Allianzen und interessante Erkenntnisse.

VON BERND AFFENZELLER

Report: Auch wenn die Coronakrise
das derzeit alles beherrschende Thema ist,
stellt der Klimawandel langfristig die gro-
Rere Herausforderung dar. Nachhaltiges
und klimafreundliches Bauen wird an Be-
deutung gewinnen. In welchen Bereichen
kann die Massivbauweise am stédrksten
punkten? Wo sehen Sie die grofiten Vor-
teile gegeniiber anderen Bauweisen?
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Reinhold Lindner: Die Massivbauwei-
se hat vor allem zwei grofle Stirken. Ne-
ben der Regionalitit ist das vor allem die
Speichermasse. Es gibt keine anderen
Baustoffe, die mit den dufleren Einfliissen
wie Hitze oder Kilte so gut zurecht kom-
men wie massive Baustoffe. Diese Vorteile
kommen durch Technologien wie Bauteil-
aktivierung noch viel stirker zum Tragen.

|

Wir haben unter dem Namen ReConst-
ruct auch gemeinsam mit dem WIFO ein
Forschungsprojekt aufgesetzt, wo es kurz
gesagt darum geht, in Zukunft nicht nur
einzelne Gebdude zu betrachten, sondern
dass man auch das Umfeld mitdenken
muss, vor allem im Bereich der Energie. Da
gibt es das thermische Netz, das Elektrizi-
tatsnetz oder das Gasnetz. Es geht darum,
das gesamte Energiethema zu optimieren.
Dazu gibt an der ETH Ziirich schon span-
nende Projekte und Ergebnisse.

Report: Herr Hofferl, wo hat die
Leicht- und Holzbauweise ihre Stirken?

Bernd Hifferl: Holz ist ein nachwach-
sendes Material, das geerntet und verwen-
det werden muss, um einen Beitrag zur
Dekarbonisierung zu leisten. Der zweite
grofle Vorteil ist, dass mit Holz ein hohes
Maf3 an Vorfertigung moglich ist und wir
damit Teile der Arbeit von der Baustelle
ins Werk bringen. Das ldsst ein gewisses
Maf} an Automatisierung zu und bringt
Vorteile in Hinblick auf die Qualitit und
den immer noch vorherrschenden Fach-
arbeitermangel. Damit kann aus der »Bau-
Stelle« eine »Zusammenbau-Stelle« wer-
den. Allerdings nur dann, wenn die Ge-
baude dafiir geeignet sind. Wir stehen hier
nicht am Tennisplatz und hauen uns die
Bille um die Ohren, sondern wir stehen
auf derselben Seite und miissen uns Lo-
sungen iiberlegen, die miteinander funk-
tionieren. Es ist auch einfach, iiber den



Neubau zu reden. Viel komplexer wird es
beim Bestand. Ein Gebidude in der Wie-
ner Innenstadt folgt einer anderen Logik
als ein neues Einfamilienhaus im Griinen.
Wir brauchen eine Versachlichung der
Diskussion, um die jeweiligen Vorteile der
verschiedenen Bauweisen nutzen zu kon-
nen. Ich bin auch dagegen, Materialien zu
missbrauchen. Eine Tiefgarage aus Holz
macht keinen Sinn.

Report: Das klingt sehr versshnlich.
Dennoch wird die Diskussion, ob Leicht-
oder Massivbau besser und nachhaltiger
ist, mitunter sehr heftig gefuhrt. Gibt es
aus Sicht der Wissenschaft zumindest in
Bezugauf den Neubau eine klare Antwort?

Renate Hammer: Nein, die gibt es nicht.
Gerade wenn man sich dem Problem des
Klimawandels stellt, sollte man die Materi-
alwahlin Bezug zu anderen Kriterien brin-
gen. Natiirlich ist der CO,-Ausstof3, der
von der Errichtung eines Gebdudes aus-
geht, relevant, zumindest ebenso der aus
dem Gebdudebetrieb, am wichtigsten aber
ist die Situierung. Dabei geht es darum, wo
ein Gebdude im Bezug zur Siedlung steht
und wie viel Verkehr es daher induziert.
Zur Veranschaulichung: Aktuell gelten
als Richtwerte fiir CO,-Emmssionen im
Wohnsektor fiir den Gebdudebetrieb 5,8
bis 8,0 kg CO,/m? und Jahr, fiir die Errich-
tung und Entsorgung rund 2,9 bis 8,0 kg
CO,/m? und Jahr aber fiir den zuorden-
baren Alltagsverkehr 6,7 bis 28,5 kg CO,/
m2 und Jahr. Wobei man niedrige Werte
nur mit gutem 6ffentlichem Verkehr und
bei entsprechend bestehender Nahversor-
gung erreichen kann. In der Errichtung
liegen die groflen Einsparungspotentiale
nicht so sehr in den verwendeten Materi-

alien sondern in der Haustechnik. Je einfa-
cher die Haustechnik, desto weniger CO,.
Vergleicht man zwei Geb4ude mit identer
Haustechnik geht von einem Holzhaus in
der Regel aber am wenigsten Treibhausga-
semmissionen aus. Aber Achtung, gerade
weil Holz ein nachwachsender Rohstoff ist,
sind einer nachhaltigen Substitution ande-
re Baustoffe natiirliche Grenzen gesetzt'?.

Report: Das OSW ist der grofite ge-
meinniitzige Bautriger in Osterreich.
Wie beobachten Sie die Diskussion tiber
Leicht- und Massivbau? Welche Rol-
le spielt die Bauweise fiir die Errichtung
leistbarer Wohnungen?

Michael Pech: Es ist fiir mich nicht die
Frage, ob Leicht- oder Massivbau. Wir ste-
hen bei jedem Projekt vor der Frage, ob wir
es in Leicht- oder Massivbauweise errich-
ten wollen.Im dichtverbauten Stadtgebiet
wie in Wien fillt die Wahl mehrheitlich
auf Beton. Klimaschonendes Bauen ist
fiir mich eine Grundhaltung. Die The-
men Nachhaltigkeit und Kreislaufwirt-
schaft sind fiir die OSW-Gruppe von gro-
Ber Bedeutung. Esistaber nicht unser Ziel,
ein Gebdude mit einem geringen Bedarf
an Wirmeenergie zu errichten, ein klas-
sisches Niedrigenergiehaus. Es geht um
mehr. Die Heizenergie ist heute eine ver-
nachlissigbare Grofle. Die Herausforde-
rung heute ist die Kithlung. Da hat der
Massivbau mit der Bauteilaktivierung na-
tiirlich Vorteile. Die Bauteilaktivierung
kommt bei immer mehr Projekten zum
Einsatz, weil es eigentlich eine Lowtech-
Losung mit enorm positiven Auswirkun-
gen ist. Auch beim Schallschutz hat der
Massivbau Vorteile, beim Trittschallschutz
wiederum punktet der Leichtbau.
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>>Thema: Sommerliche Uberhitzung<<

Report: Mit der sommerlichen Uber-
hitzung und der Vorfertigung wurden
zwei wichtige Themen angesprochen,
wo die verschiedenen Bauweisen Stirken
und Schwichen haben. Herr Hofferl, wie
begegnet der Holzbau der sommerlichen
Uberhitzung?

Hidfferl: Es gibt im Holzbau keine Pa-
rallellésung zur Bauteilaktivierung. Die
Logik ist eine andere. Im Holzbau haben
wir eine sehr gute Gebdudehiille, wir miis-
sen aber vernetzter denken. Glasflichen
miissen etwa beschattet werden. Auch de-
zentrale Liftungsanlagen, wo die Warme,
die der Luft entzogen wird, dem Warm-
wasser zugefiigt wird, funktionieren sehr
gut. Wir miissen uns die Frage stellen, wel-
che Produkte wir fiir welche Fragestellun-
gen kombinieren konnen. Es spricht auch
nichts gegen eine bauteilaktivierte Mittel-
wand aus Beton, an die vorgefertigte Mo-
dule angebaut werden.

Report: Frau Hammer, was ist die
sinnvollste Losung gegen sommerliche

Uberhitzung?
Hammer: Man muss der Kiithlung p
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1 Forschungsbericht bmvit 39/2017: 0. Mair am
Tinkhof, H. Strasser, T. Prinz, S. Herbst, M. Schuster,
R. Tomschy, H. Figl, M. Feliner, M. PloB, T. RoBkopf:
Richtwerte aus Richt- und Zielwerte flir Siedlungen
Zur integralen Bewertung der Klimavertraglichkeit von
Gebduden und Mobilitatsinfrastruktur in Neubausied-
lungen

2 H. Figl, IBO — Osterreichisches Institut fir Bauen
und Okologie GmbH; Gebaude als Materialspeicher
— Ressourceneffizienz und CO2-Einsparung in der
Siedlungsbewertung;

Vortrag im Rahmen des Symposions ,Stadt der

Zukunft - Nachhaltigkeit vom Quartier zum Baustoff*
am 9. Nov. 2017 in Reichenau
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Okologisch. Und natrlich haben wir fiir jede
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markantesten Gebauden der Wiener
RingstraBe.

Die Location:

M DURCHGEFUHRT WURDE DER
ROUND TABLE im Vienna Marriott
Hotel. Gelegen an der beriihmten

Stadtparks ist das Vienna Marriott
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internationale Kiiche auf hochstem

die zentrale Lage in der lebendigen

pions Sports Bar exklusiv gebucht

und internationalem Flair. Erholung
findet man in einen der modernen

Fitnessbereich mit Indoor-Pool, Fit-

kabine und Dampfbad.

—— e
Das Vienna Marriott Hotel z&hlt zu den

Vienna Marriott Hotel

RingstraBe und gegeniiber des Wiener

Hotel die ideale Eventlocation. Elegan-
te Raumlichkeiten mit einer Gesamt-
flache von 1.450 m?, state-of-the-art
technisches Equipment, nationale und

Niveau, individueller Service, hohe Hy-
giene- und Sicherheitsstandards sowie

Innenstadt bieten ideale Rahmenbe-
dingungen fiir eine erfolgreiche Ver-
anstaltung. Nach einem produktiven
Business Meeting lasst man den Tag

in einem der vier Restaurants und Bars
bei lokalen und amerikanischen Spe-
zialitaten bestens ausklingen. Fiir ein
Social Event mit besonderem Setting
kann auBerdem die moderne Cham-

werden. Weiters punktet das Vienna
Marriott Hotel mit Wiener Herzlichkeit
Gastezimmer und Suiten sowie im 570

m2 groBen, eleganten Wellness- und

nessraum, finnischer Sauna, Infrarot-

KONTAKT: Vienna Marriott Hotel
Parkring 12a | 1010 Wien
Tel.: +43 (0)1 515180

www.viennamarriott.at

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

E-Mail: vienna.event.office@marriott.com

» schon von Beginn an, also in der Pla-
nung, die gleiche Aufmerksamkeit schen-
ken wie dem Heizen, und dabei tiberlegen,
welche Losungen an einem konkreten Ort
sinnvoll und machbar sind. Bislang ist das
hochst selten geschehen, auch weil bislang

»Baustoffe dirfen nicht
missbraucht werden.«

in zwei Systemen gedacht wurde und Kiih-
lung daher immer mit deutlichen Mehr-
kosten verbunden war. Es gilt mit Syste-
men zu arbeiten, die beides konnen,- ob
wasser- oder luftgefiihrt kommt auf das
Gebiudegesamtkonzept an.

Lindner: Gerade auch bei diesem The-
ma ist es wichtig, die Gebdude nicht iso-
liert zu betrachten. Es wird immer Gebiu-
de geben, die wirmetechnisch besser sind
alsandere. Deshalb wire es sinnvoll, durch
die Vernetzung der Gebdudestrukturen ei-
nen Ausgleich zu schaffen. Vielleicht steht
auch eine Fabrik neben einem Gebidude,
deren Abwirme man nutzen kann. Das
werden wir in Zukunft noch viel stirker
mitdenken miissen.

Pech: Wir haben eben eine 115-Kilo-
watt-Peak-PV-Anlage auf der OSW-Zen-
trale mit einem 240 kWh fassenden Spei-
cher eroffnet. An einem guten Tag produ-
zieren wir die doppelte Menge Strom, die
wir selbst verbrauchen. Das ist der Pro-
begalopp fiir die Implementierung im
Wohnbau. Das ist unser Ziel. Die Mehr-
kosten rechnen sich nach zehn Jahren.
Durch eine Gesetzesinderung diirfen wir
als Gemeinniitzige jetzt auch Strom lie-
fern. Deshalb denke ich auch, dass wir in
Zukunft nicht mehr iiber einzelne Gebiu-
de, sondern iiber Quartiere nachdenken

i |
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miissen. Mein Traum wire es, die Energie
dezentral zu erzeugen und auch dezentral
zu verbrauchen. Da konnten wir uns sehr
viel Infrastruktur einsparen.

>>Thema: DenkeninQuartieren <<

Report: Wasbedeutet dieser Quartiers-
gedanke fiir das zuktnftige Bauen und die
zukiinftige Stadtplanung? Das ist ja schon
ein ziemlicher Paradigmenwechsel.

Hammer: Ja tatsichlich, einer von vie-
len notwendigen Paradigmenwechseln.
Wichtig ist, ein positives Bild zu entwick-
len, wie ein Quartier in Zukunft aussehen
kann und soll. Gerade in Bezug auf die
sommerliche Uberhitzung in Ballungs-
zentren kommt es darauf an, wie Quar-
tiere natiirlich gekiithlt werden kénnen,
haustechnische Losungen sollten soweit
wie moglich obsolet bleiben. Interessant
istsicher das Kiihlpotential der Wasserver-
dunstung. Wenn wir uns Klimaszenarien
fiir Osterreich ansehen, diirfen wir in vie-
len Gebieten mit etwas mehr Niederschlag
rechnen, teils auch als Starkregen. Der ak-
tuell hohe Versiegelungsgrad in unseren
Stddten ist da hoch problematisch und si-
cher kein Teil einer Losung. Ein Weg hin-
gegen sind Pflanzen durch ihre Fihigkeit
Wasser riickzuhalten,am Boden,am Dach
und auch an der Wand.

Pech: In der Biotope-City im Siiden
Wiens setzen wir genau diesen Gedanken
um. Dort gibt es groflziigige Griinrdume,
schon jetzt einen ordentlichen Baum-
bestand und begriinte Déicher und Fas-
saden. Allein die Absenkung im Auflen-
raum um zwei bis drei Grad bringt enorm
viel in den Innenrdumen. In Paris etwa ist
die Temperatur in der Innenstadt nur auf-
grund der zahlreichen Klimaanlagen um
vier Grad hoher als in den Auflenbezirken.
Das ist zutiefst undemokratisch und un-

Fotos: Report Verlag



fair. Denn diejenigen, die sich keine Kli-
maanlage leisten kénnen, haben es nicht
nur ohnehin wirmer, sondern bekommen
auch noch die zusitzliche Wirme der Kli-
maanlagen ab. Deshalb finde ich auch die
Idee, diese Abwirme fiir die Produktion
von Warmwasser zu verwenden, wirklich
sehr gut. Genau diese Verbindung intelli-
genter Ideen werden wir in Zukunft brau-
chen. Da sehe ich auch keinen Wider-
spruch zwischen Massiv- und Leichtbau.

>> Thema: Holzbauoffensive der Re-
gierung <<

Report: Schon im Regierungspro-
gramm ist von einer Forcierung des Bau-
stoffes Holz die Rede. Jetzt wurde im Ju-
li im Nationalrat der 350 Millionen Euro
schwere Waldfonds beschlossen. Teil des

»Wald und Holz
sind als CO,-Spei-
cheltqesam heit-

Waldfonds ist auch eine Holzbauoffensi-
ve. Ist das nicht eine ideologisch begriin-
dete, klassische Wettbewerbsverzerrung?

Lindner: Es war immer unsere Uber-
zeugung, dass der Kunde entschei-
den muss, welche Baustoff zum Einsatz
kommt. Das wire ein fairer Wettbewerb.
Die Politik sollte aus unserer Sicht dafiir
sorgen, die Rahmenbedingungen fiir die-
sen fairen Wettbewerb zu schaffen. Die
einseitige Bevorzugung eines Baustoffes
lauft dem natiirlich zuwider.

Hofferl: Das sehe ich naturgemif et-
was anders. Es hat nichts mit fairem Wett-
bewerb zu tun, wenn wir ausschliefllich
ausgetretene Trampelpfade benutzen. Der
Holzbau ist im Vergleich zum Massivbau
relativ jung. Da gibt es noch viel Entwick-
lungsarbeit zu leisten. Ich verstehe auch,
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wenn die Kollegen aus der Massivbranche
das freie Spiel der Krifte als fairen Wett-
bewerb bezeichnen, aber noch herrscht
keine echte Chancengleichheit. Viele grei-
fenautomatisch zur altbekannten Losung,
nicht weil sie besser ist, sondern weil das
Wissen — sowohl auf Kunden- als auch
Verarbeiterseite — fehlt. Es geht nicht da-
rum, einen Baustoff zu bevorzugen. Viel-
mebhr ist das eine Art Starthilfe, um auf
Augenhohe mit dem Massivbau konkur-
rieren zu kénnen.

Lindner: Was wir vor allem kritisieren,
ist der Vorwurf seitens der Holz-Lobby,
dass massive Baustoffe CO,-intensiver
wiren als Holz und deswegen Holz gefor-
dert werden miisse. Das sehen wir nicht
so0. Zahlreiche wissenschaftliche Studien
zeigen, dass es diesen CO,-Nachteil im >
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Réumlich gab es groBe Distanzen zwischen den Diskutierenden, inhaltlich aber in welen Punkten (iberraschende Anndherungen.

Lebenszyklus nicht gibt. Da bekommen
wir dann manchmal einen roten Kopf, weil
auch die Politik falsch informiert wird.

Report: Frau Hammer, was sagt die
Wissenschaft dazu?

Hammer: Der Wald entzieht der At-
mosphire CO, und lagert es in Pflanzen
und Boden ein. Er ist dadurch eine CO,-
Senke mit einer groflen Speicherkapazitit.
Wird ein Baum entnommen, ist in ihm ein
Teil des CO, zwischengespeichert und ein
neuer Baum sollte nachwachsen. Zu die-
sem komplexen Zusammenspiel von Spei-
cher Holz und Speicher Wald liegen aku-
telle Studien® mit Szenarien fiir Osterreich
vor. Ein Szenario besagt, wenn wir die Ent-
nahme bis ins Jahr 2050 auf 27 Millionen
Erntefestmeter steigern sind im Gesamt-
system 8.000 Kilotonnen CO, gesenkt.
Ein anderes Szenario zeigt, wenn wir die
Entnahme bis 2050 auf nur 14 Millionen
Erntefestmeter drosseln, speichert das Ge-
samtsystem 25.000 Kilotonnen CO,. Vor
diesem Hintergrund muss man 6kono-
misch und 6kologisch sinnvolle Bewirt-
schaftungsmodelle finden.

Hifferl: Ich kenne diese Studie. Und
es stimmt, wir brauchen Losungen fiir die
Forstwirtschaft. Und wir brauchen Lo-
sungen fiir eine langfristige Nutzung des
Holzes. Und das ist nun mal der Bau. Es ist
nicht nachhaltig, aus dem entnommenen
Holz Essstibchen zu machen, die nach ei-
ner Verwendung im Miill landen oder ver-
brannt werden. Gerade im mehrgeschofii-
gen Wohnbau hat Holz noch viel Luft nach
oben. Da reden wir noch nicht von rele-
vanten Ressourcen.

Report: Herr Pech, hat es fiir Sie als
Bautrager irgendeine Bedeutung und Aus-
wirkung, wenn die Politik eine Holzbauof-
fensive ankiindigt?

Pech: Natiirlich verfolgt man das. Aber
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wir als OSW-Gruppe beschiftigen uns
schon seit vielen Jahren mit dem Holz-
bau. Und ich gebe Herrn Hofferl Recht,
der Output ist noch sehr iiberschaubar.
Aber ich denke schon, dass aktuell einiges
in Bewegung ist und immer mehr Unter-
nehmen Losungen bieten, die einer echten
Vorfertigung schon sehr nahekommen,
wo ganze Elemente in der Fabrik produ-
ziert werden. Wir versuchen auch bei vie-
len unserer Projekte Alternativen zum
Massivbau durchzurechnen. Rein von
der Kostenseite betrachtet hat der Leicht-
bau derzeit meist das Nachsehen. Ich bin
aber guter Hoffnung, dass diese Nachteile
durch die Vorteile der Vorfertigung iiber
kurz oder lang kompensiert werden kon-
nen. Das wire auch wichtig, denn Konkur-
renz befruchtet.

>>Thema: Vorfertigung <<

Report: Der Vorfertigung wird von
allen Seiten immenses Potenzial beschei-
nigt. Inwieweit bereitet das der Massiv-
baubranche Sorgen?

Lindner: Sorgen nicht. In Deutschland
etwa gibt es seitens der Bundesregierung
eine Initiative zur Férderung des seriellen
Bauens. Das ist richtig und wichtig, denn se-
rielles Bauen wird in Zukunft sicher an Be-
deutung gewinnen. Da bietet der Holzbau
gute Losungen, Betonfertigteile aber auch.
Es geht einfach darum, die Baustoffe nach
ihren Stirken einzusetzen. Das beste Bei-
spiel ist fiir mich eine Eishalle. Eine schone
Eishalle besteht aus einer Betontribiine und
dariiber einem schonen Holzdach.

Report: Herr Pech, zum Abschluss un-
serer Diskussion: Welches Potenzial sehen
Sie fiir den Leicht- und Holzbau im mehr-
geschofligen Wohnbau?

Pech: Ich denke, dass der Leichtbau an
Bedeutung gewinnen wird, der Massivbau
aber die dominierende Bauweise bleiben
wird. Aber jeden Fall sollten wir den Weg

gehen, den Leichtbau stirken mit dem
Massivbau zu kombinieren. Wir haben
einige entsprechende Projekte umgesetzt,
mit schonen Erfolgen.

Report: Frau Hammer, die heutige
Diskussion hatte viele versohnliche Téne.
Ist man auf dem Weg, das Beste aus beiden
Welten zusammenzufiihren?

Hammer: Es wird alles entscheidend
sein, sich aus dem System »Marktanteil
um jeden Preis« zu verabschieden. Das
ist weder 6kologisch noch 6konomisch
durchzuhalten. Sich am Markt langfristig
zu behaupten, bedeutet wohl, sich an den
Rahmenbedingungen der Nachhaltigkeit
zu orientieren. Kampfrhetorik ist dabei
aufjeden Fall ein Auslaufmodell.

Report: In diesem Sinne bitte ich die
beiden Interessenvertreter um ein kurzes
Statement, was sie an der jeweils anderen
Bauweise schitzen.

Lindner: Gar keine Frage, in der seri-
ellen Bauweise ist Holz sehr fortschritt-
lich. Dasist gerade in Zeiten wie diesen ein
enormer Vorteil. Jeder Baustoff hat sei-
ne Vor- und Nachteile. Wesentlich ist fiir
mich, die CO2-Problematik in den Griff
zu bekommen. Dafiir wird es beide Bau-
weisen brauchen.

Hifferl: Was man vom Massivbau ler-
nen kann, ist, dass der gesamte Prozess
und die gesamte Abwicklung schon eine
Kultur hat. Wir miissen zuh6ren und die
Tiiren zueinander 6ffnen. Denn wir ha-
ben einen gemeinsamen Feind: den Kli-
mawandel. |

3 K. Schadauer, A. FreudenschuB3, T. Ledermann,
Bundesforschungszentrum flr Wald,CO2-Einsparung
durch den waldbasierten Sektor aus dem CARE FOR
PARIS PROJEKT unter Beteiligung von wood Kplus,
BOKU, Umweltbundesamt, geférdert durch den Klima-
und Energiefonds; BFW Praxistag 23. Janner 2020:
Wald der Zukunft



DER NEUE CAT 320 GC
ZUVERLASSIG. KOMFORTABEL. PRODUKTIV.

GC ein Kiirzel, das auf Unterschiede in der technischen Ausstattung hinweist. GC steht fiir eine Maschine,
die auf dem neuesten technischen Stand entwickelt ist, in der die Ausstattung jedoch etwas puristischer,
als der klassische 320er angelegt ist. Dies bedeutet, dass das Modell 320 GC die niedrigsten unmittelbaren
Maschinenkosten verursacht. Eine praxisgerecht ausgestattete Maschine mit hoher Zuverldssigkeit und
Leistung zu geringen Kosten pro Stunde.
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Zurtick in die Vergangenheit

Die Dammstoffindustrie ist bislang deutlich besser durch die
Krise gekommen als andere Branchen. Wenn die Politik nun
auch langst Uberféllige und oftmals angekiindigte Mallnahmen
umsetzt, kann man sogar mit einem blauen Auge davonkom-
men und relativ rasch wieder das Niveau von 2019 erreichen.
Denn die Investitionsbereitschaft der Kunden ist vorhanden.

Von Bernd Affenzeller

Manfred Wagner, Rockwool: »Seit dem Lock-
down lauft das Geschéft wieder wie geplant.«

Die Antwort auf die Frage, wie es der
heimischen Dammstoffindustrie vor Co-
rona gegangen ist, hingt davon ab, wen
man fragt. Laut einer im Juli 2020 von GDI
2050 — Gebidudehiille+ Dammstoff Indus-
trie 2050 verdffentlichten Studie ist der
heimische Ddmmstoffmarkt im letzten
Jahr geschrunpft. Demnach wurden 2019
insgesamt 6,307 Millionen Kubikmeter
Dammstoff in Osterreich verkauft und
verbaut. Das entspricht gegentiber 2018
einem Minus von 2,9 Prozent. Glaubt man
hingegen den Markt- und Meinungsfor-
schern von Branchenradar.com, war 2019
ein durchaus erfreuliches Jahr, sind doch
die Herstellererlose gegentiber 2018 um
robuste 4,3 % gegentiber 2018 gewachsen.
Das ist gegeniiber den Wachstumszahlen
der Vorjahre zwar ein leichtes Minus, kann
sich aber immer noch sehen lassen. Mit
Preissteigerungen sind die unterschiedli-
chen Zahlen nicht zu erkldren. Wird doch
im Gegenteil von den meisten Herstellern
ein Preisverfall bei gleichzeitig steigenden
Rohstoffpreisen beklagt.

Interessanterweise deutlich mehr Ei-
nigkeit herrscht dariiber, wie es der Bran-
che seit dem Ausbruch der Coronakrise
geht. Und zwar nicht so schlecht wie be-
fiirchtet. Zwar zeichnet sich fiir 2020 ein
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Klaus Haberfellner, Austrotherm: »Rezession
ist vorbei. Wir gehen positiv in den Herbst.«

spiirbarer Riickgang durch die Krise und
ihre Begleiterscheinungen ab, in Summe
lduft das Geschift aber iiberraschend gut.
»Wir sind hinsichtlich der wirtschaftli-
chen Erholung zuversichtlich und gehen
sehr positiv in den Herbst. Die Rezession
ist vorbei, wir laufen auf einem Niveau
von ca. 90 % des Vorjahres. Wenn alles gut
geht, konnen wir bis Jahresende 95 % des
Vorjahres erreichen«, sagt Austrotherm-
Geschiftsfithrer Klaus Haberfellner.
Auch Steinbacher-Geschiftsfithrer Ro-
land Hebbel berichtet von einem zufrie-
denstellenden Geschift und einer guten
Auslastung. Bei Rockwool entwickelt sich
das Geschiift seit dem Lockdown gemifd
der urspriinglichen Planung und Sto-Ge-
schiftsfithrer Walter Wiedenbauer spricht
sogar von » Business as usual«—sofern sich
die Krise nicht weiter verscharft und die
Regierung weitere MafSnahmen setzt.

Bei Rockwool und Austrotherm geht
man davon aus, 2022 wieder Vor-Corona-
Niveau zu erreichen, Udo Klamminger,
Geschiftsfithrer Knauf Insulation, setzt
sich dieses sportliche Ziel schon fiir 2021.

>>Die Kundenstimmung <<
Die grofie Unbekannte im Spiel ist das
Investitionsverhalten der privaten und 6f-

fentlichen Auftraggeber. Der Bau & Im-
mobilien Report kann hier zumindest et-
was Entwarnung geben. Wie eine grofd an-
gelegte Umfrage unter den grofiten Auf-
traggebern des Landes zeigt (siehe auch
Seite 14ff), ist nicht mit einem groéfleren
Investitionsriickgang zu rechnen. Unter-
nehmen wie die Bundesimmobilienge-
sellschaft, Wiener Wohnen oder einzelne
gemeinniitzige Bautrdger planen nicht
nur ein konstantes Investitionsverhalten,
sondern wollen im nichsten Jahr sogar
noch die eine oder andere Million drauf-

Eine Banche investiert

M IM GEGENSATZ ZU ANDEREN BRAN-
CHEN, wo gerne einmal antizyklisches
Investment der Kunden eingefordert
wird, die eigene Brieftasche aber fest
verschlossen bleibt, gehen die Damm-
stoffhersteller mit gutem Beispiel voran.
»Wir haben allen Corona-Widrigkeiten
zum Trotz ein groBes Investitionspro-
gramm gestartet, um unsere Standort
im Burgenland zukunftsfit zu machen,
erklart Austrotherm-Geschéftsfiinrer
Klaus Haberfellner. Rund zehn Millionen
Euro flieBen in die Modernisierung der
Infrastruktur und in die Optimierung der
Ablaufe der Standorte. Auch bei Rock-
wool wird weiter investiert. »Wir haben
gerade eine der modernsten Produk-
tionslinien Europas im Werk Neuburg
a.d. Donau in Betrieb genommen. Das
Unternehmen investiert permanent,

um die CO2-Emissionen aller Gebaude
im Konzern zu reduzieren. Auch an

der Modernisierung der bestehenden
Produktionsanlagen wird laufend ge-
arbeitet«, so Geschéftsfiihrer Manfred
Wagner. Auch Knauf Insulation setzt

bei langfristig ausgerichteten Projekten
nicht den Rotstift an, sondern halt am
Investitionsplan fest. Ebenso Sto: »Auch
bei uns hat sich nichts gedndert. Wir
flihren das Unternehmen weiter wie ge-
plant. Die Zinslage ist auBerdem niedrig
und wird es wohl auch langere Zeit
bleiben, was fiir Investitionen spricht,
sagt Geschaftsfiihrer Walter Wieden-
bauer. Und fiir Steinbacher ist »das Glas
halb voll und halb leer«, weswegen
man weiter investieren und Schliissel-
projekte beschleunigt angehen will.

Fotos beigestellt



legen. Dieses Geld flief3t neben
den Neubau auch in die fiir die
Branche so wichtige Sanierung.
Wiener Wohnen etwa erhoht
das Sanierungsbudget von 83
auf 93 Millionen.

Auch die Dammstofther-
steller sprechen praktisch durch
die Bank von einer positiven
Kundenstimmung.

>>Hilfeder Politik <<

Die Reaktion der Politik an-
gesichts der Krise wird von den
meisten Unternehmen positiv
bewertet. »Die Regierung hat
schon zu Beginn der Pandemie
schnell gehandelt und richtige
MafSnahmen gesetzt, sodass Os-
terreich gut durch die erste Pha-
se gekommen ist. Ich gehe davon
aus, dass dieser positive Kurs bei-
behalten wird und auch im weite-
ren Krisenverlauf zielgerichtete,
konjunkturelle Impulse gesetzt
werden, die einen wirtschaftli-
chen Abschwung abfedern, sagt
etwa Roland Hebbel. Die (wie-
derholte) Ankiindigung, die Sa-
nierungsrate auf 3 % anzuheben,
wird wohlwollend, aufgrund der
schonen Regelmifigkeit mit der
die Ankiindigung kommt, aber
auch kritisch zur Kenntnis ge-
nommen. Hoffnung machen
die angekiindigten 750 Millio-
nen Euro, die dafiir zur Verfii-
gung gestellt werden solle. Weil
aber Papier bekanntermafien ge-
duldig ist, meldet sich die Bran-
che mit einigen Forderungen
zu Wort. »Es muss sichergestellt
werden, dass das Geld auch an-
kommtg, sagt Klaus Haberfellner
und fordert eine Vereinfachung

Roland Hebbel,
Steinbacher: »So-

wohl in der Branche
als auch bei den
Kunden ist die Stim-
mung im Moment
gut.«

des Forderablaufs. Weiters kann
er sich auch die Einfithrung einer
rechtlichen Verpflichtung von
wirtschaftlich sinnvoller Bauteil-
sanierungen beim Verkauf oder
der Vermietung von besonders
schlecht geddmmten Hdusern
vorstellen. Auch Manfred Wag-
ner wiinscht sich in erster Linie,
dass die angekiindigten Maf3-
nahmen auch umgesetzt werden
und, dass »bremsende Faktoren
aus dem Weg gerdumt werden,
wie etwa verzogerte Baugeneh-
migungen, tiberbordender Bii-
rokratismus oder zu lange Reak-
tionszeiten auf auftretende Be-
sonderheitenc.

Udo Klamminger vermisst
weiterhin konkrete Mafinahmen
fiir die thermische Sanierung
und wiinscht sich von der Poli-
tik, »klare und auch handhabbare
Forderrichtlinien und Anreizex.
Auch Roland Hebbel fordert eine
umfassende Sanierungsstrategie:
»Wir brauchen eine massive An-
kurbelung der thermisch-ener-
getischen Sanierung. Finanzielle
Anreize wiirde eine steuerliche
Absetzbarkeit bringen — ein Kon-
zept, dasinternational bereits sehr
erfolgreich funktioniert. Man bli-
cke nur nach Italien und Frank-
reich.« Und Walter Wiedenbauer
schlieflich mahnt die Regierung,
kiithlen Kopf zu bewahren und
nicht in Panik zu verfallen. »Die
Gefahren miissen richtig einge-
schitzt und es muss richtige da-
rauf reagiert werden.« Etwa mit
einer Infrastrukturoffensive, die
nicht nur der Bauwirtschaft, son-
dern der Wirtschaft insgesamt
zugute kdme. |
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Energie speichern und bei Bedarf
wieder abgeben

Ein Team der TU Darmstadt arbeitet an einem Dammstoff der nachsten Generation, der in
Gebauden eine aktive und passive Energiespeicherung erlaubt. Moglich wird das durch den
Einsatz eines funktionalen Kompositmaterials, bestehend aus einem nanomodifizierten
mineralischen Schaum, integriert mit Phasenwechselmaterialien. Das Forschungsprojekt
hat einen Gesamtumfang von 6,8 Millionen Euro und wird von der EU mit 5,6 Millionen

Euro gefordert.

hasenwechselmaterialien
E (PCM, fiir Phase-change materi-

als) sind Stoffe, die {iber einen be-
sonderen Warmespeicher verfiigen. Fiihrt
man ihnen thermische Energie zu, wird
diese gespeichert, ohne dass sich die Tem-
peratur des Materials selbst erhoht. Erst
beim Phasenwechsel, also zum Beispiel
dem Ubergang von fest zu fliissig, wird die
gespeicherte Energie wieder abgegeben.
Dieses Prinzip macht sich die Forscher-
gruppe Eddie Koenders, Christoph Man-
kel und Antonio Caggiano am Institut fiir
Werkstoffe im Bauwesen (WiB) zu Nutze.

>>DammenmitPCM <<

»PCM stehen bei uns schon linger
im Fokus®, erklart Koenders. ,,Wir arbei-
ten daran, ihre besonderen Eigenschaft-
ten genau zu verstehen und PCM gezielt
fiir Baustoffe nutzbar zu machen.“ Da am
WiB ebenfalls an zementdsen Ddmmstof-
fen geforscht wird, entstand der Plan, bei-
des zu verbinden. ,PCM kénnen Energie
speichern. Dammstoffe sollen brandsi-
cher, wirtschaftlich und nachhaltig sein.
Also haben wir das miteinander kombi-
niert, erklirt Mankel die Idee des Pro-
jekts.

In einem grof3 angelegten Forschungs-
projekt, das iiber vier Jahre laufen soll und
von der TU Darmstadt koordiniert wird,
arbeiten 13 Forschungseinrichtungen aus
Europa und Argentinien gemeinsam an
der Entwicklung eines neuartigen, ultra-
leichten, zementartigen und nicht brenn-
baren Dammstoffs, der gleichzeitig Wiir-
me speichern und wieder abgeben kann.

>> Aktiveund passive Energiespeiche-
rung moglich <<

Fungiert ein Dammstoff gleichzei-
tig als Wiarmespeicher, kann die Warme
nicht so schnell ins Innere des Gebdudes
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stoffe nutzbar zu machen.

Mit PCM Kosten und Res-
sourcen sparen.

dringen (im Sommer) oder nach aufSen
entweichen (im Winter). Die zwischenge-
speicherte Energie wird dann zeitversetzt
wieder abgegeben. Das fiihrt dazu, dass
das Dammmaterial in geringerer Dicke
aufgebracht werden kann. ,,So lassen sich
erhebliche Kosten und Ressourcen einspa-
ren erklart Caggiano.

Der Prozess der Energiespeicherung
und —abgabe der PCM in der Didmm-
schicht wird durch verschiedene Rand-
bedingungen wie Temperatur oder Luft-
feuchtigkeit beeinflusst. Greift man nicht
in diese ein, spricht man von passiver
Energiespeicherung. Durch den geziel-
ten technischen Einsatz beispielsweise
von Liiftungstechnik kann dieser Prozess
auch aktiv gesteuert und gestaltet werden.
Ziel des Forschungsteams ist es, in den

néchsten Jahren ein Ddmmsystem zu ent-
wickeln, das eine aktive und passive Ener-
giespeicherung erlaubt. Ausgangsprodukt
fiir das neue Material ist dabei ein mine-
ralisierter Schaum als leichter, zementar-
tiger Dammstoff, der am WiB entwickelt
wurde und dem PCM zugefiigt wird. Das
daraus entstehende Produkt, der so ge-
nannte eNeRGy-Schaum (NRG-Foam)
weist hervorragende Wiarmeddmmeigen-
schaften und gleichzeitig eine hohe Wir-
mespeicherfihigkeit auf.

Welche PCM fiir den Einsatzim eNeR-
Gy-Schaum geeignet sind, wie sie sich
herstellen und prizise anwenden lassen,
muss nun von den Forschungspartnern
erforscht und optimiert werden. Schon
jetzt ldsst sich abschitzen, dass der neue
Dimmstoff eine mehr als 25 Prozent ver-
besserte Dimmfihigkeit sowie eine zehn
Prozent hohere Energiespeicherkapazitit
gegeniiber herkommlichen synthetischen
Materialien wie Glasfasern oder Steinwol-
le aufweisen wird. |

Fotos: TU Darmstadt



Etappensieg fur FMI

Seit zwei Jahren setzt sich die Fachvereinigung Mineralwolleindus-
trie gegen die aktuell geltende Deponieverordnung zur Wehr, die
Mineralwolle in der Entsorgung mit Asbest gleichsetzt. Mit einer
Informations- und Aufklarungskampagne ist gelungen, dass die
Verordnung entscharft wird. Das ist laut FMI zwar ein Schritt in die
richtige Richtung, es drohen aber Probleme in der Umsetzung.

eit2017 miissen Mineralwolle-
B abfille auf Anordnung des Bun-

desministeriums Klimaschutz,
Umwelt, Energie, Mobilitit, Innovation
und Technologie (BMK) genauso aufwen-
dig entsorgt werden wie Asbestabfille. Als
direkte Folge sind die Deponiekosten um
das 25-Fache gestiegen und es werden
deutlich mehr Deponieflichen benotigt.
Das hat in der Branche fiir jede Menge
Aufsehen und Unmut gesorgt. »Denn aus
wissenschaftlicher Sicht gab es fiir diesen
Schritt tiberhaupt keine Veranlassung,
sagt der Vorstandsvorsitzende der Fach-
vereinigung Mineralwolleindustrie Udo
Klamminger. Seit zwei Jahren versucht die
FMI die Politik zu iiberzeugen, die Verord-
nung riickgingig zu machen. Dafiir wurde
etwa eine Studie in Auftrag gegeben, die
zeigt, dass Asbest und Mineralwolle unter-
schiedlich sind und daher eine eigene
Schliisselnummer fiir Mineralwolle die
richtige Losung darstellt. Jetzt ist der FMI
ein erster Etappensieg gelungen. »Das
BMK hat das Problem in der Zwischenzeit
erkannt und plant, im Zuge der Novellie-
rung des Abfallverzeichnisses den ver-
schiedenen Mineralwolleabfillen eigene
Abfallschliisselnummern zuzuweisenc,
erkldrt Klamminger. Damit werden Mine-
ralwolleabfille nicht mehr mit Asbest

»Trotz Novellierung ist eine weitere Ver-
schlechterung der Entsorgungssituation
zu beflirchten«, sagt FMI-Vorsitzender Udo
Klamminger.

gleichgesetzt und es wird zwischen »alter«
und »neuer« Mineralwolle unterschieden.

Fiir Klamminger ist die geplante No-
vellierung aber nicht mehr als ein erster
Schritt, sprichter ihr doch die Alltagstaug-
lichkeit ab. »Man kann nicht davon aus-
gehen, dass durchgingig zwischen >Mine-
ralwollabfille alt<und >Mineralwollabfille
neu« unterschieden wird.« Viel eher wer-
de es so sein, dass der Grof3teil der Mine-
ralwollabfille als alt und daher gefihrlich
eingestuft und iibernommen wird und da-
mit die laut Klamminger »vo6llig tiberzo-
gene« Regelung der Deponieverordnung

Die Forderungen der
Fachvereinigung Mineral-
wolleindustrie FMI
KEINE VERPFLICHTENDE VOR-

mBEHANDLUNG, sie verteuert und
behindert die Deponierung (VO-Text:
»verpackt und gepresst oder zerkleinert
und konditioniert« angeliefert)

LOSER EINBAU am gesamten
mDeponiekdrper muss ermoglicht
werden (VO-Text: »Ablagerung in einem
(eigenen) Kompartiment oder Komparti-
mentsabschnitt (flir Asbestabfalle)«)

3 KLEINMENGENREGLUNG AB 2027:
mAuch wenn es das erklarte Ziel

ist, die Mineralwolleabfélle zu recyclen,
wird es auch iiber das Jahr 2027 hin-
aus vor allem bei Kleinmengen privater
Hauseigentiimer unverhéltnismasig
sein, diese Abfélle zum Recycling zu
bringen. Eine Ausnahme fiir derartige
Kleinmengen ist daher unausweichlich.

zur Anwendung kommt. Zudem lasse
der zur Begutachtung vorliegende Ent-
wurf befiirchten, dass »neue und zusitzli-
che Auflagen im Vergleich zur derzeitigen
Rechtslage eine weitere Verschlechterung
der Entsorgungssituation mit sich brin-
gen werden«. Deshalb fordert die FMI eine
Abinderung des Begutachtungsentwurfes
in mehreren Punkte (siehe auch Kasten).
»Die verpflichtende Vorbehandlung muss
entfallen und Mineralwolleabfille miis-
sen auf der Deponie wie andere staubende
Abfille auch eingebracht werden diirfenc,
fordert Klamminger |
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INTERVIEW

>»Mein Ziel ist es,
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»CORONA
HAT DAZU
GEFUHRT, dass die
Vertrauensbasis mit den
Kollegen, die man sich in der
Regel muhsam erarbeiten muss,
relativ rasch vorhanden war, weil
man sich aufeinander verlassen
musste. Das hat von Anfang
sehr gut funktioniertg,
sagt Georg Blumel.

in diesem Umfeld
ZU wachsen«<

Seit 1. Marz ist Georg Blimel neuer CEO
der Synthesa-Gruppe. Wie er die turbulen-
ten ersten Wochen meisterte, mit welchen
aktuellen Herausforderungen er sich kon-
frontiert sieht und wie er Corona zum Trotz
wachsen will.

Von Bernd Affenzeller

Report: Sie haben am 1. Mirz den Vorsitz der Geschifts-
fihrung der Synthesa-Gruppe iibernommen. Zu dem Zeit-
punkt hat noch kaum jemand die Heftigkeit der kommenden
Krise erahnt. Wie haben Sie die ersten Wochen erlebt? Wie sehr
wurden alle Ihre Plane und Vorhaben fiir Synthesa ab 13. Mirz
iiber den Haufen geworfen?

Georg Bliimel: Mir ist es gegangen wie jedem anderen auch,
der eine neue Aufgabe iibernimmt. Man muss das Unterneh-
men, die Menschen und das Umfeld kennenlernen. Durch Co-
vid-19 habe ich die Kollegen sehr schnell kennengelernt, aller-
dings in einer vollig anderen Art und Weise als geplant. Das
hat dazu gefiihrt, dass die Vertrauensbasis, die man sich in der
Regel mithsam erarbeiten muss, relativ rasch vorhanden war,
weil man sich aufeinander verlassen musste. Und wir haben in
kiirzester Zeit bewiesen, dass wir das konnen und gemeinsam
auflergewohnliche Situationen meistern.

Das Wichtigste war die Gesundheit der Mitarbeiter. Dabei
musste das Unternehmen steuerbar bleiben und wir mussten
fiir unsere Kunden da sein. Da trennt sich die Spreu vom Wei-
zen. Aber wir sind sehr stolz, dass wir keinen einzigen Tag nicht
fiir die Kunden da waren.

Report: Gab es einen Krisenplan, nicht speziell fiir Coro-
na, aber fiir Krisenfille, dass Niederlassungen nicht erreichbar
sind oder die Produktion ausfillt, oder musste ausschlieSlich
improvisiert werden?

Bliimel: Auf diese Situation konnte man sich in keiner Wei-
sevorbereiten. Aber alsich an Bord kam, war schon erkennbar,
dass in Wuhan etwas aufler Kontrolle gerit. Damit
war klar, das kann auch uns treffen. Gab es
einen Masterplan? Nein! Aber es gibt
Vorgaben fiir einen Krisenmodus.
Etwa dass sich die Geschiftsfiih-
rung ganz eng und haufig abstim-

men muss. Oder dass die Fiih-
rungskrifte nicht alle zur selben
Zeit am selben Ort sein diirfen.
Oder dass die Produktion zu je-
der Zeit aufrecht erhalten bleibt.
Darauf konnte man sich vorberei-
ten. Mehr aber nicht. Fiir den Ausfall
eines Rechenzentrums gibt es einen

Fotos: Synthesa



Masterplan, fiir einen Brand in der Pro-
duktion gibt es einen Masterplan. Aber fiir
Corona gab es keinen Masterplan.

Report: Was ist jetzt noch bei Synthesa
von der Coronakrise zu spiiren?

Bliimel: Wir waren in Kurzarbeit. Aber
nur zwei statt der urspriinglich geplanten
drei Monate, weil das Unternehmen sehr
schnell wieder Tritt gefasst hat. Das Sys-
tem der Kurzarbeit war und ist sehr sinn-
voll, weil die Menschen in Beschiftigung
bleiben. Wir sehen aber auch die Kehrseite
der Medaille. Wir wiirden dringend mehr
Leute brauchen, bekommen sie aber nicht,
weil sie irgendwo in Kurzarbeit stecken.
Der Facharbeitermangel ist nach wie vor
ein Riesenthema.

Es ist aber nicht nur Negatives, was
von Corona bleibt. Wir haben gelernt, dass
wir vor Corona unglaublich viel Zeit im
Auto verbracht haben, um zu Meetings zu
fahren, die man auch ganz leicht remote
abwickeln kann. Wir werden die Kommu-
nikationssysteme, die wir aufgebaut ha-
ben, weiter verwenden. Auch die Notfall-
mechanismen sind heute ganz anders als
vor Corona.

Report: Derzeit sind die Bauunterneh-
men noch gut ausgelastet. Sorgen bereiten
der Herbst und vor allem auch das Jahr
2021. Mit welchen Entwicklungen rech-
nen Sie? Welches Feedback bekommen Sie
vom Markt?

Bliimel: Was ich vom Markt und von
Experten hore, bereiten vor allem die Bau-
genehmigungen Sorgen. Ohne Vergabe-
verfahren gibt es keine Baustellen6ffnung
und dann stehen wir irgendwann vor ei-
nem Loch. Die Frage ist, wie grof8 das Loch
sein wird. Der Vorteil ist, dass wir aus einer
absoluten Hochphase mit Kapazititseng-
péssen kommen. Das hilft uns jetzt. Aber
die Bremsspuren werden im Herbst und
im ersten Halbjahr 2021 deutlich zu spii-
ren sein. Wir rechnen mit einem Riickgang
der Volumina im hoheren einstelligen Be-
reich.

Report: Sind die Wiederaufbaumaf-
nahmen der Regierung aus Ihrer Sicht
ausreichend? Was wiirden Sie sich zusitz-
lich wiinschen?

Bliimel: Es ist auch fiir die Politik ei-
ne auflergewohnliche Situation. Nach
den ersten, intensiven Monaten merken
wir jetzt, dass die Aktivitdten, die Kri-
se zu steuern, etwas nachgelassen haben.

Es ist ein zentrales Anliegen, dass wir aus
der Kurzarbeit auch wieder raus miissen.
Da wird es einen Bereinigungsprozess
geben. Wir sind froh, wenn wir diese frei
werdenden Ressourcen auffangen kon-
nen. Ganz wichtig ist auch das Thema der
kommunalen Investitionen. Wenn es fiir
die Forderungen eine 50%-Kofinanzie-
rung braucht, stellt das viele Gemeinden
vor grof8e Schwierigkeiten. Ein weiterer
Schwerpunkt muss die Sanierung des Ge-
biudebestands sein. Nur so konnen wir
unsere Klimaschutzziele erreichen. Des-
halb ist es gut und richtig, dass die Regie-
rung hier Mafnahmen setzt. Auch der Fo-
kus auf nachwachsende Rohstoffe ist be-

INTERVIEW

Bliimel: Blicken wir zuriick auf die ers-
ten Monate der Coronakrise. Da haben
wir den Markt definitiv gefiithrt. Wir wa-
ren jeden Tag in jeder Niederlassung fiir
alle Kunden erreichbar. Damit haben wir
Standards gesetzt.

Wir wollen den Markt aber auch hin-
sichtlich Innovation, Verfiigbarkeit, Ser-
vice und Verlisslichkeit fithren. Das war
schon immer eine der grof8en Stirken der
Synthesa.

Report: Synthesa sieht sich nicht nur
als Markt-, sondern auch als Innovations-
fithrer. Mit welchen Innovationen diirfen
Thre Kunden in Zukunft rechnen?

»Was von der Coronakrise iibrig bleibt,

ist nicht nur negativ.«

griilenswert. Wir als Synthesa setzen be-
reits seit vielen Jahren auf dieses Thema,
von Hanf bis zur speziellen Innenfarbe.

Report: Welche konkreten Pline und
Ziele verfolgen Sie?

Bliimel: Mein Vorteil ist, dass ich ein
Unternehmen fithren darf, das tiber ei-
ne lange Tradition verfiigt und ganz her-
vorragend dasteht. Es gibt keinen Grund,
Grundlegendes zu veridndern. Aber na-
tirlich stehen auch wir vor Herausfor-
derungen, denen wir uns stellen miissen.
Ich denke an die Produktpalette, die noch
starker auf Okologie und Nachhaltigkeit
ausgerichtet werden muss, oder die Digi-
talisierung. Da geht es auch darum, den
Kunden den Mehrwert dieser Transfor-
mation aufzuzeigen, etwa mit Just-in-
time-Lieferungen. Und schliefllich wol-
len wir als Vollsortimenter in Zukunft den
Markt noch stirker aus einer Hand bedie-
nen.

Report: Werden die verschiedenen
Marken als eigenstindige Einheiten be-
stehen bleiben?

Bliimel: Derzeit gibt es keine Pline,
dahingehend irgendetwas zu dndern. Die
Marken sind seit Jahren am Markt gut
eingefiithrt. Da haben wir aktuell keinen
Handlungsbedarf.

Report: In der Pressemitteilung zu Th-
rer Bestellung werden Sie mit den Worten
zitiert: »Als Marktfithrer muss man den
Markt fithren.« In welche Richtung wol-
len Sie den Markt fithren?

Bliimel: Innovation zeigt sich in unse-
rer Branche in Kleinigkeiten. Es geht dar-
um, die Produkte fiir die Kunden anwend-
barer zu machen. Etwa durch den Magic
Clean-Effekt, der verhindert, dass Farbe
am Eimerdeckel kleben bleibt. Der Kun-
denvorteil liegt in einem sauberen, brosel-
freien Anstrichmaterial. Diese Verdnde-
rungen haben wir laufend im Blick. Auch
im Bereich Konservierungsmittel werden
wir laufend Innovationen prisentieren,
ebenso im Bereich nachhaltiger Rohstof-
fe. Cradle-to-cradle wird immer wichti-
ger. Diesen Weg hat die Synthesa schon
vor vielen Jahren eingeschlagen und den
wollen wir konsequent weitergehen.

Report: Wenn wir uns im Mirz 2021
wiedersehen: Was muss passiert sein, da-
mit Sie von einem erfolgreichen ersten
Jahr sprechen?

Bliimel: Wenn ich auf die letzten Mo-
nate zuriickblicke und sehe, wie sehr es
unsere Kunden wertgeschitzt haben, dass
wir fiir sie da waren. Auch dann, wenn
kein anderer da war. Dann bin ich tiber-
zeugt, dass Synthesa auch im Mirz 2021
so stabil und stark dastehen wird, wie das
jetzt der Fall ist.

Wir werden sicher mit einem
schrumpfenden Markt konfrontiert sein.
Unser Ziel ist es aber, den Umsatz zumin-
dest stabil zu halten, ebenso den Beschif-
tigtenstand. Mein personlicher Erfolg
wire, wenn es uns in diesem Umfeld ge-
lingen wiirde, Wachstum zu generieren.
Und ich bin auch iiberzeugt, dass uns das
gelingen wird. |
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Mitten in der schwersten Wirtschaftskrise seit dem Zweiten Weltkrieg wahlt die
Bundeshauptstadt einen neuen Landtag. Wir haben nachgefragt, welche Plane die
im Landtag vertretenen Parteien fur die Bau- und Immobilienbranche haben, wie der
Konjunkturmotor angekurbelt werden soll, welche Forderungen denkbar sind und
welche Projekte Prioritat haben. Die Antworten im O-Ton.

»Der gefdrderte Wohn-
bau in Wien ist nattrlich
generell ein ganz wich-
tiger Motor fir die Wie-
ner Bauwirtschaft. Allein
die bereits erwdhnten
24.000 Wohnungen wer-
denvon der Stadt mitins-
gesamt rund 200 Millio-
nenEurogefordert« M
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m Michael Ludwig

»Wir sind trotz Coronahoch aktivund verstehenuns als wichtiger Partner der
Bauwirtschaft. Aktuell sind in Wien rund 24.000 geférderte Wohnungen in
Bau oder Planung. Und zusatzlich 4.000 neue Gemeindewohnungen. Hinwei-

sen mochte ich auch auf unsere Initiative »Wien baut vor¢, mit der wir gemein-
¢ sam mit der Wirtschaftskammer Wien flir mehr Akzeptanz flir Bauarbeiten
¢ undBaustellenwerben [

»Wir verwenden hier

i ganzbewusst ein Mo-
i dell, das einen guten

Mix darstellt aus Me-

chanismen des frei-
¢ en Marktes und dem
regulierenden Ein-
griff der offentlichen

Hand. Somit konnen

i wir weitestgehend
: die Bildung von Bla-
: senvermeiden, aber
i gleichzeitig leistba-
: renundlebenswerten
i Wohnraumzur Verfu-
¢ gungstellen« |

4

: Donau, aber auchininnenstddtischer
i Lagewie etwa auf dem Areal des ehe-
¢ maligen Sophienspitals, wo im 7. Be-
: zirk gerade 180 geforderte Wohnun-
i gen und ein Gemeindebau Neu ent-
i stehen. Und natiirlich arbeiten wir
i auch mit sanfter Verdichtung und er-
i richten,woes geht,neuen Wohnraum
i im DachgeschoB. Diese Vielfalt quer
i durchdieBezirkeist mir politisch sehr
: wichtig, weil das eine Grundlage fur
i die soziale Durchmischung und die
¢ hohe LebensqualitdtinWienist« W

»Wir bauen wirklich in der ganzen
Stadt. Im Stden,im Norden, im Osten,
im Westen, diesseits wie jenseits der

Fotos: iStock
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1 Die Bauwirtschaft gilt unter Experten als wichtiger Motor 3 Das Thema Wohnen ist ein politischer Dauerbrenner. \Wie
o flir die allgemeine Konjunktur. Welche konkreten Mafsnah- ehoch st aus lhrer Sicht der (jdhrliche) Bedarf an neuen
men wollen Sie setzen, um diesen Motor nach der Coronakrise Wohnungen in Wien und wie wollen Sie diesen Bedarf decken?

S S
wieder in Gang zu bringen: Thema Infrastruktur: Welche Projekte haben Prioritqit,

Wie kénnten konkrete Landesforderungen aussehen, die der ewelche miissen noch warten? Woher soll das Geld fiir die
e Bauwirtschaft zugute kommen? Bauvorhaben kommen?

E Birgit Hebein

DIE GRUNEN

i wirunsere Gebdude mit Sanierungsmafsnahmen bis 2040 klimafit machen,
¢ dannistdaseineriesige Chance flir die Bauwirtschaft. Wir wollen 450 Mil-
¢ lionenEuroproJahrinden Ausstiegaus Olund Gas investieren. AuRerdem
: wollenwir weiter in den Stadtentwicklungsgebieten leistbaren, qualitati-

1 »Wir wollen die Coronakrise und die Klimakrise gleichzeitig |6sen: Wenn

i venWohnraum schaffen.c |
: »Wirwollendie Wohnbaufér- ¢ »Wir haben in den letzten Jahren mit der Flachenwidmung fur
: derung Okologisieren - auch : 10.000 Wohnungen pro Jahr Vorsorge fiir den Bedarf an neuen
: flr die Sanierung. AuBerdem : Wohnungen getroffen. Zwei Drittel davon sind leistbare Wohnun-
¢ wollen wir 450 Millionen Eu- i gen.Inden kommenden Jahren werden wir weiter entlang der Be-
i roinden Ausstieg aus Ol und i volkerungsentwicklung fiir ausreichend Wohnraum sorgen. Hier
: Gasinvestieren.« [ | ¢ mussen auch die Auswirkungen von Corona beobachtet werden.<l

: »FUrunshat der Ausbau der 6ffentlichen Verkehrsmittel und der Ausbau der sozialen Infrastruk-
¢ turwie Schulenund Kindergarten Vorrang, aber auch die Versorgung mit ausreichend Griinraum.
i Esistunswichtig, den Stadtebauunddie Verantwortungfiir den Klimaschutz zusammenzudenken
¢ und als wirtschaftliche Chance fiir Klimajobs und ein zukunftsfahiges Wirtschaften zu sehen« M

Die neue
Volkspartei ~ Wolfgang Ulm

»Aufgabe der Stadt Wien ware es, | Unddie Stadt Wienmuss einen Basisso-
den Wohnbau in Wien zu erleich- | ckel fir den sozialen Wohnbau auf ge-
tern.MitdenstadtebaulichenVertra- | meindeeigenen Grundstlicken garan-
gen hat sie das Bauen und damit die | tieren«

Wohnungen aber verteuert. Mit den

»Planungsgrundlagen zur Widmung
geforderter Wohnbauc«hat sie mogli-
che Bauvorhabenerschwert oder so-
gar verunmoglicht. Freifinanzierter
Wohnbau musswiederinvollemUm-
fangermoglicht werden. Geforderte
Mietwohnungen werden glinstiger,
wenn die Grundkosten nieder gehal-
tenwerden kénnen. Vor diesem Hin-
tergrund ist es unverstandlich, dass
die Stadt Wien Grundstucke hortet.

alufenster.at/oberflaeche
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Die Bauwirtschaft gilt unter Expertena

1 o fUr die allgemeine Konjunktur. Welche konkreten Mafsnah-
men wollen Sie setzen, um diesen Motor nach der Coronakrise

wieder in Gang zu bringen?

Wie konnten konkrete Landesforderungen aussehen, die

2 o der Bauwirtschaft zugutekommen?

Die neue

Volkspartei ~ Wolfgang Ulm

»Als konkrete MalRnahme ware
ein Baukindergeld nach bayr

Kauf der ersten eigenen Immo

erleichtern.MitdemBaukindergeld des
Bundes bekommen Familienund Allein-
erziehende proKindund Jahr 1.200 Eu-
ro Uber zehn Jahre. Der Freistaat Bay-
ern erhoht mit dem Bayerischen Bau-
kindergeld Plus das Baukindergeld des
Bundes von 1.200 Euro um zusatzlich
300 Euro pro Kind und Jahr Uber einen

Zeitraumvon zehn Jahren.«

‘he

ischem
Vorbild vorstellbar, um den Bau oder

Is wichtiger Motor

3 Das Thema Wohnen ist ein politischer Dauerbrenner. Wie
e hochiist aus lhrer Sicht der (jéhrliche) Bedarf an neuen
Wohnungen in Wien und wie wollen Sie diesen Bedarf decken?

Thema Infrastruktur: welche Projekte haben Prioritdit,

ewelche miissen noch warten? Woher soll das Geld fiir die

Bauvorhaben kommen?

»Aus unserer Sicht ware das Doppelte des jahrlichen Zuzugs
erforderlich. Leider wurde in den letzten Jahren viel zu we-
nig gebaut. Auch wennsich die Lage mittlerweile wieder be-

flruns

bilie zu

ruhigt, soist dennoch festzustellen, dass zumeist imfalschen
Segment gebaut wird. Im geférderten Wohnbau gibt es nach
wie vor zuwenig Angebot .«

»Wichtige Infrastrukturprojekte wie et-
wa der Lobautunnel durfen nicht im Koali-
tionsstreit zwischen SPO und Griinen ste-
cken bleiben, sondern missen endlich um-
gesetzt werden. Einsparungspotenziale gibt
es in Wien zuhauf, wenn man beispielsweise
an die Kostenexplosion beim Krankenhaus
Nord oder an Pop-up-Radwege und den

Gurtelpool denkt.«

. s Christoph Wiederkehr

»Wir wollen ein Wiener Investiti-

¢ onspaket von 750 Millionen Eu-
i roaufdenWegbringen. Dieses soll
: zumgrofRen Teil aus dem Vorziehen
i vonohnehin geplanten, dringlichen
i InfrastrukturmaBnahmen bestehen
i wie glasfaserbasierte WLAN-Infra-
i struktur fur alle Wiener Volksschu-
¢ len oder die Beschleunigung des

: Schulsanierungspakets Il, ein Vor-

ziehen des bereits geplanten Stra-
Renbahnausbaus und ein Vorzie-
hen von Teilen des 2. Schienen-In-
frastruktur-Pakets der Stadt Wien
und der OBB. Dazu kommen neue,
zukunftsorientierte MafRnahmen
wie eine Photovoltaikoffensive so-
wieein Programmzur Errichtungei-
ner offenen Glasfaserinfrastruktur
mit Fokus auf Betriebsgebiete« W
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»Far die langfristige Entwicklung
des geforderten Wohnbaus brau-
chenwir ein neues Wohnbauférder-
modell.Baurechte auf Grundstlicken
der Stadt Wiensollendurcheinen of-
fenen WettbewerbanBautrigerein-
gerdumt werden, die darauf kosten-
glinstigen, geférderten Wohnraum
schaffen. Die Stadt Wien mietet die
neu geschaffenen Wohnungen als

Langzeitmieter an und vermietet
diese dann weiter an Menschen, die
sichfurgeférdertenVWohnraumaqua-
lifizieren. Das schafft einerseits Pla-
nungssicherheit fur die Bautrager
bei der Finanzierung und anderer-
seits soziale Treffsicherheit. DarU-
ber hinaus wollen wir mit dem oben
genannten Konjunkturpaket die
Bauwirtschaft stimulieren.« [ |



»Der Bedarf an neuem Wohnraum schwacht
sich etwas ab. Weiterhin grof3er Bedarf be-
steht allerdings nach leistbarem Wohnraum.
Wir gehen daher in den kommenden Jahren
von einem Bedarf von 5000 bis 7000 neuen
Wohnungen pro Jahr vor allem im Bereich
des leistbaren Wohnraums aus. Geférder-

ter Wohnbau soll, abgesehen von dem oben
genannten neuen PPP-Modell, durch Verdich-

WAHL 2020

tung im bestehenden Stadtgebiet geschaffen
werden: durch DachgeschofZausbau von
Gemeindebauten oder durch die Uberbauung
von eingeschoRigen Supermérkten. Mit einem
Einkommensmonitoring im Gemeindebau wird
sichergestellt, dass bei steigendem Einkommen
auch die Miete angepasst wird. Die daraus
resultierenden Mehreinnahmen sollen in den
Neubau investiert werden.« [ |

i »Der offentliche Verkehr spielt fr uns eine wesentliche Rolle. Abgesehen von den oben genann-
i tenInvestitionsmaf3nahmen wiinschen wir uns die Schaffung eines S-Bahn-Rings um ganz Wien,
i groBteils auf bestehenden Gleisen. Zusatzlich mussen wir dringend in Infrastruktur fur die Kli-
¢ mawandelanpassunginvestieren; vor allemin Formvon neuen Grin-und Wasserflachen« B

»Generell sollten arbeitsin-

tensive Vorhaben wie

Dachge-

schofBausbauten, Renovierun-
gen, thermische Sanierungen
und Reparaturen forciert wer-
den. Damit werdeninerster Li-
nie lokale kleine und mittelstan-

dige Betriebe betraut.«

FP() Dominik Nepp

»Der geschatzte jahrliche Bedarf an Wohnungen in Wien dUrfte bei ca.
12.000liegen.EingrofSer Teil dieser Nachfrage ist durch Zuwanderung
entstanden und daher ist der zuklnftige Bedarf schwer einschatzbar.
Ab2020kénnteerstmals miteiner Bauleistungvonrund 18.000 Wohn-
einheiten der jahrliche Bedarf Ubertroffen werden und eine Entspan-
nung am Wohnungsmarkt erfolgen. Makler sprechen bereits von einer
geringeren Nachfrage. Die Errichtung von Wohnungen mittels der ak-
tuellenWohnbauférderungundfreifinanzierte Wohnungen solltenden
Wohnbedarfin Wien kinftigabdecken.« [ |

i »Eine gute Infrastruktur beginnt bei der Planung! Der aktuelle Stadt-
i entwicklungsplanist unbrauchbar und nimmt keine Riicksicht auf die
Anliegender Bezirke.Wohnmaoglichkeiten, Arbeitsplatze, Schulen, Kin-
i dergdrtenund Nahversorgung sollte es im Gratzel geben. Der 6ffent-
: liche Verkehr sollte ohne Behinderung des motorisierten Individual-
i verkehrs ausgebaut werden. Verkehrsbehindernde Begegnungszo-
¢ nenwirdesmituns nicht geben! Bei sparsamem Umgang mit dem vor-
i handenen Geldware genug davonvorhanden, umein flottes und span-
i nungsfreiesVorwartskommenaller Verkehrsteilnehmer zu gewahrleis-
¢ tenx [ |

¢ »Bestehende Landesforderungenwie Wohnbauforderung,

i Forderungumfassend thermisch-energetischer Sanierung
¢ und anderer SanierungsmaRnahmen kénnten erhéht und
: vor allem entbiirokratisiertc werden. Das Verfahren vom
: Ansuchen bis zur Auszahlung ist zu kompliziert und dauert
: zulange. Zusatzlich zu den bestehenden Férderungen wa-
i reein Handwerkerbonus sehr hilfreich und wirksam: For-
i derungvon 25 % auf Renovierungs- und Modernisierungs-
: arbeiten von Wohnungen oder Wohnhdausern, die von 6s-
terreichischen Betriebendurchgeflhrtwerden, biszueiner
i Obergrenze von 20.000 Euro.

OBERFLACHE
VEREDELUNG

alufenster.at/oberflaeche
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INTERVIEW

>Wir sind die Ersten, die auf
die Baustelle kommen, und
die Letzten, die gehen<«

Im Interview mit dem Bau & Immobilien Report erkldart Gernot Kunz, Geschdftsfiih-
rer von SiteLog Austria, welche neuen Geschdftsfelder sich fiir Baulogistiker durch
Corona aufgetan haben, was die Baulogistik zur Produktivitdtssteigerung beitragen
kann und warum er im Gegensatz zu friiher nicht mehr die Feuerwehr ist.

Von Bernd Affenzeller

Report: Ist das Bewusstsein fiir den
Stellenwert der Baulogistik durch die Co-
ronakrise und die damit verbundenen
Engpisse auf Baustellen gestiegen?

Gernot Kunz: Bei der Baustellenversor-
gung geht es darum, Engpisse zu iiber-
winden und fiir Just-in-Time-Lieferungen
zu sorgen. Dafiir miissen Wege geschaffen
und Flichen freigehalten werden. Das hat
es immer gegeben. Was durch Corona er-
schwerend hinzugekommen ist, war das
auf vielen Baustellen fehlende Personal.
Das hat dazu gefiihrt, dass auf vielen Bau-
stellen zwar das Material vorhanden war,
es aber mangels Arbeitskriften nicht wei-
ter verarbeitet werden konnte. Deshalb
sind einige Werkunternehmer an uns he-
rangetreten, ob wir nicht bei der Disposi-
tion des Materials auf der Baustelle selbst
helfen konnen. Dazu kam das grole The-
ma der Hygiene und der Reinigung. Da
hat es schon eine deutliche Verdnderung
und Aufwertung unserer Tatigkeit gege-
ben, der wir mit Personalaufstockungen
oder Verschiebung der Tagesfrequenzen
begegnet sind.

Report: Die Bauwirtschaftist aus einer
Hochphase mitten in der Coronakrise ge-
landet. Kann die Branche und mit ihr die
Baulogistik daraus etwas lernen?

Kunz: Auf jeden Fall. Wenn Systeme
und Abldufe tiber einen lingeren Zeitraum
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Bestand haben, kommt es immer wieder
zu Leerldufen. Da gibt es natiirlich Opti-
mierungspotenzial. Man hat aber auch ge-
sehen, dass der Druck nach den teilweisen
Stilllegungen der Baustellen enorm war.
Die Bauherren wollten die verlorene Zeit
so rasch wie moglich wieder einholen, vor
allem dort, wo die Baufirmen freiwillig die
Baustellen ruhend gestellt haben.

Wir haben Baustellen, die kurz still-
gelegt wurden, auf denen heute 200 Leute
mehr arbeiten als vor Corona, um die ver-
lorene Zeit aufzuholen. Das stellt die Lo-

muss in wenigen Tagen passieren, damit
die Firmen produktiv arbeiten kénnen.
Das geht nur, wenn man auch Personal vor
Orthat, das sich mit den Bau- und Monta-
geleitern abstimmen kann.

Report: Je friiher ein externer Baulo-
gistiker in ein Projekt einbezogen wird,
desto mehr kann er bewirken. Ist das heu-
te der Regelfall oder werden Sie als Feuer-
wehr geholt?

Kunz: Da hat sich in den letzten Jah-
ren einiges gedndert. Als ich vor zehn Jah-

»Wir haben Baustellen, auf denen heute 200
Leute mehr arbeiten als vor Corona, um die
verlorene Zeit aufzuholen.«

gistik vor grofle Herausforderungen. Wir
miissen Produktionsstrafen splitten und
die Anzahl der Anlieferungswege erhéhen.

Report: Wie schnell kann die Baulo-
gistik reagieren, wenn plotzlich 200 Leute
mehr auf einer Baustelle sind?

Kunz: Das ist nicht ganz einfach. Das
beginnt ja schon bei der Zugangskontrol-
le. In Summe muss man die gesamte Bau-
phasenplanung umstellen und an die neu-
en Rahmenbedingungen anpassen. Das

ren in die Branche gekommen bin, waren
wir tatsdchlich meist die Feuerwehr. Heute
sind wir in der Regel von Beginn an da-
bei, oft schon in der Einreichphase. Gera-
de bei innerstadtischen Projekten ist das
enorm wichtig, weil die Logistik hier ei-
nen ungleich hoheren Stellenwert hat und
die Auswirkungen auf das Umfeld enorm
sind. Deshalb kitmmern wir uns auch um
die Anrainerkommunikation. Damit ha-
ben wir sehr gute Erfahrungen gemacht, es
ist aber nicht immer einfach. Im Idealfall

Fotos: beigestellt



sind wir die Ersten, die auf eine Baustel-
le kommen, und die Letzten, die gehen.

Report: Noch vor wenigen Jahren hat
es geheifSen, dass die Baulogistik hierzu-
lande noch in den Kinderschuhen steckt.
Wie sind Osterreichs Baustellen aus Ihrer
Sicht aufgestellt?

Kunz: Es gibt ein massives Ost-West-
Gefille. Fast alle Baulogistikprojekte fin-
den in Wien statt. In den letzten zehn
Jahren haben etwa wir als SiteLog gera-
de einmal zwei Projekte auf8erhalb von
Wien begleitet. Damit stehen wir nicht
alleine da. Wir sind in den Bundeslin-
dern zwar oftmals in der Planung mit
dabei, sobald es zur Ausfiihrung kommt,
entscheiden die meisten Bauherrn, dass
das ausfiihrende Unternehmen auch die
Logistik iibernimmt. Das liegt nattirlich
auch an der Projektgrofie. Ein klassi-
sches Baulogistikprojekt beginnt bei ca.
20 Millionen Euro.

Report: Unternehmen, die Projekte
dieser Grolenordnung abwickeln kon-
nen, haben auch interne Logistikabtei-
lungen. Welchen Mehrwert kénnen Sie
als externer Dienstleister liefern?

Kunz: Die groflen Bauunternehmen
decken vor allem die Transportlogistik
ab. Da geht es darum, die Wege zur Bau-
stelle kurz und effizient zu halten. Mit ei-

ner echten Baulogistik hat das wenig zu
tun, auch wenn es natiirlich Uberschnei-
dungen gibt.

Wir arbeiten aber sehr eng mit den
Logistikabteilungen der Unternehmen
zusammen. Gerade wenn es um das The-
ma Nachhaltigkeit geht. Es gab ein gro-
Les Pilotprojekt mit einem renommier-
ten Baustofthersteller, die groflen Mate-
rialmengen nachts schienengebunden in
die Stadt in ein grofles Logistiklager zu
bringen und von dort mit einem Elektro-
Fahrzeug just-in-time auf die Baustellen
zu bringen. Damit kann man auch das
Nachtfahrverbot fiir LKW umgehen. Es
gibt viele internationale Beispiele, wo
die Baustellenanlieferung ausschliefSlich
nachts stattfindet. Das reduziert auch
Stand- und Wartezeiten.

Report: Ein wesentliches Thema der
Baubranche ist die Produktivititssteige-
rung. Wo sehen Sie den grofiten Hebel?

Kunz: Da sind auf jeden Fall Metho-
den wie BIM und Lean Construction zu
nennen. Auch da kénnen wir einen gro-
fen Beitragleisten. Aber das funktioniert
nur, wenn der Bauherr an Bord ist. Das
muss schon bei der Planung beginnen,
wo der Architekt alles exakt definiert. Die
BIM-Daten gehen dann an die Herstel-
ler, die genau das auf die Baustelle liefern,
was gebraucht wird. Noch bevor die Lie-

INTERVIEW

»Durch neue Methoden wie
BIM oder Lean Construction
wissen wir schon im Vorhin-
ein, welche Lieferung wann
eintrifft und ob das dafur
notige Personal vor Ort istk,
sagt Gernot Kunz.

ferung auf der Baustelle ankommt, bekom-
men wir den Liefercode, sodass man immer
genau weif$, wann was auf der Baustelle an-
kommt. Zudem wissen wir immer, wer sich
zum Zeitpunkt der Lieferung auf der Bau-
stelle befinden wird und kénnen so einschiit-
zen, ob geniigend Personal fiir die anstehen-
den Arbeiten zur Verfiigung steht.

Report: Wie wird die Baustelle der Zu-
kunft aussehen?

Kunz: Gerade bei Grof3projekten geht der
Trend ganz klar in Richtung Vorfertigung,
um die Zeit auf der Baustelle zu verkiirzen.
Dadurch wird auch die Bedeutung der Bau-
logistik steigen.

Report: Werden die Bauunternehmen
damit zu reinen Monteuren degradiert?

Kunz: Ich wiirde es nicht degradieren
nennen. Aber es wird sicher zu einem Um-
denkprozess bei allen Beteiligten kommen.
Die Mitarbeiter werden sicher andere, neue
Montagetechniken lernen.

Report: Wie digital wird diese Baustelle
sein?

Kunz: An der Digitalisierung der Baustel-
le wird kein Weg vorbeifithren. Aber das ist
ein Prozess, der sicher noch zehn Jahre dau-
ern wird. Den klassischen Papierplan wird es
auf der Baustelle sicher noch sehr, sehr lange
geben. Dafiir sind etwa die Mingelprotokolle
schon heute voll digitalisiert. Die Papiermen-
ge wird kontinuierlich zurtickgehen. |

alufenster.at/oberflaeche
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Ein

Zwei Drittel des Schwerlast-
verkehrs sind baustellenbe-

dingt«, weiff Thomas Romm, Ge-
schiftsfithrer von »forschen planen bau-
en« und sieht in der Reduktion des Bau-
stellenverkehrs eine vordringliche Aufga-
be der Baulogistik. Auf jede Wohnung in
Wien entfallen etwa 2.500 bis 3.000 Fahr-
Kilometer. Die durchschnittliche jahrliche
Bauleistung von 5.000 Wohnungen verur-
sacht damit etwa 15 Millionen LKW-Kilo-
meter. Dass sich an diesem LKW-Ver-
kehrsaufkommen so bald nichts dndern
wird, davon ist Andreas Van-Hametner,
Projektkoordinator beim Ressourcen Fo-
rum Austria, iiberzeugt. Bislang sei — mit
Ausnahme Covid-19 bedingter Riickgin-
ge —keine strukturelle Trendwende zu er-
kennen, was eine starke Zunahme von
transportbedingten CO2-Emissionen mit
sich bringt. Das steht den Forderungen
von EU-Kommissionsprisidentin Ursula
von der Leyen entgegen, die zuletzt eine
deutliche Verschirfung des Klimaziels ge-
fordert hat. Bis 2030 sollen die Treibhaus-
gase nicht statt wie bisher geplant um 40,
sondern um 55 Prozent unter dem Wert
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von 1990 liegen. Dass Baustellenverkehr
andersablaufen kann, hat bereits vor mehr
als zehn Jahren der Stadtteil Thiirnlhof in
Wien Simmering bewiesen. Thomas

Definierte Gipsabfélle diirfen kiinftig nicht
mehr deponiert werden. »Hier wird ein kom-
plett neues Logistikkonzept vonndten sein«,
kiindigt Martin Car, Geschéftsfiihrer des BRV,
an.

lauf am Bau

chtungskosten von Gebauden ist Uber Logistik be-
iffen sind nicht nur Transport, sondern auch
2nmanagement, Lagerung, Diebstahlschutz und

Romm erinnert an das erfolgreiche Pilot-
projekt von Rumba, bei dem eine Entfer-
nungsbeschrinkung das Kilometerauf-
kommen um ca. 66 Prozent reduzierte
und tber 70 Prozent Schadstoffe, Stra-
Benabnutzung und Lirmbelastigung ver-
mieden werden konnten. Fiir LKW-Fahr-
ten, die wihrend der Aushub- und Roh-
bauphase eine Maximaldistanz von 15
bzw. 10 km tiberschritten, musste Entgelt

Ressourcencheck

B IM RAHMEN DES Projekts Material-
effizienzlabor wurde von Ressourcen
Forum Austria und Stenum im Auftrag
des BMK ein Ressourcencheck entwi-
ckelt, um produzierende Unternehmen
bei der Identifikation von Potenzialen
zur Steigerung der Ressourceneffizi-
enz entlang des Produktlebenszyklus
in sechs Bereichen zu unterstiitzen:
Strategie, Managementsystem, Pro-
duktionsprozesse allgemein und bran-
chenspezifisch sowie Lebenszyklus und
Okodesign.

Fotos: iStock, BRV, Okotechna



geleistet werden. Abfallsortier-
inseln zur Trennung der Bau-
restmassen auf der Baustelle
wurden angelegt, Zwischenla-
ger fiir den Bodenaushub er-
richtet, sofern er nicht z.B. fiir
die Geldndemodellierung und
die Griinraumgestaltung wie-
derverwendet wurde. »Mafi-
nahmen wie Zwischenlage-
rung von Wiederverfiillmate-
rial, die Aufbereitung und Ver-
wertung von Aushubmaterial
sowie z.B. die Errichtung einer
Ortsbetonanlage fiir eine Just-
in-time-Logistik miissen pro-
aktiv vom Baulogistiker be-
trieben werden, um Logistik-
aufwinde so gering als mog-
lich zu halten und Kostenein-
sparungen zu ermdglichenc,
fordert Thomas Romm. Sogar
Rohbaubogen konnen genutzt

Um miihsame Sortierung von
Abfallen zu vermeiden, wird oft
auf Baustellen eine Sortierinsel
eingerichtet, um die Abfalle
sortenrein in das jeweilige Trans-
portgebinde zu werfen. Dadurch
féllt das anschlieBende Sortieren
weg.

werden, etwa fiir Auflenberei-
che zur Griinraumgestaltung.
Der Wohnungsbau in der See-
stadt Aspern verwertet eine
Million Tonnen Material aus
dem eigenen Baugeschehen,
die Logistik zwischen den Bau-
plétzen sorgt fiir die direkte
Verwertung beinahe des ge-
samten Erdaushubs vor Ort.
Mit dieser umweltfreundli-
chen Bauabwicklung werden
iiber 100.000 Schwerlast-
LKW-Fahrten im Stadtgebiet
eingespart. »Das Ziel ist es, in
der Bauwirtschaft und auch in
allen anderen Branchen inner-

und zwischenbetriebliche
Materialkreisldufe zu schlie-
fRen«, betont Andreas Van-Ha-
metner. Das bedarf einer ab-
gestimmten Logistik, Stich-
wort Circular Supply Chains.

>> Logistik vor Ort <<
Heute kann Digitalisie-
rung zu einer Effizienz der
Fahrten beitragen. Uber Sen-
sorik und Chips konnen Leer-
fahrten vermieden werden,
betragen diese laut VCO der-

LOGISTIK

Kriterienkatalog erweitert

Il MIT OKTOBER 2020 gibt es eine Neuauflage des klima:aktiv
Kriterienkatalogs fiir alle Gebaudekategorien Neubau und Sa-
nierung, erweitert u.a. um die Themen Klimawandelanpassung,
Netzdienlichkeit und Speicherfahigkeit, Re-Use sowie Kreis-
lauffahigkeit von Baustoffen. Kreislauffahigkeit: Mit der Vorlage
eines Riickbaukonzeptes werden die eingesetzten Materialres-
sourcen eines Gebaudes schon in der Planung auf ihre Wieder-
verwendung und Verwertung gepriift.

zeit doch etwa ein Drittel aller
LKW-Bewegungen. »Das er-
moglicht eine effiziente Bau-

stellenorganisation und bes-
sere Kooperationen mit Bau-
und Projektpartnernc, er- P

GARANTIERT SICHER.

LEYRER + GRAF

Wir von LEYRER + GRAF halten unsere Versprechen nicht nur, wir garantieren sie sogar.
Auch unseren rund 2.300 Mitarbeitern, darunter 150 Lehrlinge. Wir bieten ihnen einen
sicheren Arbeitsplatz in einem familienfreundlichen Unternehmen sowie erstklassige
Aus- und Weiterbildungsmoglichkeiten — basierend auf Vertrauen und eigenverantwortli-
chem Arbeiten. Auch unsere Mitarbeiter konnen auf uns bauen. Und vertrauen.

LEYRER + GRAF Baugesellschaft m.b.H.
Hochbau * Tiefbau * Energie + Telekom ® Holztechnik | www.leyrer-graf.at

Ing. Bernhard Schober, Bauleiter
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Ein Drittel der Errich-
tungskosten von Ge-
bauden ist Uber Logistik
beeinflussbar.

ginzt Hildegund Figl, Vorstand im IBO.
In Zeiten stark steigender Wohnungsprei-
se stehen betriebswirtschaftliche Errich-
tungskosten auf dem Priifstand. Thomas
Romm spricht den finanziellen Vorteil an.
»Fiir die Bauwirtschaft bedeutete die Nass-
und Trockenaufbereitung von Kies auf der
Baustelle, Bahntransport bei Zement und
die Miete fir Zwischenlagerung eine Min-
derung von 4,5 Prozent beim Betonpreis.«
Bereits ab einer Projektgrofle

von 400 Wohnungen rech-
nen sich mobile Baustel-
lenbetonanlagen. Natiirlich #
setzt das voraus, dass auf |
der Baustelle geniigend Platz 4
fiir die Zwischenla- i
gerung von Aus- [
hubmaterial zur |
Verfiigung steht.
Konnen Baurest-

»Eine effiziente
Beschaffungs- und
Transportlogistik

mit einem gezielten
Umweltmanagement
ergibt neues Einspa-
rungspotenzial bei
den Herstellungskos-
ten, stellt Jirgen
Melk, Tomaselli
Gabriel Bau, fest.

(" massen auf der Baustelle nicht wie-

FREFFPERE

Beton vor Ort auf der Baustelle situationsbezogen herzustellen, spart wesentlich an Zeit und
Kosten. Wopfinger Transportbeton setzt auf mobile Mischanlagen bei Infrastrukturprojekten wie
der S7 Fiirstenfelder SchnellstraBe oder dem Koralmtunnel.

Abfille an, auch wenn sie im Vergleich zu
Beton oder Mauerwerk massenméf3ig ge-
ringer sind.«Sammelzentren werden in-
teressant, vielleicht auch Bahntransporte,
sollte die Behandlungsanlage fiir Gips an
denbestehenden Standorten der Produkti-
onsstitten im Herzen Osterreichs verblei-
ben und groflere Anfahrtswege notwen-
dig werden«, meint Car. Fiir ihn ist es eine
Frage der Zeit, dass Kreislaufwirtschaft zur
Normalitit wird. Als Werkzeug bietet sich
der europiische Green Deal an, dessen Vi-
sion u.a. die Kreislaufwirtschaft als Stan-
dard im Jahr 2050 ist. [ |

derverwendet werden oder stehen
| sie am Ende des Lifecycles, ist ef-
fiziente Entsorgung gefragt — in
Zusammenhang mit sortenreiner
Gewinnung ein entscheidendes
Thema. »Nachdem auch definier-
te Gipsabfille kiinftig nicht mehr
deponiert werden dirfen, wird
hier ein komplett neues Logistikkon-
zept vonndten seing, zeigt Martin Car,
Geschiftsfithrer des Osterreichischen
Baustoff-Recycling Verbandes, auf. Bei
jeder Hochbau-Baustelle fallen diese

Transportaufkommen im Strafenverkehr

120 Mio.

durchschnittlicher

Quartalswert

100 Mio.

Giiter in Tonnen

Quelle: Statistik Austria

(o)

‘0 o O

2017

2018 2019

2020

Im Berichtsjahr 2019 wurde von 6sterreichischen Unternehmen im StraBengiiterverkehr mit 30,1 Millionen beladenen Fahrten (2018: 29,4
Mio.) ein Transportaufkommen von 402,2 Mio. Tonnen erbracht, was einer Zunahme um 2,3 % entspricht.
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140 Tonnen Baumatenal
wiederverwertet

Bevor im Herbst mit den Bauarbeiten fiir den MedUni Campus Mari-
annengasse begonnen wird, konnten 140.000 kg Material aus dem
bestehenden Gebaude in Wien Alsergrund gewonnen und verwer-

tet werden.

ie Medizinische Universitat

Wien und die Bundesimmobili-

engesellschaft errichten auf dem
Areal des ehemaligen Wien Energie-Zent-
rums in Wien Alsergrund den neuen Med-
Uni Campus Mariannengasse. Dafiir wer-
den alle denkmalgeschiitzten oder in der
Schutzzoneliegenden Gebédude unter Ein-
haltung der behordlichen Vorgaben um-
gebaut und saniert. Teile des bestehenden
Gebdudekomplexes wie die Hochgarage in
der Rummelhardtgasse oder das Gebdude
an der Spitalgasse werden abgebrochen.
Vor dem Baubeginn fand eine verwer-

Uber 60 Tonnen Re-Use-Waren konnten in
neuen Projekten weiterverwendet werden.

die das Wiener Start-up BauKarussell mit
»Social Urban Mining« beauftragt wurde.
20 langzeitarbeitslose Personen fanden in

KREISLAUF

In intensiver hiandischer Demontage-
arbeit wurden 81.170 kg Material sorten-
rein getrennt und fiir die weitere Verwer-
tung oder die Entfrachtung vorbereitet,
darunter etwa Leuchtstoffrohren, Zwi-
schendecken sowie diverse Fraktionen
Buntmetalle.

Das Gebdude barg aber auch wah-
re Schitze an Re-Use-Waren: 60.400 kg
wiederverwendbare Bauteile und Ge-
genstidnde — von Schwerlastregalen tiber
Treppenhandliufe bis zu Vintage-Uhren
— wurden von BauKarussell iiber einen
Bauteilkatalog vermittelt und werden von
den AbnehmerInnen in neuen Projekten
zum Einsatz gebracht. So fanden etwa
hundert Jahre alte Paternosterkabinen
ihren Weg ins Wiener Aufzugmuseum,
das Wiener Start-up Lenkerbande rich-
tete eine DIY-Fahrradreparaturwerkstatt
ausschlief3lich mit Bauteilen aus dem Ob-
jekt ein und eine Glasdecke und Handldu-
feim Jugendstil werden ab Herbst im Park
Hrabalek im Bohmischen Prater in Szene

Fotos:Harald A. Jahn

tungsorientierte Riickbauphase statt, fiir | dem Projekt Beschiftigung. gesetzt. |

Andreas Jager
Klimaexperte

AUSTROTHERM

Dammstoffe

Klimaschutz
made in Austria.
Schiitzt viele
Generationen.

Dass sich ein traditionelles
Familienunternehmen fur die Zukunft
interessiert, liegt in der Natur der
Sache: Wie es den Kindern unserer
Kinder einmal gehen wird, liegt uns
eben am Herzen. Deshalb sorgen wir
mit unseren innovativen Dammstoffen
schon heute fir ein gutes Klima — und
auch morgen.
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> Je mehr Zeit zur
Verfluigung steht, desto
l[anger dauert die Arbeit<«

Stefan Ufertinger, AFRY Austria Gmbh, kiimmert sich bei grof3en
Infrastrukturprojekten um die ortliche Bauaufsicht. Er weil3, wo
bei Groprojekten Stolpersteine lauern und an welchen Schrdub-
chen man drehen muss, um eine Baustelle zu optimieren. Dazu
hat er ein Buch geschrieben und gestaltet seit November 2019
auch einen eigenen Podcast. Welche Rolle die Baubesprechung
fiir eine erfolgreiche Baustellenabwicklung spielt und wie man sie
effizient gestalten kann, verrdt er im Report-Interview.

Report: Sie veroffentlichen den ersten
Podcast zum Thema Baustellenabwick-
lung. Was war die Idee dahinter?

Stefan Ufertinger: Ich mochte zu einer
erfolgreicheren und stressfreieren Bau-
stellenabwicklung beitragen. Bereits mit
meinem Buch »Handbuch Ortliche Bau-
aufsicht« habe ich dieses Ziel verfolgt. Das
Format Podcast hat den Vorteil, dass man
sich quasi nebenbei weiterbilden kann.
Ideal fiir den Weg in die Arbeit, beim Spor-
teln oder Kochen. Zudem kann ich ein
bisschen personliche Note reinbringen.
Mir macht es Spafl und ich hoffe, dass ich
einigen Zuhorern die Projektabwicklung
erleichtern kann.

Report: In einer Folge beschiftigen Sie
sich mit dem Thema »Kommunikation
bei Bauprojekten«. Dariiber wurde in letz-
ter Zeit viel gesprochen, das Thema viel-
leicht sogar schon tiberstrapaziert. Was ist
Thr Ansatz?
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Ufertinger: Mir ist es speziell um die
Baubesprechung gegangen, da wir die-
se als OBA verantworten. Ich wollte zu-
néchst jedoch ein paar kommunikative
Grundlagen vermitteln. Ich habe es schon
ofterlebt, dass Besprechungen sehr emoti-
onal gefithrt wurden. Dabei kommt nichts
heraus. Ich will dazu beitragen, dass mehr
Kollegen ihre Emotionen wahrnehmen
und steuern kénnen. Zudem ist die Bau-
besprechung die wichtigste Dokumentati-
onsmoglichkeit einer Baustelle. Dort kann
ich alles gesammelt in einem Dokument
zusammenfassen.

Report: Seine Emotionen in den Griff
bekommen klingt gut und schon. Wie ge-
lingt das im stressigen Arbeitsalltag, wo
Entscheidungen sehr rasch getroffen wer-
den miissen?

Ufertinger: Das ist nicht so einfach.
Sobald ich in eine Situation komme, die
Emotionen auslost, gerate ich in eine

Stressreaktion. Diese 19st einen Hormon-
cocktail aus, der rationales Denken er-
schwert. Der Kreislauf, der dann entsteht,
kann zu verheerenden Ergebnissen fiih-
ren. Man muss es schaffen, diesen Kreis-
lauf frithzeitig zu unterbrechen. Wichtig
ist, Abstand von den eigenen Emotionen
zu gewinnen. Man muss realisieren, dass
die Emotion nicht man selbst ist, sondern
eine Korperreaktion, ein Muster, das ab-
lauft. Die Ausloser fiir diese Muster kon-
nen vielfiltig sein. Das Ergebnis ist immer
das gleiche: Streit, Wut und Zwietracht.

Report: Das klingt ja durchaus logisch
und verniinftig. Aber haben Sie auch einen
konkreten Tipp, wie man das schafft?

Ufertinger: Einen Tipp direkt nicht.
Aber mir personlich hat das Wissen da-
riiber schon sehr viel gebracht. Man muss
es schaffen, sich selbst beobachten zu kon-
nen. In der Psychologie gibt es eine The-
orie: Zwischen Reiz und Reaktion gibt es
immer eine Liicke. Diese Liicke miissen
wir finden, dann sind wir unseren Emo-
tionen nicht mehr hilflos ausgeliefert. Zu
Beginn ist diese Liicke sehr klein. Hat man
sie aber einmal gefunden, findet man sie
immer ofter. Und aus der ehemals kleinen
Liicke wird auf einmal ein riesengrofler
Spalt. Mein Tipp: immer wieder nach der
Liicke Ausschau halten.

Achja, einen ganz konkreten Tipp da-
zu gibt es wirklich: taglich meditieren. Da-
durch bekommt man Abstand zu seinem
Denken und Verhalten. Mir hat dies un-
vorstellbar viel gebracht.

Report: Kommen wir zuriick auf die
Baubesprechung. Wie gelingt es, die Bau-
besprechung effizient zu moderieren?

Ufertinger: Da gibt es mehrere Aspek-
te. Aber die Weichen werden sicher im
Vorfeld gestellt. Eine richtige Vorbereitung
ist Goldes wert. Hier geht eszum einen um
den Teilnehmerkreis. Der Grundsatz lau-
tet: nur Kollegen einladen, die auch was
beitragen konnen. Ich habe es oft erlebt,
dass Gott und die Welt bei einer Baube-
sprechung anwesend waren. Dies schafft
Unruhe. Je mehr Teilnehmer, desto ineffi-
zienter werden Besprechungen.

Den Podcast

finden Sie unter
https://stefanufertinger.
com/podcast/ oder direkt
hier

Fotos: beigestellt



INTERVIEW

Zweitens: die Themen so weit wie moglich vorbe-
reiten. Im Vorfeld bekannte Themen konnen im Pro-
tokoll bereits vorformuliert werden. Dies spart enorm
viel Zeit.

Drittens: einen straffen, aber realistischen Zeitplan
festlegen. Es gibt das Parkins‘sche Gesetz, das besagt,
dass sich Arbeit in dem Mafle ausdehnt, wie Zeit zur
Verfiigung steht. Dies gilt in gleichem Maf3e fiir Be-
sprechungen, Also unbedingt einen Endtermin fest-
setzen. Niemals das Ende offen lassen. Der Vormittag
eignet sich gut, dann will jeder zu Mittag fertig sein.

Report: Worauf sollte man bei der Besprechung
selbst achten?

Ufertinger: Zunichst einmal sollte allen Teilneh-
mern bewusst sein, dass die Besprechung effizient ab-
gearbeitet werden soll. Soll heiflen: Allen miissen ge-
wisse Regeln bewusst sein. Diese sollte man vermitteln.
Wenn nétig auch ganz explizit. Damit ist ein erster
wichtiger Schritt hin zur effizienten Besprechungsfiih-
rung getan. Ich habe das Thema Besprechungsregeln
in Podcast Nr. 020 intensiv behandelt. Mit den Tipps
kann man die Regeln charmant kommunizieren und
es schaffen, dass sich die Teilnehmer auch zur Einhal-
tung verpflichten.

Das zweite ganz wichtige Thema ist, dass das Pro-
tokoll in Echtzeit, also direkt in der Besprechung, ge-
schrieben wird. Dies spart enorm viel Zeit und vermei-
det nachtrigliche Einspriiche und Diskussionen iiber
das Protokoll.

Report: Wir haben jetzt iiber eine effiziente Be-
sprechungsfithrung gesprochen. Was gibt es zum In-
halt der Baubesprechung zu sagen?

Ufertinger: Ich habe ja bereits betont, dass die
Baubesprechung fir mich das wichtigste Dokumen-
tationstool einer Baustelle ist. Daher sollte auch al-
les Wichtige drin sein. Wobei ich gleich vorweg sagen
mochte, dass dies nur technische Themen umfassen
sollte. Samtliche wirtschaftlichen Dinge sollten aus-
geklammert werden, um Emotionen weitestgehend
heraus zu halten.

Fiir mich hat sich bewihrt, die Baubesprechung
zu nutzen, um alle wiederkehrenden Themen auf ei-
ner Baustelle abzuklopfen. Sind alle Pline da? Gibt es
offene Planungsfragen? Sind neue Subunternehmer zu
nennen? Sind alle Produktunterlagen da? Gab es Gite-
und Funktionspriifungen? Gibt es bauzeitliche The-
men? Um hier nur einen Auszug dieser wiederkehren-
den Themen anzufiihren. Der Vorteil ist, dass ich als
OBA nichts vergessen kann. Die wichtigsten Themen
habe ich jede Woche in der Baubesprechung vor Au-
gen. Dadurch verringert sich die Gefahr fiir beispiels-
weise einen Planverzug enorm.

Dazu kommen natiirlich simtliche Entscheidun-
gen und sonstigen Vorkommnisse die Baustelle be-
treffend. Dadurch erhalt man ein umfassendes Nach-
schlagewerk fiir die gesamte Baustelle. |
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Mineralwolle mit ECOSE:

Badrenstark und vielfach bewdhrt .
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Von Natur aus braun

Mut zum Original zu haben bedeutet, sich vom Ge-
wdhnlichen zu entfernen. Seit 2009 verwenden wir

zur Herstellung unserer Mineralwolle weder Farbemittel
noch Formaldehyd. Méglich macht dies das natirliche
Bindemittel ECOSE® Technology, das Mineralwolle

fir immer veranderte. Profis aus ganz Osterreich sind
von der angenehmen Handhabung begeistert. Unsere
neuen ECOSE-Déammplatten MINERAL PLUS Gberzeugen
zusatzlich, weil sie flexibel und gleichzeitig kompakt in
der Verarbeitung sind. Darauf sind wir stolz!

with ECOSE
o
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Devlopment wit i d

—A/ Tower Noch NINAauUSs

Mit dem FAZ Tower realisiert der Immobilienentwickler UBM Development in
Deutschland das dritte groRe Headqguarter binnen kurzer Zeit und weist damit den \Weg
In eine neue Buro-Zukunft. Anfang September wurde das Projekt mit der Grundsteinle-

gung offiziell in Frankfurt gestartet.

ntwickelt wird das Biiro der
E Zukunft von UBM Develop-

ment, die das monumentale Ge-
baude schon vor Baubeginn zur Gdnze an
die FAZ vermietet hat. Thomas G. Wink-
ler, CEO der UBM: »Mitdem FA.Z.-Tower
schaffen wir nicht nur eine neue Land-
mark in Frankfurt. Wir demonstrieren
auch, wie sich moderne Biiroarchitektur
den aktuellen und zukiinftigen Arbeits-
welten anpasst.« Das Resultat der Planung
ist ein Biirogebdude, das auch noch in 70
Jahren auf die Bediirfnisse der darin ar-
beitenden Menschen eingehen soll. In ei-
ner Zeit, in der sich die Arbeits- und Me-
dienwelten in einer einmaligen Umbruch-
phase befinden, war die Planung eine
spannende Herausforderung. Dazu heift
esausden Reihen der FAZ: »Dieses Immo-
bilienprojekt steht auch symbolisch fiir
den Wandel, mit dem das Frankfurter Ver-
lagshaus auf die neuen Anforderungen in
einer sich rasch verdndernden, durch die
Coronakrise zusatzlich herausgeforderten
Medienbranche reagiert.«
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>>Das Biirovon morgen <<

Durch Corona ist aber auch die Chan-
ce entstanden, das Biiro von morgen noch
kompromissloser als urspriinglich ge-
plant neu zu erfinden. Bei der Detailpla-
nung des E.A.Z. Towers wurde folgerichtig
auf die aktuellen Kernthemen »Mobiles
Arbeiten« und »Pandemieschutz« beson-
derer Wert gelegt. Ein Qualititsmedium
wie die FAZ wird auch in Zukunft zent-
rale Biiroraumlichkeiten benétigen, um
die zahllosen Informationskanile mit der
notwendigen Kompetenz bespielen zu
konnen. Gleichzeitig missen aber deut-
lich mehr Freiflichen innerhalb der Bii-
ros geschaffen werden, um das klassische
»Das ist mein Arbeitsplatz«-Denken auf-
zuldsen und gleichzeitig Notwendigkeiten
wie dem Social Distancing gerecht werden
zu konnen.

Die UBM wiederum sieht die Ent-
wicklung des F.A.Z.-Headquarters als
weiteren Baustein in einer ausgesprochen
erfreulichen Unternehmensentwicklung:
»Nach dem spektakuliren Neubau des

Zalando-Hauptquartiers in Berlin und
der neuen Zentrale von Scout24 in Miin-
chen realisieren wir innerhalb kiirzester
Zeit nun das dritte Headquarter fiir ein
namhaftes deutsches Unternehmenc, sagt
der frischgebackene Geschiftsfithrer der
UBM Deutschland, Andreas Thamm. »Ich
freue mich, in Zukunft ein Teil dieser Ent-
wicklung sein zu diirfen.« ]

F.A.Z. Tower -
Zahlen und Fakten

M GeschoBe: 18
M Bruttogrundflache: 29.000

W Garagenstellplatze: 280

B Arbeitsplatze: zirka 1.000

M Assetklasse: Biro

M Baustart: 2019

M Fertigstellung: 2022

B Architektur: Eike Becker_Architeken

Fotos: bloomimages, Philipp Horak



MONITORING

Durch Bauwerksmonitoring
Katastrophen verhindern

Kleine Investition, groBe Wirkung: Bauwerksmonitoring verlan-
gert die Lebensdauer, macht Sanierungen effizienter und
kann sogar Katastrophen wie den Einsturz von Briicken

und Gebauden verhindern.

n

Bauwerksmonitoring hilft nicht nur bei der Wartung, sondern auch dabei, Bauwerke

generell besser zu verstehen.

auwerksmonitoring hilft
B dabei, notwendige und de-

taillierte Kenntnisse zu er-
halten. Durch die vorliegenden Daten
konnen Bauwerke linger genutzt
werden, ohne dass die Sicherheit ab-
nimmt. Aulerdem konnen zielge-
richtete Mafinahmen zur Sanierung
entwickelt werden. Es wird zum rich-
tigen Zeitpunkt nur das saniert, was
wirklich notwendig ist«, erklart Ste-
fan Schwarz, CTO der Bernard Grup-
pe. Die Bernard Gruppe ist seit 15
Jahren im Bauwerksmonitoring titig
und hat in diesem Bereich an iiber
150 Projekten gearbeitet.

>>GroRenSchadenverhindern<<

Die Vorteile liegen nicht nur im
Bereich von Kosten und Nachhal-
tigkeit. Auch miissen etwa Strafen
nicht mehr so lange gesperrt werden,
Industriehallen konnen ihre Pro-
duktion wieder frither aufnehmen.
Die Anwendungen gehen bis hin zur
Verhinderung von Katastrophen wie
Briickeneinstiirzen. »Meist kann eine
relativ kleine Investition zu Beginn
groflen Schaden am Ende verhindern.
Das Einbauen der Sensorik fiir Mes-
sungen an Briicken kostet zwischen
10.000 und 50.000 Euro«, so Schwarz.

Am sinnvollsten wire es natiir-
lich, Bauwerke vom Projektstart tiber
den gesamten Lebenszyklus hinweg
zu {iberwachen. »Das ist natiirlich

hiufig nicht moglich. Wir messen
auch an Bauwerken, die Ende des 19.
Jahrhunderts gebaut wurden und
immer noch wichtige Verkehrswege
sind«, sagt Schwarz.

>>GroRer Aufholbedarf<<

»Der Einstieg in das Bauwerks-
monitoring geschieht leider hiufig
sehr spit, etwa wenn im Zuge einer
Priifung offensichtliche Veranderun-
gen wie Risse, Verformungen oder
Setzungen bereits aufgetreten sind.
Auflerdem besteht im Bereich der
Sensorik fiir Messungen an Bauwer-
ken grofler Autholbedarf, wenn wir
das etwa mit dem Niveau der Senso-
rik in einem Auto vergleichen. Des-
halb versuchen wir, in diesem Bereich
eine Vorreiterrolle einzunehmen.«

Das Spektrum der empfohlenen
Mafinahmen im Zuge des Monito-
rings ist grof3. Es reicht von einer so-
fortigen Sperre des Bauwerks bis hin
zu einer Sanierung in den kommen-
den Jahren. »Wir haben Projekte in
beiden Extremen, von der Uberwa-
chung kritischer Bauphasen bis hin
zu langfristigen Sanierungsplanun-
gen. Manchmal geht es um die Emp-
fehlung >Sanierung oder Neubauc«
und manchmal geht es darum — und
dasist einer der spannendsten Aspek-
te unserer Arbeit—, das Verhalten mo-
derner innovativer Bauwerke besser
verstehen zu lernen.« |
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zu gelangen. Mit dem neuen
Success X gehen Sie auf Nummer
sicher. Setzen Sie auf Nachhaltigkeit.
Auch bei lhrer Bausoftware.
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www.success-x.at
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Wenn Sie beide Seiten zeigen,
wird Thr Umsatz steigen

Verkaufern eilt beim Kunden ein Vorschuss voraus - lei-
der ein Misstrauensvorschuss. Psychologische Tricks, die
vielerorts noch gelehrt werden, sorgen fiir eine skeptische
Kundschaft. Mit entwaffnender Ehrlichkeit lasst sich dieser
Teufelskreis durchbrechen, Vertrauen aufbauen, Kunden

gewinnen und Umsatz steigern.

Von Stephan Kober

Der will doch eh nur verkau-
fen...«: Dieser Gedanke schiefit
dem potenziellen Kunden durch
den Kopf, als er die Telefonnummer des
Verkaufers im Display sieht — und er lasst
sich von seiner Assistentin verleugnen.
Verraten und verkauft — wer kennt
die Redewendung nicht? Verkaufen hat
leider im deutschsprachigen Raum hiu-
fig ein negatives Image. Die Ursache sind
unredliche Verkaufsmethoden, mit denen
sich vermeintliche Top-Verkdufer rithmen
und fiir die sie sich bis heute feiern lassen,
weil es ihnen gelungen ist, Menschen mit
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Tricks zum Kauf von unniitzen Produkten
oder Dienstleistungen zu bewegen. Leider
strahlt diese negative Reputation auf die
unzihligen verldsslichen und ehrlich ar-
beitenden Verkiufer aus. Und das heifit:
Da der Berufsstand des Verkdufers duflerst
ehrbar ist und fiir die Wirtschaft eine tra-
gende Sidule darstellt, ist es an der Zeit, ein
positives Image zu etablieren. Aber wie?

>> Klartext reden ohne verbale Mas-
kerade zeigt Wirkung <<

Von Gertrud Steinbriick konnen
wir lernen, was Verkiufer mit ehrlichem

Klartext erreichen konnen. Die Ehefrau
des ehemaligen Kanzlerkandidaten der
SPD hat im Jahr 2013 auf einem SPD-
Parteievent auf die sonst so gemeiniib-
liche verbale Maskerade verzichtet und
mittels klarer Kante ausgedriickt, was sie
von der Kandidatur ihres Mannes hielt:
nichts. Sie redete sich regelrecht in Ra-
ge und erwihnte, wie ihr Mann in der
letzten Zeit behandelt wurde, nicht et-
wa, weil er etwas Schlimmes angerichtet
hitte, sondern einfach nur, weil er eine
bestimmte politische Meinung vertrat.
Den Genossen hat der Inhalt ihrer Aussa-
ge sicherlich nicht gefallen. Dennoch er-
hielt sie als Feedback aus dem Publikum
minutenlange Standing Ovations sowie
herzliche und ehrliche Zustimmung. Mit
entwaffnender Ehrlichkeit ist es ihr ge-
lungen, Zustimmung und Aufmerksam-
keit der Anwesenden zu erlangen. Auch
deswegen, weil sie auf Binsenweisheiten,
Plattitiiden und iibliche Worthiilsen kon-
sequent verzichtete.

Fotos: iStock



Auch in der Geschiftswelt und im
Verkauf lauern nahezu an jeder »verba-
len Ecke« euphemistische Formulierun-
gen, Plattitiiden und Binsenweisheiten.
Das Beispiel mit Gertrud Steinbriick zeigt
die Wirkung auf die eigene Ausstrahlung,
wenn man darauf verzichtet und offen
kommuniziert.

>> Die zwei Seiten der Medaille kom-
munizieren <<

Das war fiir mich Anlass genug, das
Medaillenprinzip zu entwickeln, welches
ich folgendermafien definiere: »Dem Rezi-
pienten ohne explizite Aufforderung Vor-
und Nachteile einer Option in grofitmog-
licher Klarheit auf den Punkt aufzeigen.«

Fiir den Verkauf ist dieses Prinzip wie
folgt pragmatisch einsetzbar: Zunichst
werden dem Kunden sinnstiftende Fragen
gestellt, die dem Verkiufer helfen, festzu-
stellen, was dem potenziellen Kiufer wirk-
lich wichtig ist. Daraufhin nutzt der Ver-
kaufer das Medaillenprinzip. Dazu zeigt er
dem Kunden in grofitmoglicher Offenheit

das Fiir und Wider seiner Entscheidung,
mit dem Anbieter ins Geschift zu kom-
men, auf. Dazu konnte beispielsweise ei-
ne in Echtzeit im Kundentermin erstellte
Pro- und Contra-Liste dienen: Was spricht
aus der Kundenperspektive fiir eine Zu-
sammenarbeit, was dagegen? Welche Vor-
teile ergeben sich, aber auch welche Nach-
teile? Falls der Verkdufer dem Kunden gut
zugehorthat und die Losung zu dem passt,
was dem Kunden wichtig ist, ist die Wahr-
scheinlichkeit, Vertrauen aufzubauen und
ihn zu tiberzeugen, hoch.

Zusitzlich deckt der Verkdufer damit
verborgene Einwinde des Kunden auf,
die er im weiteren Verlauf des Gesprichs
thematisieren konnte. Im selben Atemzug
zeigt er dem Kunden unmissverstindlich
auf, dass er es ehrlich meint. Denn nicht
der Kunde muss investigativ titig werden
und die Nachteile suchen — der Verkiufer
selbst ist es, der die »dunkle« Seite offen
darlegt. Das schafft Vertrauen, steigert die
Loyalitit — und meistens dann auch den
Umsatz. |

>

ZUM AUTOR

Stephan Kober ist Experte fur
den B2B-Vertrieb, Vortragsredner,
Autor und Trainer. Sein Buch
»Klartext im Vertrieb. Wie Sie mit
entwaffnender Ehrlichkeit Vertrau-
en aufbauen und Kunden gewinnenc
ist bei Springer Gabler erschienen.
Seine Kunden sind Kongressveran-
stalter, Mittelsténdler, Weltmarkt-
fUhrer sowie TecDAX-Unterneh-
men.

sk@koberaktiviert.de

Kontakt: vvvvvv.koberaktiviert.dry
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Vertrauen Sie bereits bei der Planung auf den vorbeugenden Brandschutz von
ROCKWOOL Steinwolle. Bauen Sie auf die Sicherheit, die lhnen unsere nichtbrennbaren
Dammstoffe bieten: Euroklasse A1, Schmelzpunkt >1000°C. Entscheiden Sie sich fir das
gute Geflhl, im Ernstfall alles zum Schutz von Menschen und Werten getan zu haben.

Ubernehmen Sie beim Brandschutz die 1000°C-Verantwortung!

>1000°C

www.rockwool.at
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Tag fur Tag stellen die Schalungshersteller auf grofden und kleinen
Baustellen ithr Know-how unter Beweis. Der Bau & Immobilien Report
hat die wichtigsten Branchenvertreter nach thren nationalen und in-
ternationalen Vorzeigeprojekten gefragt. Die virtuelle Baustellentour
fuhrt heuer innerhalb der osterreichischen Grenzen nach Wien, Tirol
und auf den Packsattel. AuRerhalb Osterreichs machen wir Station in
Katar, Rumanien, Indien und auf den Philippinen.

National

DOKA: MARINA TOWER, WIEN
m it dem Marina Tower entsteht in Wien ein modernes Immobili

enprojekt direkt am rechten Donauufer. Das rund 140 m hohe
Hochhaus wird mehr als 500 Wohneinheiten beherbergen und neben

diverser Infrastruktur mit dem Marina Deck auch direkten Zugang
zum Donauufer bieten. Die Architektur des Wohnturms mit seinen

unregelméBig angeordneten Loggien, Balkonen und Terrassen in un-

terschiedlichen Abmessungen schafft eine lebendige und anspre-
chende Gebdudeoptik, stellt jedoch die Ausfilhrenden vor eine be-
sondere Herausforderung.

Flir einen zligigen und sicheren Baufortschritt statten die Doka-
Techniker die Selbstkletterschalung Xclimb 60 mit einem speziellen

Schubladen-Feature aus. Die bis zu 6,0 m breiten Einheiten konnen

damit nicht nur vertikal, sondern auch horizontal um bis zu 1,6 m
versetzt werden. Die am Windschild befestigten teleskopierbaren
Bhnen gleichen somit die unterschiedlich groBen Absténde zur

Bauwerkskante aus, die aus den zahlreichen Bauwerksspriingen
resultieren.

Die Selbstkletterschalung Xlimb 60 ist ein hydraulisch kletterndes

System. Leichtgewichtige und rasch montierbare Hydraulikzylinder
mit Hubmechanik sorgen daflr, dass das komplette Klettergeriist

inklusive Schalung zuverldssig nach oben gehoben wird. Durch stén-
dige Filhrung am Bauwerk kann das System sogar bei hohen Wind-

geschwindigkeiten klettern. Dank Rundum-Einhausung kdnnen alle
Tatigkeiten selbst bei groBen Hohen und geschiitzt vor Witterungs-
einfliissen in einem sicheren Arbeitsumfeld durchgefiinrt werden.

Dank der Selbstkletterschalung Xlimb 60 mit Schubladen-Funktion

wachst der Marina Tower mit einem Takt von zwdlf Tagen rasch in die

Hohe und soll Anfang 2022 bezugsfertig sein.

Fotos Doka



Fotos: Hinnebeck, Rieder Bau, Ringer

HUNNEBECK: SEESTADT ASPER

E ines der groBten aktuellen Stadtentwicklungsprojekte is
ner Seestadt Aspern. Hiinnebeck Austria ist zurzeit im Auftrag der
HAZET Bauunternehmung GmbH mit Schalungs- und Unterstiitzungslo-
sungen fir eine Wohnanlage im Quartier am Seebogen (Bauplatz GSB)
und eine benachbarte Hochgarage (Bauplatz G5A) aktiv. Den aufwen-
digen Grundriss des architektonisch auffélligen Komplexes (75 Woh-
nungen, zwei Biros, zwei Ateliers und vier Gewerbefldchen) konnten die
Hiinnebeck Schalungsplaner fast durchgéngig mit Systemlosungen in
Form bringen. Mit der Manto GroBrahmenschalung wurden die Wandfla-
chen hergestellt, die Topflex Holztrdgerschalung diente als Deckenscha-

MEVA: WOHNANLAGE FELDGASSE, KUFSTEIN

m ahe der Kufsteiner Festung errichtet Rieder Bau zwei attraktive Gebdude
mit 31 hochwertigen Wohneinheiten auf 340 bzw. 270 m? Grundfléche:
mit gemeinsamem UntergeschoB, ErdgeschoBen und drei bis vier Oberge-
schoBen. Der Rohbau entstand mithilfe der aktuellsten MEVA-Systeme. Die
neue StarTec XT Wandschalung mit integrierten Kombi-Ankerstellen ermég-
licht die flexible Anwendung von drei Ankermethoden in einem System: Per
Handgriff wird bequem zwischen zweiseitiger oder einseitiger Ankerung mit
oder ohne Rillenrohr gewéhit. Rieder Bau betonierte die 270 cm hohen Wande
einseitig, mit XT-Konusankerstab ohne Rillenrohr: Die Wandstérke wird einfach
mit arretierten Abstandsringen definiert. Aufgrund gleichbleibender Wandstér-
ken der Gebdude wurde das wiederholte Ausmessen unnétig. Beim Decken-
bau kam die optimierte, nun noch leichtere und handlichere MevaDec zum
Einsatz. Die einfach zu reinigende Schalung ist an kein starres Raster gebun-
den und ermdglicht die flexible Anpassung an jeden Grundriss und jede De-
ckenstérke. Die Elemente sind von oben und unten einlegbar. Minimierte Pass-
flachen erlauben schnellen Aufbau und die Fallkopf-Trager-Element-Methode
friihes Ausschalen mit wenigen Hammerhieben. Die Summe der Vorzlige er-
moglichte z{igigen Baufortschritt. Optimale Betonqualitét sicherten die langle-
bigen alkus Vollkunststoff-Platten. [ |

lung. Zur Herstellung der auskragenden Balkone verwendete die Bau-
stelle den Topmax Stahlrahmen-Deckentisch in Kombination mit
Stiitzentiirmen aus dem leistungsstarken Alu-Unterstiitzungssystem
Gass. Lediglich die markante Y-formige Stiitze im Eckbereich des Ge-
bédudes erforderte eine maBgeschneiderte Stahlschalung. Hiinnebeck
Austria lieferte das 7 m hohe Schalungsunikat (Durchmesser: 1 m) ein-
satzfertig auf die Baustelle. |

RINGER:
GEWASSERSCHUTZBECKEN,
PACKSATTEL

m Lavanttal ist seit dem Friihjahr 2019 auf der

Kérntner Seite des Packsattels ein neues Ge-
wasserschutzbecken entstanden. Im Vordergrund
dieses Projektes stenht der Umweltschutz. Aktuell be-
finden sich auf der steirischen Seite beachtliche 14
Gewdsserschutzbecken im Bau.
Ringer unterstiitzt das Bauvorhaben mit seinen
maBgeschneiderten Schalungslésungen. Einen
wichtigen Beitrag leisteten die vielfach bewahrten
Master-Wandschalungssysteme mit Alkus Schal-
haut. Insgesamt konnten bis dato 1000 m? Flache
geschalt werden. Zum Einsatz kamen RINGER Alu
Master- und Stahl Master Schalungselemente in der
Vollkunststoff-Alkus-Ausfiihrung, die ein optimales
Sichtbetonergebnis ohne Abstriche lieferten. |

WWW.REPORT.AT 09 - 2020

63




64

SCHALUNG

PERIL: INNBRUCKE A12, TERFENS

ie Neuerrichtung der Terfener Innbriicke auf der Inntal Auto-

bahn A12 zahlt zu den derzeit groBten Briickenbaustellen im
Westen Osterreichs. Neben umfassender Planungsleistung sowie Pe-
ri-Betreuung vor Ort wurde dabei auch zum ersten Mal in Zentraleur-
opa das VBC-Freivorbaugerat eingesetzt. Durch den Einsatz des VBC-
Freivorbaugeréats konnten 5,70 m lange Betonierabschnitte realisiert
werden. Dies ermdglichte eine Reduzierung von vier Betonierab-
schnitte bei beiden Briickentragwerke von der urspriinglichen Takt-
planung. Die hohe Flexibilitat und das einfache Ausrichten des Sys-
tems erlaubten das Betonieren der jeweiligen Segmente im
Wochentakt. Darliber hinaus vereinfachte die vollintegrierte Hydraulik
das Einstellen und Einmessen der Schalung von einem Abschnitt zum

schnell und einfach zum néchsten Takt verfahren werden. Insgesamt
handelte es sich um ein sehr komplexes Projekt, bei dem das VBC-
Freivorbaugeréat durch seine flexible Anpassung an die individuellen
Bedirfnisse der Baustelle punkten konnte. So erforderte beispiels-
weise die langslaufende Kragplattenstiitzwand im Bereich des Wider-
lagers, die von der Oberkante des Fundaments bis zur Unterkante der
Kragplatte reichte, eine Anpassung des Uberstands der Quertréger im
Bodenrost, sowie einen Tragwerksabstand von nur 50 cm.

Von Vorteil bei der Betonage der Fahrbahnplatte war auch der Schal-
wagen mit seiner Fahrbahnplattenschalung, die mit ihrer Position auf
den Ankerhillsen M24 f(ir reduzierte Durchdringungen im Tragwerk
sorgte. Auch die Demontage des Freivorbauwagens gestaltete sich
als vergleichsweise einfach. Ein aufwendiges Niederhdngen der Fahr-

néchsten. Durch die komfortable Bedienung konnte das System schienen beim Zurtickfahren der Wagen war nicht vonnéten. [ |

International

DOKA: KATARA TOWERS, KATAR

echtzeitig zur FuBball-WM 2022 entsteht mit den ber 200 m ho-

hen Katara Towers ein neuer Luxushotelkomplex an der Kiiste von
Katar. Die halbmondf6rmige Silhouette soll als »Symbol der Gastfreund-
schaft in Katar« ein architektonisches Wahrzeichen des Landes werden.
Das symboltrachtige Design, das mit der Kultur des Landes verflochten
ist, integriert die traditionellen Schwerter aus dem nationalen Siegel und
liefert zwei markante, symmetrisch gekriimmte Tlirme, die sich 36 Stock-
werke aus dem Podium erheben und eine Hohe von 211 m erreichen.

Flr die Schalungsarbeiten stellt das markante Design enorme Heraus-

forderungen dar. Deshalb ist das Gebdude bautechnisch in flinf Bereiche
nterteilt und hat insgesamt acht Geb&udekerne. Zentraler Bestandteil
Projekts sind die beiden markanten, symmetrisch gekrimmten Zwil-
tlrme 2 & 4. Sie befinden sich auf einer Grundfldche von 2.315 m?
en 36 Stockwerke in den Himmel. Die Raumhéhen des Rohbaus
on 4,45 m bis 9,15 m. Die vier hohen Gebdudekerne 1 & 2 und
Urme wuchsen mithilfe der vollhydraulischen Doka-Selbstklet-
KES0 in die Hohe. Fiir die niedrigeren Gebdudekerne 3 &
de die Kletterschalung 150F sowie eine Schachtbiihne
er Tragerschalung Top 50 eingesetzt. Fiir den rei-
S Deckentakts der RegelgeschoBe kam das Doka-
Einsatz, um die Dokaflex-Tische in den beiden
benen nach oben umzusetzen.

Foto: Peri, HBK Contracting Company



Foto: Hinnebeck,Meva, Peri

HUNNEBECK: BRUCKENBAU IN BUKAREST, RUMANIEN

m umaniens Hauptstadt Bukarest droht im Verkehr zu ersticken. Abhilfe
soll ein neuer innerstédtischer Autobahnzubringer vom Zentrum bis zur
bestehenden A1 schaffen. Im Zuge dieses GroBprojekts entsteht eine 235 m
lange Schrégseilbriicke auf der »Splaiul Independentei«. Mithilfe des modu-
laren Systems Infra-Kit von Hiinnebeck wurden die Gesimskappen des Brii-
ckenbauwerks sicher und termingerecht hergestellt sowie die Fahrbahn ge-
glattet. Das innovative Baukastensystem Infra-Kit fir den Briicken- und
Tunnelbau arbeitet mit lastoptimierten Gurten und Trdgern in drei Ausflh-
rungen: L Light Gurte, M Medium Gurte, H Heavy Duty Tréger. Sie werden —
abhangig von den Anforderungen — mit den bewéhrten Schalungs- und Unter-
stiitzungssystemen aus dem Hiinnebeck Programm kombiniert. In Bukarest
waren L- und M-Gurte in Kombination mit dem systemeigenen Gesimskap-
penschalwagen im Einsatz. Seine Vorzlige: Er war schnell montiert, kam ohne
Verankerung am Bauwerk aus und lie sich einfach verfahren. Mit seiner Hilfe
wurde die Gesimskappe in mehreren Betonierabschnitten realisiert, wobei die

Schalung ohne groBen Aufwand wiederverwendet werden konnte.

MEVA: ONE AYALA AVENUE MANILA,
PHILIPPINEN

eim Bau des Komplexes »One Ayala Avenue«, mit

390.000 m2 Gesamtnutzflache auf einem 2,8 Hektar-
Areal, ist das sichere und effiziente Klettern eine elementare
Anforderung. Die Ayala Avenue, auch »Wall Street der Philippi-
nen« genannt, verbindet das moderne Finanzzentrum Makati
mit der Metropole Manila. Uber einem unterirdischen Verkehrs-
knoten mit Bahn- und Busstationen sowie einem 54.700 m?
groBen Einzelhandelszentrum mit drei Ebenen und 17,5 m ho-
hem Atrium wachsen vier unterschiedlich geschnittene Trakte
mit RegelgeschoBhohen tiber 4 Meter: zwei Blrotlrme, ein
Wohnturm und ein Hotel. Die MDBI Construction Corporation
vertraut aufgrund guter Erfahrungen bei frilheren gemeinsamen
Projekten auf das MEVA Automatic Climbing System (MAC). Es
Klettert hydraulisch und spart wertvolle Kranzeit. Die liickenlose
Rundum-Einhausung MGS bietet Sicherheit. Fiir die AuBenwén-
de der Kerne wird das schienengefiihrte MEVA Guided Climbing
System (MGC) eingesetzt. Die Einheiten von Arbeitsplattform
und Wandschalung bleiben mit frei positionierbaren Fiihrungs-
schienen fest am Bauwerk verankert. Rundum geschlossene
Nachlaufbtihnen ermoglichen sicheres Nacharbeiten. Um die
Kerne zu Klettern, wurde mit MAC auch eine Schachtbiihnenl-
sung erstellt. Bei One Ayala Avenue kommt auBerdem das be-
wahrte Wandschalungssystem Mammut 350 zum Einsatz. W

PERI: BANDRA KURLA COMPLEX
MUMBA], INDIEN

E er Bandra Kurla Complex (BKC) ist eine U-Bahnstation der
sich aktuell im Bau befindlichen Mumbai Metro. Peri unter-
stiltzt das GroBprojekt seit Baubeginn im April 2019 mit umfas-
senden Schalungs- und Ger(istlosungen. Die 475 m lange und 30 m
breite U-Bahn-Station verflgt iber zwei unterirdische Etagen. Das
erste Stockwerk reicht tber eine Hohe von 8,4 m hinweg und
schlieBt mit einer 750 mm dicken Decke ab. Das zweite GeschoB ist
5,5 m hoch und endet mit einer 1.200 mm dicken Platte. Da alle auf
die Platte einwirkenden Lasten direkt auf die Stiitzen (ibertragen
werden, wurden zwischen Saulen und Platten rund 1450 mm dicke
Fallplatten verwendet. Damit die Stiitzwénde sowohl in den ge-
planten Abmessungen der Abschnitte als auch in nur einem Guss
realisiert werden konnten, kam das einhduptige SCS Klettersystem
in Kombination mit der LIWA Rahmenschalung zum Einsatz. Damit
war es moglich, die Lasten aus dem Frischbetondruck tber die Kon-
sole durch Kletteranker in den jeweils vorherigen Betonierabschnitt
abzuleiten. So konnte der straff geplante Betonierzyklus von nur 25
bis 30 Tagen realisiert werden. Auch bei der Erstellung der 8,4 m
hohen Stiitzen fand die LIWA Rahmenschalung Anwendung. Bei der
Erstellung der Deckenfléche setzte Peri den hohenflexiblen Peri-Up-
Flex Stutztlirm-Plus und VT Deckentische in Kombination mit VT 20K
Schalungstragern ein. Die Deckentische wurden auf der Baustelle
vormontiert, so dass sie rasch einsatzbereit waren und zum rei-
bungslosen Ablauf des zeitkritischen Bauablaufs beitrugen. |

WWW.REPORT.AT 09 - 2020

65




e NEWS [PRODUKTE] PORTRATS

66

[[TIEN

ABK

Neuer Element-
katalog ABK-
BIM-AVA entwi-
ckelt

Der erste intelligente
Standardelementkatalog
zur ABK-BIM Software ist
ab sofort erhéltlich.

er Elementkatalog ABK-

BIM-AVA ist der erste intel-
ligente Standardelementkatalog
fur Building Information Mo-
deling und nach der ONORM
B 1801-1 Baugliederung auf-
gebaut. Rund 2.000 Elemente
und (iber 36.000 Positionen
wurden darin verarbeitet.

In Kombination mit den
Software-Bausteinen ABK-BIM
sowie ABK-Kostenplanung mit
Elementen vervollstandigt der
Katalog den BIM-Einstieg und
ermdglicht das Arbeiten mit
digitalen Gebdudemodellen.
Der Gesamtkatalog ist fir die
Bereiche Hochbau und Haus-
technik in unterschiedlichen
Ausgaben erhdltlich.

»Der Elementkatalog redu-
ziert den Bearbeitungsaufwand
von Kostenplanern und unter-
stlitzt gemeinsam mit unserer
ABK-BIM Software Ausschrei-
ber, Planer und Bauherren bei
der Arbeit in den Bereichen
BIM und AVA«, ist Wolfang
Rosner, ABK Vertriebsleiter und
Entwickler des Elementkata-
loges, liberzeugt.

Der Gesamtkatalog ist fiir
die Bereiche Hochbau (KB 1,
2,4, 6, 7) und Haustechnik
(KB 3) in unterschiedlichen
Ausgaben im ABK Online-Shop
erhaltlich.

Weitere Infos unter :
abk.at/shop

WWW.

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

=

Wiy
ﬂunanHHm”

Gefalledammung
in Gold in Salzburg

Mit dem Paracelsus Bad & Kurhaus in Salzburg erhielt
eine weitere aktuelle Referenz von Dammstoff-Spezia-
list Steinbacher die klimaaktiv-Auszeichnung in Gold.

erstes Hallenbad in Osterreich einer umfassenden

Nachhaltigkeitsanalyse unterzogen und erreicht mit
909 von 1.000 moglichen Punkten den klimaaktiv Gold-Stan-
dard. Auch die jeweils ca. 1.500 m? steinopor® EPS plus Grund-
und Gefalle-Dammplatten von Steinbacher leisten am genutzten
Warmdach einen wesentlichen Beitrag zum sensationellen
HWB-Wert von 2,7 kWh/m2. Vorbildlich ausgefiihrt wurde die
Gefalleddmmung der spektakuldren Wasserwelt vom Flach-
dachspezialisten Karl Mayr aus Saalfelden.

Aufgrund der enthaltenen Infrarotreflektoren ddmmt das
graue »Effizienz-Wunder« EPS plus um 25 % besser als das
herkdmmliche weiBe EPS und viel besser als die meisten her-
kémmlichen Ddmmstoffe. »In Summe haben wir nicht nur ca.
3.000 m? steinopor® EPS plus geliefert, sondern konnten un-
sere Expertise auch in die Planung des Geféllesystems einflie-
Ben lassen. Denn die verschiedenen Rundungen, Hohen- und
Schraglagen der Dachunterkonstruktion stellten eine besondere
Herausforderung an die Geféllekonzeption dar. Die einzelnen
Flachen wurden dabei bereits in der Planungsphase erfasst und
dammtechnisch auf die jeweiligen Bedingungen hin optimiert,
erlautert Roland Hebbel, Geschéftsfiihrer bei Steinbacher. Ml

m er Neubau des Paracelsus Bad & Kurhauses wurde als

WIENERBERGER

Lebensraum fiir
Bienen

Bienen erhalten unsere
Natur und erndhren uns
mit ihrem Honig: Auf dem
Wienerberger Headquar-
ter in der Biotope City im
Siden Wiens finden sie
nun neuen Lebensraum.
Vier Bienenstécke mit
Bienenvolkern wurden am
Flachdach des nachhal-
tigen Ziegelbaus aufge-
stellt.

ur Wienerberger hat das

Projekt eine besondere
Bedeutung. Die Bienen leben
nicht nur auf dem Dach des
Unternehmens — sie holen den
Bliitenstaub von dort, wo es
seinen Ursprung hat. Vor 200
Jahren entstand am Wiener-

Die 80.000 Honlgblenen am Dach
der Wienerberger-Zentrale wer-
den von zwei Imkern betreut.

berg die erste Tongrube. Rund
um den ehemaligen Ziegel-
teich hat sich mittlerweile ein
Naturschutzgebiet mit reicher
Fauna und Flora entwickelt.

Mit diesem Projekt starkt
Wienerberger den heimischen
Bienenbestand und fordert die
pflanzliche und tierische Vielfalt
im Naturschutzgebiet. »Mit

der Ansiedlung von 80.000
Honigbienen auf dem Dach
unseres Headquarters setzen
wir ein Zeichen fiir Artenvielfalt
— zugleich sind sie Teil unserer
Verantwortung gegeniiber der
Gesellschaft«, sagt CEO Heimo
Scheuch. |

Fotos:Toni Rappersberger
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Photovoltaik ohne Investitionskosten

Ein Versprechen, das zu schon klingt, um wahr zu sein, wird jetzt dank eines Wiener Jungunterneh-
mens Realitat. Mit dem Photovoltaik-Contracting von Collective Energy kbnnen Kommunen, Bautra-
ger und Unternehmen vom ersten Tag an Stromkosten sparen - ganz einfach und ohne Risiko.

hotovoltaik schont nicht nur das Kli-

ma, sondern auch den Geldbeutel.
Aber allzu oft sind es gerade die Investiti-
onskosten, die den Bau einer eigenen An-
lage verhindern. Genau solche Hiirden
rdumt das Unternehmen Collective Energy
aus dem Weg und macht damit Photovol-
taik zur logischen Konsequenz fiir Kom-
munen, Bautrager und Unternehmen.
Beim Photovoltaik-Contracting kiimmert
sich Collective Energy um Planung, Finan-
zierung, Errichtung, Betrieb und Wartung
der Anlage. Die Kunden profitieren von
glinstigem Sonnenstrom direkt vom eige-
nen Dach — ohne Investitionskosten und
Betriebsrisiko: »Unser Finanzierungsmo-
dell baut auf der bekannten Biirgerinnen-
und Biirgerbeteiligung auf und bietet da-
mit Institutionen aller Art die Moglichkeit,
ohne Risiko auf klimafreundlichen Strom
umzusteigen, zeigt sich Geschéftsfiithrer

Digitale Dokumentation

Seit einiger Zeit verwendet die Wagner Bau-
projekte Gmbh die Bausoftware Capmo. Damit
ist es gelungen, den Dokumentationsaufwand
deutlich zu reduzieren und damit viel Zeit und

Wie hier bei einer Anlage in Velden kiimmert sich Collective Energy um Planung, Finanzierung,

Errichtung, Betrieb und Wartung der PV-Anlage.

Christoph Zinganell iiberzeugt von dem
innovativen Konzept. Denn langfristig fi-
xierte Strompreise sorgen fiir finanzielle
Planungssicherheit. Mit dem bereits be-
wihrten Modell baut Collective Energy
seine Stellung als unabhingige FullService-
Agentur fiir erneuerbare Energieprojekte

konsequent aus. Das Unternehmen wird
so zur Anlaufstelle fiir alle, die schon heu-
te einen wirtschaftlichen Vorteil aus ihren
Klimaschutzvorhaben ziehen wollen.

Weitere Informationen:www.collective-
energy.at/pv-contracting

Geld zu sparen.

ie Wagner Bauprojekte

GmbH kiimmert sich
nicht nur um die Planung
von Neubau- und Sanie-
rungsprojekten sondern ist
auch in der ortlichen Bau-
aufsicht und der Projekt-
entwicklung aktiv. All diese
Titigkeiten sind mit einem
enormen Dokumentations-
aufwand verbunden. Um
den Dokumentationspro-
zess zu optimieren, kommt
die Bausoftware Capmo zum
Einsatz. »Ich dachte mir: Je-
der hat sein Smartphone auf
der Baustelle dabei. Da ist es
doch naheliegend, dass wir
das Gerit auch professionell

einsetzen und uns Arbeit spa-
ren, erklart Geschéftsfiithrer
Christian Wagner. Von der digi-
talen Baudokumentation pro-
fitiert die Wagner Bauprojekte
GmbH auf ganzer Linie. »Ich
komme von der Baustelle und
muss keine Listen mehr schrei-
ben. Statt eineinhalb Stunden
brauche ich im Biiro vielleicht
noch zehn Minuten. Hochge-
rechnet kann sich jeder selbst
denken, dass wir uns mit Cap-
mo nicht nur zig Stunden, son-
dern auch viel Geld sparen.«
Bevor er Capmo im Einsatz
hatte, dokumentierte man im
Biiro von Christian Wagner
den Bauablauf mit der Digi-

Mit Capmo konnen Architekten, Bauleiter, Ingenieure Bau-und Sub-
unternehmer samtliche Prozesse auf der Baustelle sowie im Biiro
digital erfassen, steuern und koordinieren.

talkamera. Informationen no-
tierte er auf den ausgedruckten
Excel-Listen der letzten Bau-
besprechung. Nach der Bau-
begehung hiefd es aufarbeiten.
Die Fotos musste man hin-
disch benennen und ablegen;
die Notizen in Ordnern sortie-
ren. »Diese Zwischenschritte
kann ich mir jetzt sparen: Alle
Informationen, die ich auf der
Baustelle aufnehme, sind im
selben Moment richtig gespei-
chert«, berichtet Wagner.

Mit Capmo speichert die
Wagner Bauprojekte GmbH
alle Informationen zum Pro-
jekt an einem Ort — revisi-
onssicher, mit Zeitstempel
und vollstindig. »Ich kann
Informationen und Fotos di-
rekt im Ticket sichern, weifs,
wann es gemacht worden ist
und kann es direkt den Fir-
men zuweisen. Wenn ich et-
was suchen muss, dauert das
nicht Stunden sondern ein
paar Klicks. « [ |
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Erfolgreicher Start
fur Baumaschinen-Mietplattform

kothen, Kuhn Baumaschinen, Kleinhei-
der Baumaschinenhandel sowie Humer
Anhinger in ganz Osterreich vertreten.
Neben der Integration neuer Vermieter
und der Optimierung der Prozesse arbei-
tet das achtkopfige Team an einer Sorti-
mentserweiterung, etwa um Arbeitsbiih-
nen, Container und Krine. 2021 steht ei-
ne Ausweitung der Geschiftstitigkeit auf
Deutschland und in die Schweiz auf dem
o . Programm. »Mittelfristig wollen wir zur
fithrenden Plattform fur die digitale Bau-
maschinenmiete in Europa heranwach-
sen, erklirt Hoss.

Das Unternehmen bietet auch iiber das
Kerngeschift hinaus Nutzen an. So wur-

Digando.com hat ein ehrgeiziges Ziel. Man will die fiihrende Platt-
form fiir die digitale Baumaschinenmiete in Europa werden. Die
Bilanz nach dem ersten Jahr fallt positiv aus.

i AND —_—

= o — de im ersten Jahr fiir Mieter der »Digando
6.000 Baumaschinen stehen Gsterreichweit auf der Online-Plattform Digando.com zur Miete Planner« entwickelt. mit dem — auch ohne
bereit. >

zu mieten — die Disposition von Bauma-

68

rotz eines fiir die gesamte Wirt-
Tschaft schwierigen Jahres haben
wir einen erfolgreichen Start ge-
schafft«, freut sich Alexander Hoss, Ge-
schiftsfithrer Digando GmbH. Insgesamt

konnen bereits tiber 6.000 Bagger, An-

baugerite, Lader, Anhénger, Verdichter
und weitere Maschinentypen 6sterreich-
weit online gemietet und an iiber 25 Part-
nerstationen abgeholt bzw. auf Wunsch
zugestellt werden. Derzeit ist Digando.
com mit den Vermietpartnern Huppen-

schinen online abgewickelt werden kann.
Fiir Vermieter steht mittlerweile der »Di-
gando FleetManager« zur Verfiigung, um
den Maschinenpark zu managen. Alter-
nativ gibt es auch eine hochautomatisier-
te Partnerschnittstelle. |

PORR setzt digitale Impulse fir smarte Kids

Im Rahmen ihres umfassenden Ferienbetreuungsangebots veranstaltete die PORR heuer erstmalig
eine Programmierschule fiir den Nachwuchs. Im einwdchigen Erlebniscamp am PORR Campus in Wien
stand die digitale Grundbildung von Kindern im Alter von sechs bis zwélIf Jahren im Fokus.

Im Rahmen der Kids-Week fordert die PORR logisches und struktu-
riertes Denken, Problemlésungskompetenzen, Kreativitét sowie das
Lernen aus Fehlern

Die Kids-Week ist Teil der 2016 ins Leben gerufenen PORR In-
itiative We@PORR und wird in Kooperation mit der Program-
mierschule acodemy umgesetzt. Dabei werden individuelle Er-
folgserlebnisse mit jeder Menge SpaB kombiniert. Im Game Design
Camp programmieren Kinder selbst Computerspiele, starken dabei
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ihre Fahigkeiten in Mathematik und erlangen gleichzeitig erste
Informatikkenntnisse. Im Minecraft Camp sammeln die Kinder
im beliebten Sandbox-Game gemeinsam Rohstoffe, bauen eige-
ne Gebdude und automatisieren komplexe Spielabldufe, um die
Grundlagen der Robotik zu erlernen.

»Digitales Know-how ist eine Schilisselkompetenz des 21.
Jahrhunderts. Und das nicht nur auf unseren Baustellen. Mit der
Kids-Week bieten wir ein erstklassiges Betreuungsangebot im
Sommer fiir die Kinder unserer Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.
Und die jungen Talente bekommen auf spielerische Weise inter-
essante Einblicke in die Bereiche Coding und Robotik«, sagt Karl-
Heinz Strauss, CEQO der PORR.

Zusatzlich zur Kids-Week hat die PORR heuer bereits zum
vierten Mal das PORR Adventure Camp organisiert. Im Rahmen
des einwdchigen Betreuungsangebots standen heuer erste Be-
riihrungspunkte mit Building Information Modeling, LEAN Metho-
den und Augmented Reality Anwendungen auf dem Programm.
Abgerundet wurden die vielen spannenden Erlebnisse mit einem
Baustellenbesuch im Koralmtunnel, dem Kernstiick der in Bau
befindlichen Koralmbahn Graz—Klagenfurt.

Fotos: Digando, Marie Marinelli
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VELUX

Lebenslang
klimaneutral

Die VELUX Gruppe will
»lebenslang klimaneutral«
werden und bindet riick-
wirkend ihre historischen
CO2-Emissionen in Part-
nerschaft mit dem WWF

Die VELUX Gruppe ver-
pflichtet sich, zukiinftige
CO2-Emissionen zu reduzieren
und zugleich den historischen
FuBabdruck des Unternehmens
seit seiner Griindung im Jahr
1941 zu binden — insgesamt
5,6 Millionen Tonnen CO2. Dies
soll gemeinsam mit dem WWF
durch umfangreiche Waldpro-
jekte erreicht werden, die den
Klimawandel bekdmpfen, den
Verlust von Lebensrdumen stop-
pen und die Artenvielfalt erhalten.
Mit der ambitionierten Strategie
»Lebenslang Klimaneutral«
prasentiert der weltweit fiihrende
Dachfensterhersteller einen Plan
fir die Zukunft, der auch Verant-
wortung fir die Vergangenheit
Ubernimmt.

Um ihr Geschéftsmodell
nachhaltiger zu gestalten, wird
die VELUX Gruppe an ihren
Produktionsstandorten verstarkt
in Energieeffizienz investieren,
wo immer das mdglich ist, auf
erneuerbare Energien umstel-
len und zu 100 % Strom aus
erneuerbaren Quellen nutzen.
Zudem sollen die Spezifizierung
und der Einkauf von Materialien
grundlegend geandert werden. Il

Bernhard Hirschmdiller, Ge-
schéftsfithrer VELUX Osterreich,
und Georg Scattolin, Leiter des
internationalen Programms bei
WWF Osterreich, freuen sich auf
die gemeinsame Umsetzung des
Projekts.

2019 wurden in den RINGER-Standort in Regau fast 7 Mio. EUR investiert, darunter in eine neue, 5.000 m?
groBe Lager-Produktionshalle inklusive PV-Anlage.

Wieder Rekordjahr

fur RINGER

Wie in den letzten Jahren kann Schalungshersteller Ringer auch heuer auf
ein Rekordjahr zuriickblicken. 2019 war das erfolgreichste Jahr der Firmen-
geschichte. Zum Jubildum unterzieht das traditionsreiche Familienunter-
nehmen seinen Marktauftritt einem breit angelegten Relaunch, baut den
Mutterstandort aus und blickt trotz Corona optimistisch in die Zukunft.

as Wirtschaftsjahr 2019/20 war mit
D einem Umsatz von 46,3 Mio. Eu-

ro (+15% zum Vorjahr) das erfolg-
reichste Jahr der Unternehmensgeschichte
des Schalungs- und Gertistherstellers aus Re-
gau. In beiden Produktsegmenten konnte ei-
ne deutliche Absatzsteigerung erzielt werden.
Im Frithjahr 2020 hitte RINGER mit Kun-
den und Partnern das 75-jdhrige Firmenju-
bildum gefeiert. Die Feierlichkeiten wurden
aufgrund der Covid-19 Pandemie abgesagt.
Nicht betroffen war die Produktion am Mut-
terstandort Regau. Unter strenger Einhaltung
alle Schutzmafinahmen konnte weiter pro-
duziert werden, die Verwaltung wurde zum
grofiten Teil auf Homeoffice umgestellt. Nach
zwei turbulenten Monaten hat sich die Lage ab
Mai wieder beruhigt. »Die tatsdchlichen Aus-
wirkungen auf die Bauwirtschaft werden eher
erst im Jahr 2021 sichtbar werden, so Eigen-
tiimer und Verkaufsleiter Markus Ringer. Be-
lastend seien Verzdgerungen bei Vergabever-
fahren, die wenig vorhersehbare Entwicklung

der Folgekosten fiir die 6ffentliche Hand und
eine vorhersehbare Investitionsbremse.

>>Investitionenund Relaunch <<

2019 wurde der Standort Regau umfassend
erweitert,in Summe wurden fast 7 Mio. Euro in-
vestiert. Es entstand eine neue, 5.000 m?2 grof3e
Produktionshalle inklusive vollautomatischer
Schalungsreinigungsanlage. Die Realisierung
eines neuen Logistiksystems erleichtert Ablidufe
am Standort. Zusdtzlich wurden Anfang 2020
in Regau Erweiterungsflichen im Umfang von
rund 35.000 m2 erworben, um zukiinftigen Aus-
bau zu erméglichen. Das Firmenareal am Mut-
terstandort umfasst damit iiber 110.000 m2. Mit-
te des Jahreswurde zudem ein Marken-Relaunch
durchgefiithrt. Gemeinsam mit der Marken-
agentur Sery* BrandCommuniations wurde ein
vollig neues Erscheinungsbild fiir die RINGER
GmbH erarbeitet. Was bleibt, ist die Signalfar-
be Rot, die auf Baustellen seit Jahrzehnten mit
Produkten der RINGER GmbH assoziiert wird,
auch im neuen RINGER Logo. |
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Covid-19-Investitionspramie -
Antrag bis 28.2.2021 .....essva semeron

Fur Bau- und Baunebengewerbe in zweifacher Hinsicht interessant

»Wenn langerfristig
geplante Investitionen
vorgezogen werden
konnen, ist jetzt der
richtige Zeitpunkt
dafiir.«

Mag. Heinz Harb
Steuerberater |
Wirtschaftspriifer
Geschaftsfiihrer
LBG Osterreich

09 - 2020 WWW.REPORT.AT

ie Investitionspramie richtet sich an
m Unternehmen aller Branchen und aller

Grofen, diezwischen 1. August 2020 und
28. Februar 2021 investieren. Fir Unternehmen
im Bau- und Baunebengewerbe ist das doppelt in-
teressant. Zum einen werden eigene Investitionen
im Unternehmen geférdert, zum anderen sind
viele von der Baubranche angebotene Produkte
und Leistungen bei Investitionen durch Gewerbe-
kunden forderfihig und unterstiitzen damit die
Investitionsbereitschaft beim Kunden. Generell
giltein Fordersatz von 7 %. Werden die in den For-
derrichtlinien definierten Voraussetzungen hin-
sichtlich »Okologisierung«, »Digitalisierung«
oder »Gesundheit« erfiillt, gilt ein Férdersatz von
14 %. Es zahlt sich aus, sich mit den Richtlinien
vertraut zu machen und damit die Investitions-
pramie optimal im eigenen Unternehmen zu niit-
zen, aber auch Firmenkunden im Zusammenhang
mit angebotenen Produkten und Bauleistungen
ans Herz zu legen.

>>Was Siewissensollten <<

Forderungsfihig sind materielle und imma-
terielle aktivierungspflichtige Neuinvestitionen
in das abnutzbare Anlagevermdgen, fiir dievon 1.
September 2020 bis 28. Februar 2021 ein Antrag
bei der Austria Wirtschaftsservice (aws) gestellt
wird. Voraussetzung ist, dass »erste MafSnahmen«
iZm der Investition nicht vor 1. August 2020 und
nicht spiter als 28. Februar 2021 gesetzt werden
und die Umsetzung (Bezahlung und Inbetrieb-
nahme) bis 28. Februar 2022 erfolgt (fiir Grof3-
projekte tiber 20 Millionen Euro exkl. USt. bis 28.
Februar 2024). Wenn die Zeit knapp wird, sollten
jedenfalls bis spitestens 28. Februar 2021 nach-
gewiesene »erste Maffnahmen« (z. B. Bestellung,
Anzahlung, Baubeginn, etc.) gesetzt werden, um
die Zuerkennung der Investitionsprimie zu si-
chern. Die Untergrenze pro Antrag (kann meh-
rere Investitionen beinhalten) liegt bei 5.000 Euro
exkl. USt, das maximal férderbare Investitionsvo-
lumen betrigt 50 Millionen Euro exkl. USt. Fiir
die Auszahlung muss innerhalb von drei Mona-

ten ab Inbetriebnahme und Bezahlung (Umset-
zungsfristen beachten!) bei der aws eine Abrech-
nung vorgelegt werden, die ab einer Zuschussho-
hevon 12.000 Euro von einem Steuerberater oder
Wirtschaftspriifer zu bestitigen ist.

>>LBG-Empfehlung <<

Wir empfehlen Unternehmer/innen, Ge-
schiftsfiihrer/innen und kaufméinnisch Verant-
wortlichen, zeitgerecht folgende Uberlegungen
anzustellen: Macht es betriebswirtschaftlich und
tir die strategische Ausrichtung des Unterneh-
mens Sinn, iiber zusitzliche Investitionen — gene-
rell, aber ganz besonders auch im Bereich »Oko-

Der Fordersatz betragt bis zu
14 % der Investitionssumme.

logisierungg, »Digitalisierung«, »Gesundheit«
—nachzudenken? Welche Investitionen sind oh-
nehin geplant? Sind diese Investitionen forder-
fahig? Ist es moglich, im relevanten Zeitfenster
(1.8.2020 — 28.2.2021) »erste Maflinahmen« zu
setzen? Konnen langerfristig geplante Investiti-
onen vorgezogen werden? Was bedeutet das fiir
das Liquiditdtsmanagement, das Bilanzbild, die
Ergebnisentwicklung und das Rating? Wie sieht
es aus mit Eigenmitteln und Fremdfinanzierung?
Sind noch Finanzierungsfragen zu kliren? Wie
wirken sich eine lineare oder wahlweise degres-
sive Abschreibung oder nun auch beschleunigte
Gebidudeabschreibung aus?

Ganz allgemein gilt: Wie bei jeder Investiti-
on, die Sie titigen, sollen nicht nur steuerliche
und fordertechnische Aspekte im Vordergrund
stehen. Jede Investition muss vor allem betriebs-
wirtschaftlich in die kiinftige Unternehmensaus-
richtung passen. |

Info:

LBG Osterreich GmbH Wirtschaftspriifung & Steuerberatung
31 Standorte in acht Bundesléndern - dsterreichweit.
www.lbg.at

Foto: beigestellt



Hier sehen Sie unseren
flissigen PU-Rohstoff
einmal in einem kinst-
lerischen Licht. Daraus
machen wir Hochleis-
tungs-Déammstoffe, die
helfen, jede Menge CO,
einzusparen. Mehr unter:
kunstdesdédmmens.at

Den kt weiter.«



BAU MASSIV

DU HAST ES
IN DER HAND

WIR SIND ECHTE ALLESKONNER. WIR SIND FLEXIBEL, NACHHALTIG, KLIMASCHONEND UND ENERGIEEFFIZIENT.
WIR SICHERN WERTE FUR GENERATIONEN. WIR SIND DIE BAUSTOFFE DER ZUKUNFT. WIR SIND BETON.
ZIEGEL. PORENBETON. BAU SICHER. BAU!MASSIV!

BAUIMASSIV! Die Informationsplattform des Fachverbandes der Stein- und keramischen Industrie www.baumassiv.at
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